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Koszonetnyilvanitas

Mindenekel6tt kdszonetet mondok feleségemnek, Martanak, aki tlrelemmel
viseltetett a kdnyv irasaval toltott hosszu esti és hétvégi oradk soran, és akinek
épité véleménye nélkildzhetetlen kincsnek bizonyult.

Kdszonettel tartozom Steve J. Mihaly-nak, akinek tamogatasa és amerikai
Uzletkdzpontli szemléletmdodjanak megismerése nélkul talan soha nem
indulhattam volna el az igazi pénzkereses utjan. Steve volt az, aki mind
Otletekben, mind lehet6ségekben maximalisan tamogatott és O volt az, aki
megtanitott arra, hogy ,,ha pénzt akarsz csinalni, valamit el kell tudni adnod...”.

Koszonettel tartozom mindazoknak, akiknek dolgozva folyamatosan boviilhetett
tapasztalatom és tudasom, és akik kérdéseikkel egyértelm(ivé tették Az
Internetes Aranybanya e-kényv megirasat.

Utoljara, de nem utols6 sorban kdszonettel tartozom Onnek, kedves olvasd, hogy
id6t szakit az e-konyv elolvasasara! Bizom benne, hogy a kiadvanyban leirtak
minden eddiginél hasznosabbnak bizonyulnak céljai eléréséhez!

Sok sikert kivanva, koszonettel,

Szabd Ferenc
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,EQy godor asasat leszamitva kevés dolog van,
amit rogton legfelll lehet kezdeni.”

Harry Lorayne
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Bevezetés

Bizonyara rengeteget hallott mar mindenféle "csodas" Internetes pénzszerzési
modszerrdl, amelyekrdl aztan kiderilt, hogy semmit sem érnek. Mégis, nap, mint
nap hallunk arrdl, hogy atlagos emberek egyszer csak hihetetlentl sikeresek
lesznek az Interneten.

Vajon mit tudnak Ok, amit mi nem? Vajon mi az O titkuk?

Udvozlom az Internet varazslatos birodalmaban! A nevem Szabé Ferenc, és
nekem jutott az a megtiszteltetés, hogy megmutassam Onnek, hogyan
lehetséges barki szadmara az év akar minden napjan tdbb ezer forintot keresni az
Interneten! JAl latja, naponta és barki szamara. Mindegy, hogy milyen tarsadalmi,
vagy anyagi helyzetben van, az Interneten barki képessé valhat tobb szazezer
vagy tobb millid forintot keresni. S6t akar még ennél tobbet is. Mindezt gy,
hogy koézben nem kell személyesen talalkoznia senkivel, nem kell Gcsérognie
semmiféle Uzletben vagy munkahelyen, és nem kell befektetnie tobb millid
forintot. A pénz akkor is jon, amikor alszik, vagy éppen nyaral. Mindehhez nincs
szikség masra, mint arra, hogy valaki megmutassa, hogy hogyan is érheté el
mindez. Az On szamara is!

Célom az, hogy akar barmilyen programozoi tudas és nagy vagyon nélkdl,
minddssze egy szamitogép és egy Internet kapcsolat segitségével képessé
valhasson megsokszorozni bevételeit az Interneten. Ezért ebben a kényvben
olyan 0j dolgokrdl fog hallani, amelyeket ma még sehol nem tanitanak. Nem
fogom sem unalmas programozasi koédokkal untatni, sem szaraz technikai
részletekkel, ahogy azt sok “szakkonyv” teszi. Ezekbdl csak azt a minimumot
emlitem meg, ami ahhoz sziikséges, hogy atlathassa a sikeresség Internetes
rendszerét. A lényeg egyetlen kérdés koré fog épiilni:

Hogyan lehet készpénzt csinalni az Interneten?!

Nem megrendeléseket, vagy latogatottsdgot, hanem KESZPENZT! Csilingeld
pénzérmék és susogd bankjegyek szazait, ezreit s6t akar millidit is!

Mindez annyira egyszer(i és annyira kézenfekvS, hogy On fog a legjobban
meglep6dni azon, hogy ez eddig miért is nem jutott eszébe. Higgye el, nem On
lesz az els6, de szerencsére nem is az utolsd, aki nekilathat, hogy kiaknazza ezt a
fantasztikus lehet6séget.

Epitse fel sajat rendszerét és gazdagodjon. Nyisson a vilagra és legyen Oné minél
tobb készpénzt hozé weboldal.
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Az a misztikus Internet

Amikor arrdl olvas, hogy miért és hogyan alakult ki az Internet, tobbnyire katonai
és kutatéasi projektekkel talalkozik. Mire a torténet odaér, hogy az lzletben mit is
jelent a dolog, addigra mar vagy régen el is lapozott onnan, vagy az egészet
néhany széban elintézik. Tobbnyire mindenféle semmitmondé &ltalanos
kategorizalassal. Arrdl pedig, hogy hogyan lehet barki szamara pénzt csinalni
vele, sz6 sem esik. Vagy ha igen, akkor is csak valami misztikus, elérhetetlen
képet irnak le a szerzok.

Nos, itt pont forditva lesz! Itt csak arrdl lesz sz6, hogy hogyan csinaljon barki
pénzt az Interneten, egyetlen szamitdégép segitségével.

Miel6tt azonban elkezdem, szeretném, ha megjegyezne egyetlen mondatot, ami a
pénzcsinalas alapjat jelenti:

Ha sikeres akarsz lenni, el kell tudnod adni valamit!

Szoval valamit el kell tudni adni. Legszebb példa erre az, hogy a kdzépkorban a
keresked6k micsoda mesés vagyonokat halmoztak fel azzal, hogy volt mit
eladniuk! De mindez a mai napig nem valtozott semmit. Ha nincs mit eladni,
nincs bevétel, nincs pénz!

De miért is olyan fontos errdl beszélni? Azért, mert az Internet alapjaiban
valtoztatta meg az eladas lehetOségeit. Akkora valtozast hozott, hogy az ipari
korbdl atvitte az emberiséget a digitalis korba. Olyan értékesitési lehet6ségeket
nyitott meg az atlagember szédmara, amelyek barkibdl képesek pillanatok alatt
sikeres embert csinalni.

Hasonlitsuk csak O6ssze az ipari és az informacios kor vallalkozasat:

Hagyomanyos vallalkozas Internetes vallalkozas

Elinditdsahoz nagy téke kell Elinditdsahoz morzsanyi téke kell
Ismerni kell a “nagy kutyakat” Nem kell ismerni senkit

Irodat kell fenntartani Nem kell irodat fenntartani,
otthonrdél végezhetd

Fix, kotott munkaid6 Kotetlen munkaidd — s6t sokszor
egyaltalan nincs is

Oltény/kosztiim Farmer, polo vagy barmi, ami
kényelmes

Nagy raktarkészlet Nem kell raktarkészlet

Nagy forgétéke Kicsi vagy nulla forgotéke

Sz(kul6 piacok, nagy verseny  Novekvl piacok, kialakuléban levé,
mérsékelt verseny
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Nagyot lehet bukni, sokat lehet Kicsit lehet bukni, és a kis

veszteni befektetés miatt kicsi a veszteség is
Nagy koltségek, lehatarolt Kicsi vagy nulla kéltség, akar az
haszon egész bevétel haszon

Utemezett szabadid§ Szabadon valaszthatd szabadid6
Hosszu szallitasi id6k Masodpercek alatti kézbesités
Foldrajzi korlatok, vamok Nincsenek korlatok, sem vamok
Tomeghirdetések Személyes ajanlatok

uncsi Mend

Nos, mit lat? Szeretne On a napnak abban a szakaban dolgozni, amelyikben akar?
Szeretné, ha mindezt akar egy kellemesen laza 6ltbzetben otthonrdl is el tudna
végezni? Szeretné, ha akkor mehetne vakaciéra, amikor akar? Mindezt
alkalmazott, lGzlethelység, szallitokkal és mindenféle hivatalokkal valé vesz6dség
nélkul?!

Ha jol megnézi az el6bbi 6sszehasonlitast, akkor lathatja, hogy pénzrél még szd
sem esett, csupan az Internetes vallalkozas valasztasaval maris elérhetévé valt
az id6beni szabadsag! De vajon mi a helyzet a pénzlgyi szabadsaggal. A
pénzlgyi szabadsag nem mas, mint az a kellemes allapot, amikor a passziv
bevételeink meghaladjak a kiadasainkat. A passziv bevétel azt jelenti, hogy nem
kell ott lenni, nem kell aktivan részt venni a munkaban, mégis jon a pénz. Hat
nem ez mindenki alma? Nem kell dolgozni és mégis jon a pénz?! Az Internet
idealis talaja az automatikus rendszereknek, amelyek ezeket a passziv
bevételeket termelhetik.

Aki tudja, hogy mit és hogyan lehet eladni az Interneten, az pénzt csinal
vele.

Aki nem tudja, az nemhogy az Interneten nem csinal pénzt, hanem sehol sem. De
ne ijedjen meg.

A konyvon keresztil On most megismerheti a mit és a hogyant is!

De nézzliik csak meg, hogy mit mondanak az Internetrdl azok az emberek, akik
sikertelenek vagy éppen pénziigyileg kevésbé m(iveltek.

Az Internet 5 mitosza

Minden Uj dolgot mitoszok lengenek koril. Az emberek hallanak ezt-azt, és apro
torzitassal tovabbadjak azt. Egy id6 utan mindenkihez eljut ugyan a hir, de a
végére teljesen megvaltozik az eredeti mondanivalé. Amikor valamirdl
mindenfélét hallunk, akkor a dolog a bizonytalansag miatt misztikussa valik.

igy van ez az Internettel is. Vannak olyan mitoszai, amik soha nem fognak
eltdnni. S, hogy mik ezek? Ime:

www.internetmilliomos.hu 8




Az Internetes Aranybanya

1. Az Interneten senki nem keres pénzt

Annyi téves és rossz internetes lehet6ség hire jutott mar el mindenkihez,
kezdve a reklam e-mailek olvasasatol a tagtoborzasig, hogy hajlamosak
vagyunk azt hinni, hogy az egész internet egy nagy maszlag, ahol
lehetetlen egy atlagos ember szamara barmit is elérni.

Mondja az, aki soha életében nem csatlakozott az Internetre, vagy az, aki
soha életében mashol sem volt képes eladni semmit sem. A sikertelen,
kuszob alatt él6 emberek szkeptikusak. Ahelyett, hogy tanulnanak, hamis
gondolatokat terjesztenek kérnyezetiikben.

Az igazsag az, hogy az Internetes vallalkozasok jelentOs része mar az elsd
6 honap utan profitot termel. S6t egyes infrastrukturalis bévitések szintén
profitot termelnek 6-7 hénap utan. Szép zsiros rezidualis bevételt az
elofizetési dijakbdl! Természetesen az lzleti élet minden terén vannak
ugyesebb és kevésbé lgyes vallalkozasok. Vannak, akik profitalnak,
vannak, akik cs6édbe mennek. De a lényeg egy marad. Mégpedig az, hogy
az Interneten igenis lehet pénzt csinalni. Nem is keveset!

2. Csak épitsd fel, és majd jonnek a népek...

Az els6 mitosz szdges ellentéte. Ezek az emberek azok, akik valamit
hallottak és hatalmas kezdeti lelkesedéssel ugranak bele az Internet
vilagaba. Nos, a filmekben lehet, hogy a siker ilyen kénnyen jon, de a valo
életben nem. Olyan ez, mintha valaki azt mondana, hogy tegyél egy kil6
aranyat a szobad kozepére és anélkll, hogy barkinek szolnal réla, majd
jonnek akik meg akarjak szerezni.

llyen nincs. Sajnos mivel ezek az emberek bar lelkesek, de ismereteik
végesek, a kezdeti kudarcok utdan hamar az elsé mitoszt “regélok”
tdboraba kerilnek és mar akar “bizonyitékkal” is szolgalhatnak, mert azt
mondhatjak: “Az Interneten nem lehet pénzt csinalni! En tudom, mert
prébaltam..”. Ne ddljon be nekik, mert az 6 sikertelenségiik minddssze
annyit jelent, hogy Ok nem tudtak pénzt csinalni. Sokan prébalkoztak a
repliléssel is és mondtak, hogy lehetetlen, mégis volt, akinek sikertlt, s6t
mara mindennapos eszkozzé valt.

igy van ez az Interneten is. Jonnek majd a “népek”, ha tudnak a
weboldalrél, és vasarolnak is, ha a termék megfeleld.

3. A legjobb egy gazdag grafikaju website

Igen, a grafikusnak. De nem Onnek. A grafikdk ugyanis jelent8sen
megnovelik a weboldal méretét. Mindez azt eredményezi, hogy az oldal
nem toltédik be 3 masodperc alatt, és akkor a latogatd bizony megy
mashova! Ne feledje, hogy a legtébb felhasznal6 modemen keresztil
csatlakozik az Internetre.

Mindez nem azt jelenti, hogy abszolit ne hasznaljon grafikus elemeket. A
latogaté a termékért jon az oldalra és nem a szép grafika miatt. A
hatékony oldalak a minimumon tartjak a grafika mennyiségét.

4. Az Interneten bongészOk az iskolazott réteg tagjai, nem kell nekik sok
szbveg

www.internetmilliomos.hu 9
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Nos, vasarlaskor nem a képzettség szamit. SOt. Minél képzettebb valaki,
annal hamarabb ki tudja szUrni a szamara nem medfeleld terméket. Nem
elég tehat csak egy fotd, és egy leirdas a termékrdl. Meg kell mutatni, le
kell irni, hogy hogyan fogja szolgalni az azt, aki megveszi, vagy milyen
elényokhoz jut altala.

Sok embert nem érdekel az, hogy hogyan mikédik egy dolog, hanem csak az,
hogy elérheti-e vele a céljat vagy sem. A kérdés tehat nem az, hogy sok vagy
kevés szoveg kell, hanem az, hogy mirdl széljon!

5. Az Interneten minden megszerezheto ingyen is

Sokan ugy gondoljak, hogy teljesen ingyen megszerezhetnek barmit az
Interneten. Valéban sok dolog ugy indul, hogy ingyenes, de aztan amikor az
kell, hogy valdéban céljainkat szolgalja, akkor derul ki, hogy fizetni kell ezért
vagy azért. Az Interneten is igaz, hogy annyit kapsz, amennyit fizetsz.

Példdul egy tarhely szolgaltaté ingyenesen ad Onnek lehet8séget hogy
elhelyezze naluk weboldalait. Azért azonban mar fizetni kell, hogy a
reklamcsik eltinjon. SO6t, ha elolvassa a kisbetls részt a szerz6déseken, az
ilyen szolgaltatok sokszor semmilyen felel6sséget sem vaéllalnak az ingyenes
szolgaltatasért. Egyik reggelre eltlinhet az 0sszes weboldala, adata és senki
nem lesz felelGs érte. Ingyen adtdk, ingyen el is vették.

Ugyanez a helyzet az informéacidéval is. Az informaci6é, mint a szellemi
termékek nyersanyaga ingyenes. Ara akkor lesz, amikor sok kis informacio
darab egy megoldéassé alakul. Az Interneten csak az informécio ingyenes a
valddi, értéket jelentd informacido-csomagok, a megoldasok, nem. S, hogy
kdénnyen érthetd legyen, alljon itt egy példa: tegyiik fel, hogy Ont érdekli a
tézsde. Taldl is egy weboldalt, ami arrdél szél, hogy mi a tézsde. Ez
informacié. Ismeretet szerez a leiras altal, de kdzel sem ér annyit vele,
mintha az lett volna leirva, hogy hogyan idézitsiik részvényvasarlasainkat
csGkkenb részvényaraknadl. Ez mar megoldas. Ennek értéke van. Nem is
kicsi, hiszen brokerek seregei élnek abbdl, hogy 6k ismerik és masoknak
eladjak ezt a megoldast.

Miért nem keres az emberek tObbsége egy
filléert sem az Interneten a vilag legnagyobb
félreértése miatt

Az Internet, mint a gazdagsag egyik 6svénye, a Marketing 6svénybdl fejlodott ki.
Kezdetben azt a célt szolgalta, hogy a foldrajzi korlatoktdol mentes halézatan
keresztul digitalis formaba o6ntott informéacidkat juttasson el az informaciot
fogyasztd célcsoportokhoz, akik a nyers informaciéo és adatok alapjan képesek
voltak egyre hatékonyabb dontéseket hozni, egyre hatékonyabb termékeket
kifejleszteni.

Napjainkra ott tartunk, hogy létrejottek azok a termékek, amelyeket értékesités
utan egy telefonvonalon keresztil el lehet juttatni az eladétdl a vevéhoz! Mig
egyesek arrél almodoznak, hogy milyen jo lenne teleportalni termékeket, addig az
Interneten mar lehet8ség van erre, s On a szamitdgépérél terméket juttathat el a
vilag barmely részére néhany masodperc alatt. Mindezt ugy, hogy a termék a
megérkezéskor teljesen ugyanaz lesz, mint amit On elkildott.
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Es, hogy az élvezet teljes legyen, az Internet lehetéséget ad arra is, hogy a
Lteleportalt” termékért cserébe a vasarld ,teleportalja” nekink a megfelel6
ellenértéket, azaz, fizessen termékiinkért. Mindezt Ugy, hogy kézben akar éppen
capara pecazhatunk a Karib-tengeren.

Nincs a vilagon még egy ilyen értékesitési csatorna!

Hagyomanyos értékesités Internetes értékesités
Ott kell lenni 5 nap 8 6rat Nem kell ott lenni
Arukészletet kell tartani Nem kell arukészlet

Készpénzt kell kezelni, tarolni, A pénz egybdl a bankba megy
bankba cipelni

Komoly munka és pénz 2 CD-vel megoldhat6 az
gondoskodni az értékek értékvédelem
védelmérol

Alkalmazottak, hazhozszallitds, Semmi. Hazhozszallitas

testreszabas,...és még sok automatikusan 2-3 masodperc alatt
macera

Nehézkes kapcsolattartas az Olcso és egyszer(i kapcsolattartas
ugyfelekkel

Draga és bonyolult piackutatas Egyszer(, olcsé, 30-40 perc alatt
kivitelezhetd piackutatas

Természetesen lehetne tovabb sorolni az elényoket, de szerintem ennyi boven
elégséges.

Az emberek tébbsége mindezzel tisztaban is van és mégis nem latszik az az oriasi
attorés, amit mindez hozhatna. Nagyon sok ember keres nagyon sok pénzt az
Interneten, de szamuk eltorpll azok szama mellett, akik egy fillért sem képesek
keresni. Azért képtelenek erre, mert a vilag egyik legnagyobb félreértésének
aldozatai. Egy kdzhelyé. Egy hamis dsszefliggésé, amely olyan gyakran elhangzik,
hogy teljesen egyértelm( igazsagnak vesszik:

Az Internet az informécios szupersztrada...
Az Internet terméke az informacio...

Ezek a mondatok és az informacié ingyenessége a kovetkezd megoldhatatlan
vélekedést vetik fel az emberek tobbségében:

- Ha az Internet az ingyenes informacidé szupersztradaja, és terméke
ingyenes, akkor hogyan lesz ebbdl pénz? Hol itt a pénz, ha minden
ingyenes?

- Ingyenes dolgokbdl nem lehet pénzt csinalni, tehat marad az ipari
termékek eladasanak megprébalasa az Interneten. De ha ipari kori
véllalkozasunk van, akkor meg hol marad a sok el6ny, amit az Internet
adhat? Vajon az egész csak arrdl szdl, hogy a vallalkozasok olcsébbak
tudnak lenni?! Hol van itt akkor a nagy lehet6ség, amirél mindenki beszél?
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Hogy csinal ebbdl a bevezetében emlitett bolti eladd vagy bukdacsolé diak
pénzt?!

Nos, ez a feloldhatatlan probléma emberek millidit gatolja meg abban, hogy pénzt
keressenek. SOt, nagyon sokan azok koézll is igy gondolkoznak, akik valamilyen
formaban mégis pénzt keresnek az Interneten.

Nézzen koril a magyar Interneten. Beszéljen ,,szakemberekkel”. Az egyetlen
pénzszerzési lehet6séget abban latjak, hogy oridsi mennyiségl ingyenes
informaciébdl hatalmas portalokat épitenek egyetlen célbdl. Ha szerencséjik van,
lesz annyi latogatéjuk, hogy képesek lesznek reklamfelileteket eladni és abbdl
pénzt keresni. S, hogy mennyire meg van tévesztve sokmindenki, azt mi sem

7=z

soroljak — tévesen.

Ez a reklamorientalt és ipari termékeket eladni prébalé megoldas nem az, amirdl
az Internetes vallalkozads el6nyeinél szoltunk, hiszen tovabbra is hatalmas
apparatust kell fenntartani, targyalni kell megrendel6kkel, érdekl6dékkel és az
informacioét folyamatosan naprakészen kell tartani.

Ez lenne hat a nagy Internet? Egy Ujabb lehlzas, egy Ujabb ,mihaszna” 6rilet?

Rossz valasz — mondana az amerikai. Teljesen rossz. Mégpedig azért rossz, mert
abbdl indul ki — teljesen tévesen -, hogy az Internet és az informacio egyutt
jarnak. Ugyanis nem jarnak egyutt!

Nem mondom, hogy nincs kozik egyméashoz, mert van, de nagyjabdl annyi
koztik az dsszefiiggés, mint a tehén és a vaj kozott. A tehénnek van ugyan kodze
a vajhoz, de a vaj nem a tehénbdl van, hanem annak tejébdl. A kapcsolat tehat
kozvetett. Ugyanez a helyzet az Internet és az ingyenes informacié, mint termék
kapcsolataban is. A kapcsolat kozvetett. Ahogyan a teheneket sem csak a vaj
miatt tartjuk, Ugy az Internetet sem elsdsorban az ingyenes informacié elosztdsa
miatt.

S, hogy akkor mi az igazsadg? Mi a jo valasz? Mit kell tudni ahhoz, hogy az
Internetes vallalkozdsunk tényleg azt adja, amire az Internet képes? Mi az az
egyetlen dolog, amit ismerni kell ahhoz, hogy pénzt kereshessiink az Interneten?
Akar otthonrol, egyetlen szamitégéppel?

A vélasz talan tul prézaian egyszer(i lesz, de ez mar csak igy van az élet és a
természet nagy dolgaival:

Az Internet nem mas, mint egy eszkdz digitalis adatbitek tovabbitasara.

Ugy bizony! Az Internet nem mas, mint vezetékekkel ésszekapcsolt szamitogépek
héalézata, ahol a vezetékeken adatbitek rohangalnak iszonyatos sebességgel.

Most bizonyara azt gondolja, hogy ,kdsz a nagy semmit, ett6l aztan nem lettem
okosabb...”

Pedig az lett, higgye el. S6t a konyv végére latni fogja a teljes képet is. De
nézziik csak, hogyan lesz ebbdl az Uj — helyes - megkdzelitésbél pénz!

1. a szamitas és digitalis technika napjainkra képes szinte barmit digitalis
adatbitekre képezni. Hangok, zenék, filmek, videodk, fotok, rajzok, irasok,
pénz atutalasok, képeslapok, stb. A vilagon szinte barmi digitalis
adatbitekké képezhetd. A digitalis formaba hozhatd termékek szama szinte

www.internetmilliomos.hu 12




Az Internetes Aranybanya

végtelen. Ebbe a hatalmas termékcsoportba természetesen beletartoznak
az informacioés termékek is, de maga az ingyenes informacio is, ami egy
szinte elenyész6 kis szelete a digitalis termékek birodalmanak.

2. a szamitas és digitalis technika nemcsak a termékek legyartasat oldja
meg, hanem protokollokon, automatizmusokon keresztll a tovabbitast is.
Egy megfeleléen automatizalt hattérrel rendelkez6 weboldal képes a
digitalis terméket a vasarl6 szamitdégépére tovabbitani és képes a
fizettségként kapott pénzt atutaltatni vallalkozasunk szamlajara!

Remélem, most mar érti!

Mitél lett sikeres a Napster zenei portal és szoritotta sarokba a vilag egész zenei
iparat? Informaciot kinalt? Dehogyis; digitalis terméket — zenét. Mitdl sikeres a
Corbis? Informéciot kinal? Nem. Digitalizal fotékat. Sorolhatnam még azokat a
hatalmas sikereket, amelyeket sehova nem lehet elhelyezni az informécio
koézpontd gondolkodasban, és mégis milliokat hoztak tulajdonosuknak.

Amit ebben a kényvben és a www.marketingmilliomos.hu oldalon talalhaté Keresd
Magad Degeszre cim(i kényvben olvashat a digitalis termékekrél, az még sok
fejfajast fog okozni egyes hagyomanyos iparagak képvisel6inek. Onnek viszont
sok pénzt hozhat!

Felejtse el, hogy az Interneten informacioval prébalkozik. Az zsakutca.
Gondolatait, terveit Gj iranyba kell, hogy vezesse:
Digitalis termék automatikus rendszerrel az Interneten

Ez az Internetes pénzkeresés egyetlen titka, és ez az a rendszer, amit On a konyv
elolvasadsaval képes lehet atlatni és felépiteni. Lehet, hogy olyasmikkel
szembesll, amelyekrél mast hallott innen-onnan, de a Iényeg egy marad: ha
komolyan gondolja az Interneten valé pénzkeresést, akkor csak a tovabbiakban
leirt mdédon épitheti fel Internetes pénzkeres6 vallalkozasat!
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Hogyan épitsuk fel Internetes
vallalkozasunkat

Persze jol hangzik, hogy minden automatikus, meg digitalis, de valahogy el kell
inditani a rendszert. Valamibdl fel kell épiteni. Ehhez szlikség van er6forrasokra
és eszkodzokre. Nézzik meg, hogy mire is van szikség, és nézzilk meg, hogy
hogyan lehet azokat megszerezni, ha éppen nem rendelkeziink velik.

Ahhoz, hogy el tudjon indulni Internetes vallalkozasa szikség lesz néhany
eszkoOzre, szolgaltatasra és néhany egyszer(i dolog ismeretére.

Hogyan hozzunk létre sajat kommunikacios
kb6zpontot otthon

Mindenek el6tt szliikséglink lesz egy szamitégépre. Ez lesz az, az eszk6z, amin
keresztil csatlakozni tudunk az Internethez. Ez lesz az az eszk6z, amin képesek
lesziink elkésziteni a weboldalakat, vezetni tudjuk nyilvantartasainkat és
kommunikéalni tudunk tgyfeleinkkel. A szamitdgépen keresztil lehet telefonalni,
faxolni, e-mailezni. Lehet rajta  dokumentumokat, nyilvantartasokat,
adatbazisokat létrehozni és kezelni. A szamitdégépen keresztil képessé valunk
zene szerkesztésére, videok, fotok készitésére, rajzolasra.

Ha van egy nyomtatonk, akkor leveleket, szorélapokat, képeket barmit ki tudunk
nyomtatni.

A szamitogép lesz az irodank, a nyomdank, a grafikai stadionk, a kommunikacios
koézpontunk. Egyetlen géppel tobb ember munkajat lesziink képesek elvégezni!

Hardver

A hardver a szadmitégép kézzel foghatd alkatrészeit jelenti. A monitort, a
billentylizetet, a gép hazat és mindent, ami benne van. S, hogy ezt, hogyan és
mennyiért lehet beszerezni? Mi kell hozza? Mi kell bele? Gyakran ez is tul van
misztifikalva. Amikor valaki gépet szeretne vasarolni, akkor mindenféle szamokat
mondanak neki, meg hogy ez ilyen, meg az olyan. Nem kell megijedni. Gondoljon
arra, hogy Internetezni méar akkor tudtak emberek, amikor a szamitégépek
fejlettsége nem volt nagyobb, mint egy ma kaphatd, jobb minGségl szamoldgép!
Széval, amikor vasarlasrdl van sz, elsédleges a koltség-hatékonysag. Azaz, azt
vegye, amire szuksége van. Nyugodtan vazolja az eladonak, hogy milyen
feladatra szeretné hasznalni a gépet. Mondja el, hogy mi a célja vele. O mindezt
le tudja forditani a technikai kévetelmények nyelvére.

Ne elégedjen meg egyetlen ajanlattal. Legaldbb harom ajanlata legyen, miel6tt
dont. Az ajanlatokon rajta lesznek a gépek technikai paraméterei. Az a jobb gép,
amelyiken az egyes értékek minél nagyobbak. Tehat, ha az egyik azt mondja,
hogy processzor 1,7 GHz, a masik meg azt, hogy 2,1 GHz, akkor a nagyobb a jo.
Ha az egyik azt mondja, hogy 80 MB merevlemez, a masik meg azt, hogy 60 MB,
akkor a 80 MB a jobb. Hasonlitsa O0ssze dket. S6t, hasznalja az Internetet
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minderre. Az Internetes aruhazakban rengeteg kedvez6 ajanlat kozll valogathat.
Jomagam példaul az Interneten vasaroltam nemrég egy digitalis fényképez6t a
bolti arak toredékéért. Mi tébb, nem kellett érakat toltenem az Gzletekben és nem
kellett ezer adatot megjegyeznem, hogy hol mit ajanlottak. Az Interneten néhany
perc alatt 6ssze tudtam hasonlitani a lehetéségeket és a legjobb ajanlat mellett
donthettem. Az Interneten megrendeltem és néhany nap alatt meg is érkezett a
postaval, utanvéttel. Gyonyorl szépen, ahogy illik.

Nézzen koril On is az ajanlatok kozott:

FotexNet
eBolt

ﬂ

uBid

Nyomtato

A nyomtatéval lehet6vé valik a digitdlis anyagok papirra nyomtatdsa a
szamitogéprdl vagy az Internetrdl. Az Internetes (zlethez nem alapvetd, de a
véllalkozéas uzletviteléhez igen.

Ami a legfontosabb tudnivalé a nyomtatokkal kapcsolatban, hogy vannak szines
és fekete-fehér nyomtatodk, illetve vannak tintasugaras és lézernyomtatok. A
lézernyomtatdk dragabbak és dragabb hozzajuk a patron is, de sokkal jobb
minb&séget képesek produkalni, mint a tintasugaras gépek. Ahhoz a rendszerhez,
amit dtadok Onnek, b8ven elég egy olcsdbb tintasugaras gép is.

Miel6tt vasarol, szintén nézzen koril az Interneten. Biztos, hogy taldl egy
kedvez6 ajanlatot.

FotexNet
eBolt

ﬂ

uBid

Szoftver

A szoftver a hardverre telepithet6 programok, alkalmazasok sokasaganak a neve.
Ahogy a hardver elemeknek szinte végtelen a tarhaza, gy még tébb a szoftverek
szama. Még az elején tudni kell annyit, hogy sok esetben a szoftverek a
szamitogéppel egyitt jonnek. Sokszor mar ra is telepitik 6ket. Ebben az esetben
mindig kérjlk el a telepit6 lemezeket, CD-ket, amelyek a szoftvert tartalmazzak.
Ugyanis el6fordulhat, hogy otthon egy hénap utan a szoftver kéri, hogy helyezziik
be a telepité CD-t, mert éppen egy még nem telepitett funkciot akarunk
hasznalni. llyenkor kellemetlen lehet Ujra megvéasarolni a szoftvert, csak azért,
mert azt nem kértik el a boltban. Ha barmilyen oknal fogva nem akarjak odaadni
a telepité lemezeket, CD-ket, akkor inkabb keressiink masik tzletet, barmilyen
kedvezd is az aktuadlis ajanlat. A kovetkez6 szoftverekre lesz sziiksége:
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Operacios rendszer

Az operacios rendszer végzi a szamitégép hardvereinek kezelését anélkil, hogy
Onnek azokkal barmilyen dolga lenne. Ugyanakkor egy kezeléfeliiletet biztosit
mindehhez.

Az egyik legismertebb a Windows, a masik a Linux csaldd. A kettd teljesen
kllonb6z6 rendszer. Azaz, ami fut az egyiken, az nem fut a masikon.

Windows
El6nye:
o A legelterjedtebb operacios rendszer
Minden igényt kielégit6é funkcidk
Konny(i és egyértelm( kezelhet6ség
Szoftverek sokasagat képes futtatni
Rengeteg egyéb szoftver érhet6 el hozza
Kdénnyen és technikai tudas nélkil kezeli a hardver elemek sokasagat,
konny(i bovitést tesz lehetdvé

Hatranya:
e Fizetni kell érte — az ara 30 000 Ft korul mozog
e Neéha lefagy

Microsoft
FotexNet
eBolt

Linux
El6nye:
e Ingyenes — 0O Ft
e Stabil
Hatranya:
e Egyfajta technikai tudéas kell a kezeléséhez
e Korlatozott szadmu alkalmazas all rendelkezésre
¢ Magyar forditdsa néhol kissé furcsa

Linux
FotexNet
eBolt

Irodai alkalmazasok

Ezek az alkalmazasok Aaltaldban egy csomagban jonnek, és tobb feladat
megoldasara adnak szoftvert. llyen a dokumentumszerkesztés, a tablazat és
listakezelés, adatbazis szerkesztés, prezentaciokészités, rajzolas, weboldal
készités. Mindezeket a lehet6 legklldonfélébb mddon csoportositjak, és aruljak.
Amire Onnek els8sorban sziiksége lehet, az a dokumentumszerkeszt§,
tablazatkezel6 és a weboldalszerkeszt6 program. A weboldalszerkesztd
programokra kuldn ki fogok térni!

Ezek a szoftverek késziilnek Windows és Linux rendszerekre is. ime néhany, az
altalam legpraktikusabbnak itéltekbdl:

Microsoft Office
Csak a Windows rendszeren fut. Kilonb6z6 csomagokban aruljdk az
alkalmazéasokat.
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El6nye:
e A programcsalad maximalis megoldéast kinal minden feladatra.
e Piacvezetl, a generalt fajl formatumokat a vildg minden részén elfogadjak
és képesek kezelni. S6t, még a konkurens Linux alapu rendszerekre épllt
irodai csomagok is.

¢ Maximalis konvertalhatésag weboldal formatumba.
e Egyszer(, attekinthet6
e Komoly lUgyfél-tdmogatasi és fejleszt6i hattér
e Magyar nyelvd
Hatranya:

e Draga. S6t, az Ujonnan kijovd rendszerek fizetési rendszere komplikalt,
nem tulsdgosan felhasznalo barat.

¢ Ismeretlen forraskédja miatt egyesek biztonsagi kockazatot latnak benne

e A virusok jelentOs része az MS Office programjait tdmadja

MS Office
FotexNet
eBolt

StarOffice
Létezik Windows-os és Linux-os valtozata is. Alapvet6en egy csomag van, amely
tartalmazza az 6sszes sziikséges irodai alkalmazast.
El6nye:
e Teljesen ingyenes
Let6lthetd az Internetrdl
A programcsalad maximalis megoldéast kinal minden feladatra.
Maximalis konvertalhatésag weboldal formatumba.
Egyszer(, attekinthetd
Komoly Ugyfél-tamogatasi és fejlesztoi hattér
Nyilt forraskédu

Hatranya:
e Els6sorban angol nyelvli. Egy Uj verzi6 megjelenésekor a magyar
forditasra és a nyelvi funkcidkra sokat kell varni

Sun StarOffice
FotexNet
eBolt

Weboldal szerkeszt6 programok

Ezek az alkalmazasok teszik lehetévé, hogy barmiféle programozdi tudas nélkil
barki képes legyen weboldalakat késziteni. Vannak kozottik egyszer(ibbek és
komplexebbek, vannak olyanok, amelyek csak angolul érhetéek el, de vannak
olyanok is, amelyek magyarul is.

MS FrontPage
Macromedia Dreamweaver
1°* Page 2000

Arachnophilia
FotexNet

eBolt
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Antivirus szoftver

A vilagban naponta 2-300 Uj szamitogépes virus jelenik meg. Ezek lehetnek
olyanok, amelyek egyszer(ien csak bosszantdak, de lehetnek olyanok is, amelyek
képesek megsemmisiteni a szamitégépen tarolt 6sszes adatunkat.

Azok a gépek, amelyek az Internethez vannak kapcsolédva, folyamatosan ki
vannak téve a virusok tamadasainak. Ezért alapvet6 fontossagu, hogy a
szamitoégépet folyamatosan egy antivirus program védje. Az Antivirus
programokbdl is sokfele van, amelyek kozétt vannak ingyenesek is. En személy
szerint a Norton Antivirus mellett koételeztem el magam, mert olyan virusokat is
detektalt, amit a McAfee nem és szamomra jobban tetszett a kezel6felllete. Ezzel
ellentétben a vilag legnagyobb e-mail rendszere a Hotmail példaul a McAfee-t
hasznalja.

Ezek a programok nem dragak, 15-20 000 Ft-ért meg lehet 6ket vasarolni.

Norton Antivirus
McAfee Virus Protection
FotexNet

eBolt

Fontos azonban az, hogy legalabb havonta egyszer frissiteni kell a virus
adatbazisukat. Ezt a szoftverek altaldban automatikusan el is végzik. Ha nem,
akkor a frissitések letolthetéek az Internetrol.

Bongészok

A bdngészd az a program, ami lehetévé teszi a weboldalak megtekintését és a
navigaciot az Interneten.

A legelterjedtebb béngész6 a Microsoft Internet Explorer (IE). Statisztikak szerint
90-95%-ban ezt a rendszert hasznaljak az emberek az Interneten.

A vetélytars a Netscape Navigator (N).

A bongészOk valamelyikét altalaban az operaciés rendszer szoftvere mar
tartalmazza.

A két bongész6 kozott vannak eltérések, igy egyes weboldalakat képesek
masképpen kezelni. A kilonb6z6ség miatt érdemes mindkét béngészot telepiteni
a szamitogépre azért, hogy az elkészilt weboldalakat tesztelhessik mindkét
kérnyezetben.

Mindkét bongészs letdlthetd az Internetrdl, teljesen ingyen:

Microsoft Internet Explorer
Netscape Navigator

TOMOrito szoftver

A tomoritoknek az a lényege, hogy képesek egy-egy digitalis fajlt sokkal kisebb
méretbe atalakitani. Ez a kisebb méret(i fajl pedig sokkal gyorsabban let6lthet6 az
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Internetrdl, vagy éppen ez altal valik akkorava, hogy elektronikus levélben is el
lehet kildeni.

WinZip

A legelterjedtebb tOmorité program a WinZip. Ez Windows rendszerre készll.
Hasznalata nagyon egyszer(i, annak ellenére, hogy elsésorban angol nyelven
érhetd el. Az altala készitett dllomanyok .zip végzddésliek. A program teljesen
Ingyenesen let6lthet6 az Internetrdl.

WinZip

Levelezo szoftver

Az Internetes Uuzlet a kommunikacion alapszik. Ahhoz, hogy jol tudjunk
kommunikalni, olyan levelezd programot kell hasznalni, amely képes az (zenetek
szlrésére, atiranyitasara, akar azok tomeges érkezése soran is.

A levelezés alapvetd fontossagat mi sem bizonyitja jobban, mint az, hogy az
operacidos rendszerek mar eleve tartalmaznak levelez6 szoftvert. Az irodai
programcsomagok is tartalmaznak e-mail szoftvereket, amelyek &altaldban tobb
kényelmi funkciot tartalmaznak, mint az operaciés rendszeren talalhatdak.
Mindemellett szamos ingyenes vagy fizet6s megoldas érhetdé el az Interneten
let6ltésre készen.

A levelez6 rendszerekkel szemben fontos kovetelmény lehet az, hogy képes
legyen megszlirni a kéretlen leveleket. Ezeket hivjak Spam-nek. Ezt Ggynevezett
sz(ir6 funkciok teszik lehetdvé, ahol be tudjuk allitani, hogy mi az, ami szdmunkra
a kéretlen, azaz a Spam kategodriaba tartozik.

MS Outlook
Eudora

FTP szoftver

Az FTP, a File Transfer Protocoll (Fajl Tovabbitasi Protokoll) réviditése. Az FTP
programmal kdnnyen és gyorsan lehet az elkészilt weboldalakat elhelyezni a
webtarhelyet szolgaltatdé szerveren. Magyarorszagon meég nem tul elterjedt az,
hogy a tarhelyhez Internetes fellleten, Ugynevezett Control Panelen is hozza
lehet férni, ezért az FTP program nagyon hasznos. Nyugati és amerikai
szolgaltatoknal a Control Panel alapelem. De err6l majd kicsit késébb részletesen
is lesz szo.

Tapasztalatom szerint két FTP szoftver az, ami igazan jol johet. Mindketto
ingyenes és letolthet6 az Internetrél. Természetesen mindenki maga kell, hogy
eldontse, hogy a ketto kozll melyiket hasznalja majd. Tudni kell azonban, hogy
egyikhez sincs magyar nyelv( felllet.

WS_FTP
WinSCP
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Tazfal

A tlizfal lényege az, hogy képes megakadalyozni azt, hogy illetéktelenek
belépjenek egy adott haldézatba. Ez a haldézat lehet a mi szamitégéplnk is,
amelyre illetéktelenek — hackerek - képesek Uugy belépni, hogy azt a
virusellen6rz6 rendszer nem veszi észre. Ha pedig beléptek, akkor képesek ellopni
adatainkat, letorolni allomanyainkat, képesek barmit tenni, amit csak akarnak.
Ezért kell, hogy legyen egy tlzfal, mint egy varkapu, amin keresztil csak az
Iéphet be az Internetrdl a géplinkre, akit mi engedlink. Legjobb esetben senkinek
sem akarjuk ezt engedni.

Ilyen tlizfalak szintén ingyen letdlthet6éek az Internetrdl, és telepités utan
azonnali védelmet nyudjtanak. Sok-sok tlizfal kiprébalasa utan, személy szerint a
ZoneAlarm szoftvert merem ajanlani. Kicsi, konnyen kezelheté és nagyon
hatékony.

ZoneAlarm

PDF olvasé/konverter

A PDF az Adobe cég altal kifejlesztett dokumentum formatum. Olyan, mint egy
Word dokumentum, de annyival tud tobbet, hogy a vilag minden fajta
szamitdgépe képes olvasni. Teljesen fuggetlen, hogy Windows, Linux vagy éppen
Macintosh rendszeritink van, a PDF fajlok mindegyiken ugyanolyan formatumban
fognak megjelenni.

Ezt jelenti a neve is. PDF — Portable Document Format (Hordozhaté Dokumentum
Formatum)

Az Adobe cég weboldalardl teljesen ingyen letoltheté az Acrobat Reader nev(
program, ami képes olvasni, nyomtatni, ezeket a PDF fajlokat. Természetesen
magyar nyelven is elérhetd.

Adobe Acrobat Reader
Ingyenes online PDF konverter

Text Editor szoftver

A Text Editor nem mas, mint egy szbvegszerkesztd. Abbdl is az a fajta, ami nem
szolgal masra, mint hogy a beirt szoveget el lehet menteni vele. Ennyi. Mégis, ez
az egyszer(i program az, ami az Internetes birodalom alappillére lesz.

Miért? A digitalis fajlok mindegyike azonos kodolast hasznal a szdvegek
tarolasara. Minél bonyolultabb egy szdvegszerkeszt6, minél tobb funkcié van
benne, annal tobb, a tartalom szempontjabol felesleges informacié kerul
tarolasra.

Amikor egy weboldal készul, akkor azt az ugynevezett HTML nyelven készllt
kdéddal mentik el. Egy kdod irasakor viszont teljesen felesleges az, hogy mondjuk a
kdéd betliinek a szine lila vagy zo6ld legyen. Ezért, miéta vilag a vilag, minden
programozas soran egyszer( text editort hasznalnak, igy a HTML programozas
soran is.
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Természetesen vannak nagyon jo weboldal készit6 programok, amelyekkel Ggy
lehet weboldalt késziteni, hogy nem kell ismerni a HTML nyelvet, de aki hosszu
tavon az Interneten szeretne pénzt keresni, az el6bb utébb elér arra az evollcids
lépcsbre, hogy meg kell ismernie a HTML nyelvet. Ez lesz az a pillanat, amikor fel
fogja fedezni azt is, hogy az egyszerl Text Editorral gyorsabb és kénnyebben
atlathaté weboldal kodot lehet késziteni.

llyen Text Editor a Notepad, vagy magyarul Jegyzettomb alkalmazas, ami az
operacios rendszer része.

Made with Notepad

Eszk6zo6k Osszefoglalasa

Néhany széban nézzik &t djra, hogy milyen eszk6zok kellenek ahhoz, hogy
elindulhassunk a készpénzkeresés felé az Internetes szupersztradan:

Eszkoz Hol szerezheto be Mennyibe kerul
Szamitégép Szakuzlet és Internet 70 — 250 000 Ft
Nyomtato Szakuzlet és Internet 10 — 200 000 Ft
Operacios rendszer Szakizlet és Internet 0 — 30 000 Ft
szoftver
Irodai alkalmazasok Szakizlet és Internet 0 — 200 000 Ft
(szbvegszerkeszto,
tablazatkezelé minimum)

Weboldal szerkeszt6 Szakiizlet és Internet 0 — 150 000 Ft
Antivirus szoftver Szakizlet és Internet 0 — 20 000 Ft
B6ngészo Internet O Ft

TOomMOrito szoftver Internet O Ft

Levelez6 szoftver Szakizlet és Internet 0 Ft

FTP szoftver Internet 0 Ft

Tdzfal Internet O Ft

PDF olvas6/konverter Internet OFt

Text Editor Operacios rendszer része 0 Ft

Osszesen: 80 — 850 000 Ft

Soknak tartja? Akkor gondoljon bele, hogy ha hagyomanyos boltot vagy
véallalkozast nyit, akkor a szamitégép mellett még kell egy Uzlethelyiség (havi
bérleti dij 100 —500 000 Ft), berendezés az lzletbe (500 000 — tébb millié Ft),
arukészlet (tébb millié Ft), és minimum egy autd, amivel a beszerzéseket végzi (2
—3 000 000 Ft). Széval egy hagyomanyos Ulzlet elinditasahoz sziiksége lenne
minimum 3 — 4 millié forintra.

Ennek tizedéért, 3 — 400 000 Ft-ért mar olyan szamitdgépet és szoftvereket
vasarolhat, amelyek a legkorszer(ibb megoldasokat biztositjak.

Hogyan valasszuk ki a szukséges Internetes
szolgaltatasokat

Ha megvan a szamitégéplink, a multifunkcids “irodank”, akkor valahogy azt ra
kell csatlakoztatnunk a vilaghaléra. Ehhez kell valaki, aki egy szerverrel biztositja,
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hogy ez megtoérténhessen. Ez a valaki az Internet szolgaltat6. Az Internet
szolgaltaté négy fontos szolgaltatast nydjt szamunkra, amelyek teljes mértékben
meg is adjak azt, amire az Internetes vallalkozasunknak sziiksége van.

Internet hozzaférés
Az Internet hozzaférés tobbféle lehet. Lassuk a leglassabbtél a leggyorsabbig.

Modemes
Ez egy egyszer( analdg telefonos kapcsolat, ahol az eléfizetési dij mellett
ketyeg a telefonszamla is.

GPRS
Mobil telefonoknal hasznalt rendszer. Kb. A modemes sebességet adja.

ISDN
Vezetékes telefon alapu kapcsolat, a modemes rendszer gyorsitott,
digitalis valtozata.

ADSL

Ez a hozzaférés méar nem terheli a telefonszamlat. A fizetett havi dij
korlatlan hozzaférést biztosit. Tobb sebességl hozzaférést kinalnak, de a
leglassabb valtozat is 5-7-szer gyorsabb, mint a modemes rendszer.

KabelNET
Itt az Internet hozzéaférés a kabel TV vezetékén keresztil valosul meg.
Szintén nincs telefondij, csak korlatlan hozzaférés.

Bérelt vonal
Magas ara miatt ez altalaban nagyobb cégek szamara kifizet6dé megoldas.

Internet Szolgaltaték

Mivel a modemes hozzaférés mar havi dij nélkll is elérhetd, illetve eseti,
dobozban arult elérés is kaphat6, érdemes otthon tartani egy-egy behivé szamot
arra az esetre, ha a gyorsabb rendszeriink valami miatt nem muikodik. Igy a
telefonvonalon keresztil legalabb az e-mailjeinket meg tudjuk nézni.

IndexNET
Netquick

E-mail

Az e-mail az Internet levelezési megoldasa. Elektronikus levél. Ma mar szamos
ingyenes levelezési rendszerhez lehet csatlakozni az Interneten, ahol teljes kor(
adminisztréacios feluiletet adnak az e-mail cimhez.

Freemail
Hotmail

Primposta
Yahoo

Ezek jé szolgalatot tesznek els6sorban a magancélu levelezés lebonyolitdsara, de
az uUzleti levelezésben fontos, hogy egy olyan e-mail cimink legyen, amely

www.internetmilliomos.hu 22



http://internetszolgaltato.lap.hu/
http://index.hu/0net/1/
https://www.netquick.hu/netquick/
http://www.freemail.hu/
http://www.hotmail.com/
http://posta.prim.hu/?pserv=primposta.hu
http://mail.yahoo.com/

Az Internetes Aranybanya

egyértelmlen azt sugallja, hogy egy komoly rendszer all a cim mogott. Mivel
barki, barmikor nyithat ingyenes Internetes e-mail cimet, ezért az Uzleti életben
kissé gyanakodva fogadjak azt, aki csak ezzel rendelkezik.

Hogyan lehet “rendes” e-mail cimet szerezni? Nos, a “rendes” e-mail cim legjobb
esetben ugyanazon nevet tartalmazza, mint ami a cégiink domain neve. Ha valaki
az Interneten ugy érhet6 el, hogy www.kiskakasbt.hu, akkor szamara az e-mail
cimnek tartalmaznia ildomos a kiskakasbt.hu nevet. Valahogy igy:
tulaj@kiskakasbt.hu.

Az e-mailek kezelését is szerverek végzik, csakugy, mint az Internet hozzaférés
kezelését. Amikor Internet hozzaférést vasarolunk, akkor a szolgaltaté ad
legalabb egy e-mail cimet is. Ez a cim sokszor a szolgaltat6 nevét hordozza
magaban. Példaul, ha a szolgaltat6 neve Olcsoweb Kft, akkor a kapott e-mail
cimink sajat.nevunk@olcsoweb.hu formatumu lesz. Ez persze csak egy fokkal
jobb, mint az Ingyenes szolgaltatok cimei, de mar jelzi, hogy fizetink a
szolgéltatasért, tehat, ha valami gubanc van, lenyomozhatdak vagyunk tgyfeleink
szamara.

A legjobb megoldas az, amikor a szolgaltaténal sajat domain nevet veszink, és a
sajat domain név ald kérjuk az e-mail cimeink létrehozasat. Ez az egyetlen profi
megoldas.

Domain név

A domain név nem mas, mint egy egyedi, kbnnyen megjegyezhet6 azonosito,
amin keresztil weboldalainkat el lehet érni. Ma mar 4 — 10 000 Ft éves dijért
hozzéa lehet jutni egy domain névhez. A domain nevet altalaban egy évre adjak,
és évente meg kell Ujitani a regisztraciét. Ellenkez6 esetben a domain
felszabadul, és Ujra barki lefoglalhatja. A regisztraciés dij tehat amolyan bérleti
dij.

A lefoglalas és fenntartas a magyar .HU végz6désl domainek esetén a kovetkezd
maodon torténik:

- Valasszuk ki a domain nevet, ami tetszik

- Nézzuk meg a kdzponti domain adatbazisban, hogy szabad-e a név,
vagy esetleg valaki mar lefoglalta.
www.domain.hu/domain/domainsearch

- Neézzuk meg a két hetes varoélistat is, hogy nincs-e éppen bejegyzés
alatt: www.domain.hu/domain/meghirdetes.html

- Ha szabad, akkor jelezziik a szolgaltaté vagy regisztrator felé, hogy
le szeretnénk foglalni a domaint.

- Egy nyomtatvanyt kell kitélteni és csatolni a befizetési csekk
masolatat. Néhol személyi igazolvany masolatot vagy cég esetén
cégbirésagi bejegyzés masolatot is kérnek.

- Elindul a regisztracio, és néhany napon belll felkerilink a két
hetes varolistara. Ha a két hét alatt senki nem tamadja meg
domain kérelmunket, akkor a domain tanacs elé kerdl a kérelem.

- Ok elbiraljak, és 2-3 nap utan elérhetd lesz a domain az Internetes
bongész6kon keresztll is.

A Domain foglalasa kulféldon .COM domainek:
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- A szolgaltat6é vagy a www.domain.com weboldalan rakeresunk,
hogy a domain szabad-e,

- Haigen, egy online (rlapon keresztil megrendelhetjik a
regisztraciot, amihez nem kell csatolni semmiféle papirt,

- Kartyaval fizetiink a titkositott rendszeren keresztil,

- Mivel egyes szolgaltatok, pl. az Aplus, kézvetlen kapcsolatban
allnak a legfels6bb domain kezel6 tanaccsal, a regisztracié azonnal
megindul. Nincs semmilyen vardélista,

- Kb. 24-48 6réan belll él a domain az Interneten.

Web tarhely

A webtarhely nem mas, mint egy adott méret( szelet a szolgaltaté szerverén,
ahova a sajat weboldalainkat és fajljainkat helyezhetjuk.

A webtarhely kivalasztasa élet-halal kérdése az Internetes vallalkozasunk
esetében, ezért maximalis korultekintéssel foglaljuk csak le.

A kdvetkez8kben megmutatom Onnek, hogy hogyan vélassza ki a legmegfelel8bb
szolgaltatét, és felvillantom a leplet néhany trikkrél, amivel a szolgaltatdk
hajlamosak élni.

Ne ijedjen meg, ha most még nem ért néhany kifejezést. Mindegyikrdl
részletesen lesz sz6 a tovabbiakban. Amikor végigolvasta a kényvet, és visszatér
ide, mar ugy fogja érteni a kifejezéseket, mintha mindig is ezzel foglalkozott
volna.

Lassuk hat.

Tarhely

Effektive ez az a teriilet, amire a fajljainkat helyezhetjik. Altalaban Megabajtban
(MB) van megadva. Minél nagyobb az érték, annal jobb. 1 MB tarhelyre kb. 100-
300 weboldalt vagy 0-150 db képet tudunk felrakni.

Savszélesség

A savszélesség nem mas, mint az, hogy a szolgaltat6 megszabja, hogy mekkora
az az Osszes fajlméret, amivel oldalaink a letoltésiukkel terhelhetik a szolgéaltato
szerveréhez befutd vonalakat.

Nézzik szamokban. Tegyuk fel, hogy van 1 db weboldalunk, amin van 1 db kép,
és némi szbveg. Amikor a latogatdé a bongészOben behivja az oldalt, akkor
letoltédik a weboldal és a kép is, ami egyiltt legyen a példédban 1 MB. Mi van
akkor, ha a szolgaltaté azt mondja, hogy a savszélesség amit kapunk, az 1 GB. 1
GB az 1024 MB. Azaz, a képet tartalmazo, 1 MB méret(i weboldalunkat 1024-szer
lehet megtekinteni. Amint az 1025-dik letoltés érkezik, a latogaté az oldalak
helyett egy hibalizenetet kap, hogy sajnos az adott id6szakra kimerllt a
savszélesség keret, az oldal nem megtekinthetd.

Ez a probléma jellemzd az egyes ingyenes szolgaltatoknal, illetve a sdvszélesség
az, amivel trikkozni probalnak:
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Nemrégiben az egyik tgyfelem kildott egy e-mailt, hogy nézziink meg
neki egy szolgéaltatasi ajanlatot, ami arrdl szélt, hogy 3 évig teljesen
ingyenes tarhely szolgaltatast lehet kapni. Természetesen megtettik,
hiszen nekink is érdeklink, hogy a legjobbat ajanljuk. Kiderult, hogy az
ajanlat valéban tartalmaz minden csucstechnolégiaju szolgaltatast, a
savszélesség azonban 1 GB. Ugyfeliink oldalai az optimalizalasnak
koszonhetben letéltéskor nem nagyobbak, mint 50 KB. Egy latogatd az
eddigi statisztikdk szerint 4-5 oldalt néz meg weboldalaibdl. Ez azt jelenti,
hogy egy latogaté 200 — 250 KB (4x50 KB és 5x50 KB) savszélességet
hasznal fel. Mit jelent ez? Azt, hogy az 1GB (1 GB = 1024 MB =1 048 576
KB) mindbdssze havi 4194 -5242 latogaté szamara elég. Nos, mivel
ugyfelink oldalainak havi 20-25 000 latogatdja van legalabb 5 —6 GB
savszélesség az, ami minimalisan szikséges. Meg is talaltuk, hogy a
szolgaltatonal van lehet6ség a savszélesség novelésére. Természetesen
pénzért. Nos, igy lehet az ingyenes szolgaltatasbdl fizet6s szolgaltatas.
Utadnaszamoltunk, hogy ebben az esetben megéri-e atmenni a jelenlegi
szolgaltatotol, ahol korlatlan savszélesség biztositott, és még igy is az lett
az eredmény, hogy nem. Nem érte meg.

Minél nagyobb a savszélesség értéke, annal jobb. Ugyanakkor feltétlenul
szamoljuk ki, hogy mi az a minimalisan szikséges savszélesség, amire
szikségiink van. Ehhez adjunk 20-50% tartalékot, és az lesz az a savszélesség,
ami birtokolnunk kell. Emellett természetesen legyen konkrét, irasos valaszunk a
szolgaltatotdl az esetleges bOvités lehetGségére és feltételeire vonatkozdan.

E-mail

LehetOleg olyan szolgaltatot valasszunk, aki biztosit a sajat domain neviinknek
megfelel6 e-mail cimeket. Fontos lehet az is, van-e lehet6ség arra, hogy a kapott
e-mail cimeken valé levelezést a szamitdégéplnk levelez6 programjaval is el
tudjuk végezni.

Programnyelv tamogatas

Napjainkra az Internet éppen az automatizalasra valo torekvés miatt szamos
programozasi nyelv hasznalatat teszi lehetévé a weboldalakban.

Onnek nem feltétleniil kell ismernie ezeket a nyelveket, de tudnia kell, hogy
léteznek, és, hogy melyek azok. Nemcsak azért, hogy képes legyen megfeleld
tarhelyet valasztani, hanem azért is, hogy képes legyen megallapitani egy-egy
megoldas nyelvi igényét.

PHP/ASP/CGI

A weboldalakban valé alkalmazhatésaguk szama végtelen. Ma mar
minimum kovetelmény, hogy a szolgaltatd6 tamogassa ezen nyelvek
hasznalatat.

Természetesen itt is vannak trikkozések, amelyet egyelére csak a hazai
szolgaltatoknal tapasztaltam. Kulfoldi szolgaltatok maximalis tamogatast
adnak. Széval, nalunk el6fordul, hogy a PHP tdmogatas meg van hirdetve,
am olyan korlatokkal, amelyek lehetetlenné teszik alapvetd
megoldasmodulok hasznalatat, mint példaul a szavazas, forum, stb. Mindig
gy6z6djon meg réla, hogy a nyelv tdmogatasa nem korlatozott.
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Személy szerint a PHP nyelvet kedvelem és hasznalom.

Adatbazis kezel6 nyelv. Nélkile is lehet boldogulni, de hasznalatanak
egyszerlisége és nagyszerlsége miatt egyre elterjedtebb. A legjobb
alkalmazasok, azok tobbsége amit On is hasznalni fog, igényli az SQL
tamogatasat.

SQL

Megbizhatdsag

Két eleme van. Az egyik az, hogy milyen hatékonysagu a szerverek mikodése,
azaz milyen aranyl az az id6szak, amikor valamilyen ok miatt nem elérhet6ek a
weboldalak. Ezt altalaban 9%-ban adjak meg. 96% felett j6. Ingyenes
szolgaltatéknal erre nem térnek ki, s6t gyakori az, hogy akar cstcsidében havi 2-
3 dérara sem elérhetbek az ott elhelyezett weboldalak.

A masik elem az az adatbiztonsag. Mi torténik adatainkkal, ha a szerver elromlik.
Elveszitjuk-e az adatainkat, weboldalainkat vagy sem? Nos, a legjobb szolgaltatok
naponta végeznek biztonsagi mentéseket, igy egy ilyen meghibasodas csak
minimalis veszteséget tud okozni. Ingyenes szolgaltatoknal érdemes utanajarni,
hogy az adatmentés milyen gyakorisagu.

Internetes szolgaltatasok osszefoglalasa

Ahhoz, hogy weboldalainkat megjelentetni és elektronikus levelezésilinket
bonyolitani tudjuk, egy Internetes szolgaltatora van sziikségink. Vallalkozasunk
weboldalainak szadma, mérete, és a tervezett vagy valOs latogatottsag alapjan
néhany szamitas elvégzése utan ki tudjuk valasztani a megfeleld szolgaltatot.

Személyes tapasztalatom és sok-sok szolgaltatéval valé kapcsolat
utan egyértelmdvé valt, hogy a kulfoldi, elsésorban tengerentuli
szolgaltaték egyelére fényévekkel jobb és olcsébb szolgaltatast
nyUjtanak, mint a hazaiak. Ezért batran merem ajanlani, hogy aki
megfelel6 angol nyelvtuddssal rendelkezik, az csemegézzen az 6
ajanlataikbol is, miel6tt valaszt. Ne feledje, hogy az Internet
hatartalan. Egy masodperc alatt ugyanugy elérheti a vilag
legtavolabbi  pontjat, mint a legkdzelebbit. Garanciajat,
oras, élo Ugyfélszolgalatot tartanak és képesek a problémakat
percek alatt kezeli. A fizetés sem lehet gond, hiszen mara
hazankban is elérhetéek bankkartyak, amelyekkel fizetni lehet az
Interneten.

Magyar webtarhely megoldas

Kulfoldi webtarhely megoldas
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A gazdagsag Internetes képlete

Mivel az Internet a Marketing gyermeke, alapvetden igaz ra is az, hogy az a 20%,
amire koncentralva eredményeink 80%-a fog jonni nem mas, mint:

Célcsoport
Csali
Megtartas

Azaz valasszunk egy célcsoportot, akiknek valamilyen igényét képesek vagyunk
kielégiteni termékiinkkel, dobjunk be nekik egy ellenallhatatlan Csalit, majd, ha
ugyfelekké valtak, gondoskodjunk roéla, hogy életik végéig ragaszkodjanak és
vasaroljak termékeinket.

Most mindezt hlzzuk ra az Internetre:

Szoval miért is hasznaljak az emberek az Internetet? Azért, mert valamire gyors,
egyszerl és olcsd megoldast keresnek. Ennyi. Az Internetes vallalkozasunknak
erre kell valaszt adnia. A kritikus 20%, amire tevékenységiinket az Internet
esetében koncentralni kell, a kdvetkez6:

Koriltekinté termékfejlesztési stratégia
Automatizalt rendszer
Latogatottsag generalasa

De vajon mi az a valami, amire az emberek gyors megoldast keresnek?

Az emberekben az a csodalatos, hogy 10 6rokzold cél mentén élik le életiiket.
Teljesen mindegy, hogy melyik orszagban élnek, hogy hany évesek, vagy hogy
mennyi pénzik van. Eletiiket és dontéseiket 10 cél mentén alakitjak. Mindenki.
On is és én is.

Amikor a nalunk levl informaciét eladhaté allapotba kell hozni, nem csinalunk
mast, mint legaladbb egyik ilyen 6rokzold cél elérésének szolgalatdba épitjuk be.
Ismeretlinket, tudasunkat egy olyan rendszerbe helyezziik, amely lehetévé teszi
valamelyik 6rokzold cél elérését minél tobb ember szamara.

Nem fogja elhinni, hogy mekkora er6t jelent mindez. Olyan ez, mint 10 Kkicsi
kapcsold, amelyeket ha megérint, az emberekben azonnal felébred az informaciés
termék megszerzésének vagya.

Az abszolut 6rokzoldek

Az 6rokzoldek ismerete nagyon fontos. Ezek a soha el nem mulé csoportjai az
emberi céloknak lesznek azok, amelyeken keresztil mindig, ismétlem mindig
képes lesz keresleti piacot taldlni. S6t akar Iétrehozni is. Nos, akkor lassuk a
végtelen keresleti piacot jelentd, soha ki nem elégitheté emberi célokat:

Pénzigyi stabilitas, gazdagsag
Egészség, hosszu élet
Szeretet, csalad
Biztonsag, félelmek
Udvozulés, hit, vallas
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Onbecsiilés, 6nmegvalositas
Kbzbsseégi elismerés
Flggetlenség
Szexualitas
Szépség, vonzerd

Mindezek ismeretében kezdjen el a 10 6rokzold mentén gondolkozni. Figyelje,
hogy miért sikeres egy termék és miért klzd gondokkal egy masik. Figyelje a
meédiakat, figyelje a sajtot. Keresse, hogy ki melyik kapcsol6t igyekszik
felhasznalni bevételek szerzésére. Nézze meg a konyvek eladasi listait és a cimek
alapjan gondolja at, hogy miért sikeresek az adott konyvek. Meg fog lepddni,
ugyanis a siker titka az, hogy egy adott termék mennyire tudja megérinteni
valamelyik 6rokzold cél kapcsoléjat!

A 10 6rokzold emberi célrél részletesen olvashat a Keresd Magad Degeszre cimd(
e-kdnyvben - www.marketingmilliomos.hu
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A siker elso kulcsa: koriiltekinto
termékfejlesztési stratégia

Jelenleg megvan a mindent tudd szamitégépiink, és szolgaltatonkon keresztil
teljes az Internetes arzenalunk. Most kovetkezik az a rész, ahol a legtdbben
elbuknak, ahol a legtdébb Internetes vallalkozas sikere vagy kudarca elindul.

Az Interneten val6 értékesités ugyanis egy kicsit mas, mint a hagyomanyos, Ipari
korban megszokott értékesités.

Az emberek tébbsége a kovetkez6képpen gondolkozik, amikor az Internetes
vallalkozasrol van szo:

Ha van egy termékem, barmi az, akkor ennek az eladasara felépitek
egy weboldalt. Elkészitek egy szép, képekkel illusztralt tobb oldalas
bemutatoét, és felteszek egy rendelési oldalt. Amikor valaki rendel,
akkor én vagy az alkalmazottaim elklldik neki a terméket.
Reklamnak pedig veszek néhany bannert valami nagyobb oldalon,
hogy sokan lasséak és sokan jojjenek.

Jol hangzik ugye? Csakhogy ez nem az, ami milli6kat képes hozni, hanem ez a
madszer a bukas kellemetlen szagat hordozza magaban. Miért? Egyszer(. Felejtse
el egy pillanatra, hogy egy Internetes kdnyvet olvas. Mi az, amit a legnagyobb
problémakeént jeldlne meg a fenti tervben? Na j6, sugok egy kicsit; a legnagyobb
baj az, hogy emberiink azt méar tudja, hogy mire fog kdlteni, de azt nem, hogy
milyen bevételei lesznek! Mi garantalja, hogy akar egyet is el tud majd adni a
termékeibdl? A masik nagy probléma az, hogy emberiink nem egy automata
létrehozasan gondolkozik, hanem éppen béviteni szeretné a jelenleg a vallat
nyomé terheket azaltal, hogy a weboldalrdl érkez6 megrendelések, csomagolas,
szallitas, stb. feladatait is maga szeretné végezni.

Ez a régies gondolkodasméd. Azaz, nyitok egy Uzletet amiben dolgozok,
reklamozok, jonnek az emberek és vasarolnak.

S, hogy milyen alternativat ad az Internetes vallalkozas? Az Internet lehet6évé
teszi, hogy On a weboldalan keresztill Ggy szerezzen vasarlokat, pénzt, hogy
azért a rendszer elinduldsa utdan semmit nem kell tennie azért, hogy az uzlet
menjen! S6t, minden egyes kiklildétt e-mail csak még tébb profitot hoz!

Ehhez nem kell mas, mint hogy felépitse a sajat digitalis termékeinek lancéat és a
mindezt értékesitd6 automatikus rendszert.

Mi adhatd el az Interneten?

Véasarolna On kenyeret az Interneten? Ugye nem. De miért nem? Azért, amiért
senki mas sem. Ugyanis kenyeret barmelyik élelmiszer boltban lehet vasarolni.
Miért vasaroljon valaki szamitdgépet, csatlakozzon az Internethez, ha a kenyeret
meg tudja venni a sarki boltban is.
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Vagy mi van azokkal, akik szolgaltatast nyujtanak? Mi a helyzet egy masszérrel,
vagy egy fodrasszal? Netan egy orvossal? Ok nem tudjak eladni szolgaltatasaikat
az Interneten. Semmi értelme arrél beszélni, hogy valaki az Interneten keresztil
massziroz vagy nyir hajat...

Most biztos azt gondolja, hogy akkor a pékeknek, masszéroknek, fodraszoknak,
orvosoknak és meég sok méas embernek eleve nem j6 az Internet arra, hogy rajta
pénzt keressenek.

Ki kell, hogy abranditsam! Ezek az emberek millibkat, ismétlem milliokat
kereshetnének az Interneten, ha tudnak azt, amit On a kovetkezd 6t perc alatt
meg fog tudni!

Emlékszik, hogy mi volt a valasz arra, hogy az emberek miéert hasznaljak
Internetet? Azért, mert valamire gyors, egyszer(i és olcsé megoldast keresnek. Es
emlékszik, hogy a nagy félreértés megoldasa a digitalis termékek voltak?

Jegyezze meg a szavakat: gyors, egyszer(, olcsé.

Tegyuk fel, hogy On egy olyan helyen dolgozik, ahol a munka
végére elfarad a valla, laba, kezei vagy a hata. Tudja azonban,
hogy egy joé masszadzs csodakra lenne képes. Nincs ideje a
telefonkényvben massz6rt keresgetni arra pedig végképp nincs,
hogy id6épontokat kérjen, utazgasson hosszu perceket a masszorig,
meg vissza. Valami hatékony és gyors megoldas kell. Felmegy az
Internetre. Es talal egy oldalt, ahol krémeket és massziroz6
gépeket arulnak. Persze nem ezt keresi, de akkor hirtelen
felbukkan egy ablak, ami azt mondja: “Masszazst szeretne? Most?
Mit sz6lna, ha ingyen adnank? Toltse le a mar ezreket segitd “99
varazslatos masszazsfogas, avagy hogyan szabaduljunk meg a
fajdalomtél 5 perc alatt” INGYENES kiadvanyunkat. Nana, hogy
letolti. Rakattint a szoveg alatti linkre, és néhany masodperc alatt
mar lapozgatja is a szines és valéban hihetetlenll hasznosnak t(in6
kis kiadvanyt. Kiprébal néhany fogast, és valéban segit. Mivel
vannak ismerései, akiknek hasonlé problémai vannak, azonnal
elkuldi e-mailen nekik is a kis konyvecskét. Ok is elolvassak,
kiprébaljadk. Majd néhany nap utan, amikor a 39-dik technikat
gyakorolja, azt olvassa, hogy ha mindezt egy krémmel egyutt
csinalja, akkor 2 hét utan mar masszirozni sem kell. Meglatogatja
az oldalt, és rendel egy krémet. Valéban bevalik. Szél ismerGseinek
a krémrél is. Meglepve tapasztalja, hogy 6k mas terméket is
kiprébaltak, és az is hatasos volt.

Most olvassa el még egyszer az el6bbi bekezdést, de most Ugy, hogy On a
masszor, akinek a weboldalardél letoltotték a kiadvanyt, majd megrendelték a
krémeket. Mit 1at? Az, aki el6szor semmit nem akart vasarolni, mert nem azt
kereste, amit a weboldalak kinaltak, egyszer csak vasarlova valt. S6t, hozott
magéaval még vasarlokat.

Mindezzel csak azt akartam illusztralni, hogy az Interneten barmi eladhatd, csak
tudni kell, hogyan. Az el6bbi példa, bar a masszérnek bevételt hoz, még mindig
nem az igazi, hiszen ez nem mas, mint az Ipari kor modellje egy kis Internetes
marketinggel. Olyan termék kell, amit ha megvesz valaki, akkor nincs
csomagolas, nincs extra munka. Olyan termék, ami az Internet részét képez6
telefonvonalon keresztll ,,teleportalhato”.
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Mi van akkor, ha masszdriink az ingyenes kiadvanyaban nem a termékeit
reklamozza, hanem egy komplexebb masszazs konyvet, aminek a cime “A
fiatalitd masszazs titka, avagy napi 20 perc a fiatalos és egészséges életért!”. Ha
mindez kifizethet6 az Interneten keresztiil, majd fizetés utan letolthetd, akkor
mindenki jol jar. A vasarlé 2 perc alatt megkapja a megoldast problémaira, a
masszor pedig anélkil keres pénzt, hogy barmit is csomagolnia vagy postaznia
kellett volna.

Az Internetes vallalkozasunk szempontjabdl az idedlis termékek tehat a
kovetkez6 tulajdonsagokkal birnak:

- digitalis formatumuak,
- egy bongészon keresztil hozzaférhetéek az Interneten.

Ezek a termékek mind digitalis termékek. Az Interneten a legnagyobb lzlet a
digitalis termékek értékesitése. Sok ember ezt sajnos nem latja, mert szamukra
az Internet nem egy eszk®z, hanem egy forras, ahonnan a pénz érkezését varjak.
Nos az Internet egy eszkdz, egy Uj csatorna a digitalis termékek elosztasara.
Ugyanolyan elosztasi csatorna, mint a nyomtatas vagy a sugarzott csatornak, a
radi6 vagy a TV.

Az Interneten belll a termékeknek ugyanugy széles spektruma van, mint barmely
masik csatornan. Kezdve az ingyenes weblaptdl, mint informacidos terméktdl
egészen az online interaktiv oktatasig. A legtébb vallalkozas a weboldalban latja a
bevételek végtelen forrasat, holott a weboldal nem mas, mint egy ingyenes,
digitalis informacidés termék, amelynek feladata az, hogy az érdekl6d6t vasarlasra
Oszténozze. Ha a termékiink egy h(itégép, akkor a weboldal nem mas, mint egy
prospektus, legjobb esetben egy rendelési katalogus. Ha viszont termékiink egy
online megvaséarolhaté digitalis termék, akkor weboldalunk mar valéban egy
automatikus boltta valhat.

Vajon mit gondol arrél, hogy az Internetes véasarlasok legnagyobb része
koényvekre és zenei CD-kre iranyul? Tudja miért van ez? Azért, mert ezek allnak a
legnagyobb rokonsagban a digitalis termékekkel. Olyannyira, hogy létrehozasuk
ma mar digitdlis eszkdzokkel torténik, csak az ipari csatorndkon valo
eloszthatésag miatt felkerilnek fizikai adathordozékra. Hallott mar a TV On
Demand szolgaltatasrol? Nem? Hamarosan fog. A rendszer lényege, hogy azt
nézhetink a TV-n amit és amikor akarunk, mert specialis filmszerverek és
Internetes kabelkapcsolat segitségével magunk dontink arrdél, hogy mi legyen a
m(isor. A mlsorok, amelyek mar napjainkban is digitalis termékek, nem kerlilnek
fel fizikai hordozokra, hanem az Interneten keresztil digitalis formaban lesznek
tovabbitva és eladva.

A kovetkezOkben ézzilk meg, hogy mik is lehetnek digitalis vagy elektronikus
termékek.

Digitalis termék 1: Szoftver

Mindenkinek sziiksége van szoftverre. A szoftverek piaca folyamatosan bdvil,
hiszen Gjabb és Ujabb probléméakra kell megoldas. Ez a szoftver barmi lehet. A
Iényeg az, hogy megfelel6 nagysagu piacot szolgaljon ki. Minél tobb embernek
van ra sziksége, annal tobben veszik majd. Egy virusirtdé szoftverre todbb
embernek van sziksége, mint egy csillagadsz szoftverre. So6t, lehet, hogy az
egyedi megrendelésre késziil6 csillagasz szoftverért tobb pénzt kapunk, mint egy
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virusirtéért, de a csillagasz szoftver nem ad rezidualis bevételt. Raadasul az
egyedi megrendelés nem jelent mast, mint azt, hogy masok eréforrasai vagyunk.

A szoftver sokféle lehet. Lehet olyan, ami a szamitégépre letdltve megkoénnyiti
munkankat, lehet egy weboldalunkba illeszthet6 megoldas, mint amilyen egy
forum vagy vendégkonyv. Barmi lehet.

Hogyan hozzunk létre szoftver terméket?

1. A semmibdl, befektetés és programozoi tudas nélkiil
Lehet, hogy hihetetlenll hangzik, de ez a legegyszer(ibb mddja a szoftver
el6allitasanak. Induljon ki abbdl, hogy ahhoz, hogy barmit |étre tudjon
hozni, meg tudjon teremteni, két dolog kell. Egy otlet és erdforrasok. Ha
Onnél van az 6tlet, nincs mas dolga, mint megkeresni azt, akinél ott van a
szlkséges eréforras. Jelen esetben a programozdi tudas. El sem hiszi,
hogy mennyi fiatal és tehetséges programozé hajlandé kihivasként a
fizetséget megelblegezve akar ingyen is segiteni a szoftver
létrehozasaban. Ajanlja fel nekik, hogy megosztja velik a profitot.
Mindenki jol jar. Abszolut win-win, azaz mindenki nyer. On megkapja a
szoftvert, amit értékesithet, 6k pedig rezidualis bevételhez jutnak a profit
és a licenszdijak utani részesedés altal.

2. A semmibol, befektetés nélkiil, programozdéi tudassal
Ebben az esetben magunk irjuk meg a programot, igy a profit és a
licenszdijak teljes mértékben a mienk marad. Viszont a sajat idénket kell
felaldozni.

Digitalis termeék 2: Elektronikus kiadvanyok

Az elektronikus kiadvany lehet egy kdnyv, egy néhany oldalas jelentés. Barmi,
ami az ipari korban papirra irédott. Barmilyen szellemi termék kiadvannya valhat.
Mint ez a kényv is, amit olvas. Vagy az el6bbi példaban a massz6r kiadvanyai.
Elektronikus formaban megjelenhetnek szinm(ivek, kutatdsi eredmények,
képregények. Barmi. Ezt a terméket egy szbvegszerkesztbével el lehet késziteni és
PDF formatumban a vilag barmely szamitégépén képesek lesznek majd elolvasni
azok, akik megvéasaroltak.

A digitalis kiadvanyok Internetes vallalkozasunk igazi termékei. Barki,
létrehozhatja Bket. On is. Kiaddsukhoz ellentétben a hagyomanyos kényvekkel,
nem kell nyomdasz, nem kell koényvkiad6. Ezeket a koltségeket mind
megtakarithatja és a sajat zsebébe teheti profitként! Tegylk fel, hogy 8 6ra alatt
elkészit egy jelentést, amelyet 1 000 forintért arul a weboldalan és amit 2 000
ember megvasarol. Az On profitja 100% és 2 000 000 Ft. Ha ezt a kiadvanyt
leadja a nyomdaba és megbiz terjesztésével egy kiadot, akkor az On részesedése
kb. 10-20%, azaz 200 000 Ft. Arr6ol nem is beszélve, hogy az Internetre
naprakészen, azonnal ki tudja tenni a kiadvanyt, mig a nyomtatas és terjesztés
heteket, hénapokat vehet igénybe. Es mi van akkor, ha valamit javitani, vagy
frissiteni szeretne a szévegben? Az Internetes kiadvanyt pillanatok alatt javithatja
és a legkozelebbi vasarl6 mar a friss anyagot kapja. Ezzel ellentétben a
hagyomanyos modszer esetén uUjra menni kell a nyomdaba, ki kell adatni stb,
stb... és akkor még nem beszéltiink arrél, hogy egy ismeretlen ir6 szamara milyen
nehéz kiadot talalni.

Hogyan hozzunk létre digitalis kiadvany terméket?
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1. Terméket akarunk eladni rajta keresztul
Ebben az esetben nincs mas dolgunk, mint Iétrehozni egy dinamikus, a
termékink hasznossagat bemutatd kiadvanyt. Mindez lehet barmilyen
ingyenes informacioés termék. Egy weboldal, egy e-brossura, egy e-kényv,
stb. Mivel a termék elég objektiv dolog, akar fel is fogadhatunk egy profit,
aki elkésziti szamunkra az anyagot. Adjuk a maximumot az anyagban,
majd tegylink ingyenesen elérhetévé. Csinaljunk belGle forgalom-virust.

2. A digitalis kiadvanyt szeretnénk eladni

Tegyuk fel, hogy nincs termékink. Csak 6riasi, masok szamara is hasznos
tuddsunk valamilyen terilletrdl. Ebben az esetben sajat magunk Kkell
megirni a kiadvanyt.

A bennlink rejl6 tudas és ismeret lehet az alapja annak, hogy fizetéslink
sokszorosat keresve kitorhessink a szlirke hétkdznapokbdl. Minddssze
arra van szikségunk, hogy valaki megmutassa hogy érdemes ezt csinalni.
Szerencsére az Utmutatds mar készen all a www.marketingmilliomos.hu
oldalon, és Onre var, hogy felfedezze azt, hogy miért lehetséges ma
kénnyebben vagyont szerezni, mint barmikor maskor.

Digitalis termeék 3: Digitalis média anyagok

Szintén az idedlis Internet-termék kategoéridba tartozik. Digitalis volta miatt
letolthet6. Nincs csomagolds, nincs szallitas, nincs kozvetité kereskedd. Csak az
automatankon keresztil aramlé profit.

llyen termékek lehetnek a kép és hanganyagok:

- foték www.corbis.com

- weboldal sablonok www.templatemonster.com

- hattérképek www.free-computer-wallpapers.com
- képernydvéddk www.screensavers.com

- grafikak, animéaciok www.animationfactory.com
- hang és zene www.audiosparx.com

- videok, filmek www.ieducationalvideos.com

Hogyan hozzunk létre digitalis média terméket?

Egyszerlen digitalizalnunk kell. A legkdnnyebb, ha eleve digitalis eszk6zokon
gyartjuk le Oket, pl. digitalis fényképezd, digitalis kamera, digitalis
hangszerkeszt6. Ugyanakkor hasznalhatunk digitalis atalakité berendezéseket
is. A fotdkat szkenelhetjik, a hangokat, zenéket, videdkat pedig szoftverek
segitségével egyszerlen digitalizalhatjuk. Grafikakat, animacidkat szoftverek
segitségével barki képes gyartani, csakugy, mint képernyévédbket. Barmit,
ami ebbe a kategoriaba tartozik.

Digitalis termék 4: Reklam

A reklamot mar nagyon régoéta hasznaljuk az lUzletben. Ha nincs reklam, senki
nem tud rélunk, senki nem fogja venni termékeinket. Ezért mindenkinek
reklamozni kell. Onnek is, de masoknak is.

Miel6tt belemennénk a reklamba, tudnia kell, hogy a rekldm eszkdzeinek tarhaza
szinte végtelen, még az Interneten is. Nézzik, hogy milyen reklam termékkel
kereshet pénzt az Interneten.
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Banner

A banner nem mas, mint a weboldalon elhelyezett reklamfellilet, amelyre
kattintva a reklamozott oldalon talaljuk magunkat. Szinte minden weboldalon
talalkozhat velik. Vannak kialakult szabvany méretek. Ezek hasznalata ajanlott,

hiszen

egy cég a reklamkampanyat tobb oldalon is folytatja, és szamara

kedvez6bb az, ha egy bannert tud mindenkinél megjelentetni. Természetesen
ezek a méretek ajanlasok, ezektdl el lehet térni.

Szabvanyos bannerméretek

A bannerek kifizetésének is megvannak a kialakult rendszerei:

Trukk:

IdoGalapu fizetés
Ebben az esetben egyszerlien meg van szabva, hogy egy adott idészak
mennyibe kerul. Példaul 1 hénap 250 000 Ft.

Megjelenés alapu fizetés (pay per view)

Ebben az esetben az ar alapja az egyszeri megjelenés. Annyit fizet,
ahanyszor megjelenik a hirdetés. Ez a megrendel6nek kedvezébb az id6
alapu fizetésnél.

Raklikkelés alapu fizetés (pay per click és pay per lead)

A rekldmozdék egy id6 utan rajottek, hogy miért fizetnének olyan
hirdetésért, ami nem hoz azonnali latogatottsagi forgalmat a reklamozott
oldalra. Ezért megjelent az a rendszer, hogy legyen a fizetés alapja az,
hogy hanyszor kattintanak a bannerre, azaz hanyszor jon igazi latogatoi
forgalom a reklamozott oldalra.

Vasarlas alapu fizetés (pay per sale)

A raklikkelés alapu rendszer utan jott az Gjabb dilemma. Az rendben van,
hogy a latogatd atjon a reklamozott oldalra, de mi van, ha nem vasarol.
Miért fizessink olyan reklamért, ami nem hoz kozvetlen bevételt. Ezért
kitalaltak, hogy csak azutdn a banner megjelenités utan fizetnek, ami
konkrét vasarlast eredményez. Ez a rendszer az alapja a
partnerprogramoknak.

Az idBalapti rendszer az, ami az On szdméara a legegyszeriibben
megvaloésithatd, és a legnagyobb koltség-hatékonysagu. Ezért ameddig
csak lehet, ragaszkodjon ahhoz, hogy oldalain ez a rendszer m{kddjon. Az
arat természetesen a piaci arakra kalkulalja, a megjelenés alapu rendszer
arai alapjan. Pl. az On weboldalait havonta 10 000 ember latogatja, akik
atlagosan 5 oldalt téltenek le. Ha minden oldalon megjeleniti a bannert,
akkor az 5x10 000 megjelenés. Egy megjelenés piaci arakon netté 3-9
forint. Valasszon 5 forintot a példaban. Ez alapjan a banner havi dija
5x50 000 Ft, azaz netté 250 000 forint.

Amikor viszont arrél esik sz6, hogy On hogyan fizessen a reklamja utan,
mindenképpen ragaszkodjon a leghatékonyabb megoldashoz, a véasarlas
alapu fizetéshez.
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Digitalis termék 5: Internetes szolgaltatasok

Az eddigiekben sokat hallott mar arrél, hogy mire van sziiksége ahhoz, hogy
Internetes vallalkozasa profitot termelhessen. Pedig még csak ott tartunk, hogy
milyen termékek kozil érdemes valasztani.

Az Internetes vallalkozas egy dologban ugyanolyan, mint az Ipari kor
véallalkozésai. Sziksége van infrastruktirara és eszkdzokre. Talan emlékszik még
a masszO6ros példara, ami azt bizonyitja, hogy barmi eladhaté az Internet
segitségével is, de vannak jobb és rosszabb termékek. Az Internetes
szolgaltatasok a jo termékek kozé tartoznak. Ezek a szolgaltatasok azok a
virtudlis kézmlvek, amelyekre minden internetezének sziiksége van és lesz.
Gondoljon egy Internetes keresére. Mindenki hasznal valamilyet. Bar lehet, hogy
a keresés ingyenes, de mogotte oriasi bevételek rejlenek. Mi van, ha
engedélyezett a fizetett hirdetés? Mi van, ha engedélyezett a fizetett pozicié a
rangsorban? Mi van, ha a kulcsszavakat adja el, mondjuk egy mobiltelefon
cégnek azt a sz6t, hogy “mobil”? Mi van, ha az egész vildgban gondolkozik és
mindezt angolul, vagy toébb nyelven hozza létre? A vilag legnagyobb keresd
szolgaltatasa a Google két egyetemista agyaban sziletett meg, majd ot év alatt
szinte les6pdrt mindenki mast!

De nézziik, hogy mi is az, ami szdba johet. Mi az, ami automataként mikédhet:

Rendszerirdnyitasi megoldasok

Az lIpari kor gyartasi folyamatai mind mind automatizalhatéak. Ahogy
annak idején a gépek elvették a munka elvégzését az emberektdl, addig
az Informaciés korban az Internet és a szoftverek elveszik az iranyitas
végzését az emberektdl. A nagy autdgyaraktdl a kardrakig szinte minden
digitalis vezérlés(, taviranyithaté automatikus rendszer. A kohdk, az edz6
kemencék, az épliletek riasztd és térérzékel6 rendszerei, a flités és
vilagitas-szabalyzé rendszerek mind mind automatizaltak, és a cél az,
hogy tavolroél vezérelhetok legyenek. A bankok egyes rendszerei, az oriasi
informatikai vagy katonai szerverek szintén ide tartoznak.

Napjainkban cégek élnek meg abbdl, hogy ilyen rendszereket épitenek ki,
és vagy tartanak fenn maéasok szamara. Mindenki jol jar, hiszen a
megrendel6 millidkat takarithat meg és garantalt 24 o6ras, lUzembiztos
szolgaltatast kap. A kivitelez6 vagy lizemeltetd is nyer, hiszen a rendszer
fenntartasaért havi dijat kap, s ha tgyesen kalkulal, mar akar 3-8 honap
utan profitot termel a projekt. Mivel a rendszer tavolrél vezérelhetd és
automatikus volta miatt kevés beavatkozast igényel, s6t a beavatkozas
nem tobb mint néhany kattintas a szamitégépen, egy alkalmazott egy
meleg irodabdl akar 15-20 rendszert is feliigyelhet.

Internet szolgaltatas

Ugye emlékszik, hogy mi mindent kellett beszereznie egy Internet
szolgaltatétdél ahhoz, hogy vallalkozasa az Interneten is m(ikddhessen? Az
Internet szolgaltat6 az, aki a fizikai infrastruktudrat biztositja.

Oriasi Uzlet. Nem kell messze menni ahhoz, hogy ezt lassa. Nézzen csak
bele egy Ujsagba, és latni fogja, hogy micsoda harc folyik az tgyfelekeért.
Vagy gondoljon bele abba, hogy az Elender néhany év alatt millidrdos
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bevételli cég lett. Ok tudtdk, hogy az Internet szolgaltatd termékei
hatalmas pénzeket képesek hozni.

Természetesen sziikség van beruhazasra, hiszen a szervereket, technikai
eszkdzoket meg kell vasarolni, de hadd mutassak be egy durva példat
arra, hogy hogyan is téril meg a dolog:

Tegyuk fel, hogy vallalkozasaval szeretne kiszolgalni 10 000
ugyfelet. Ehhez megvasarolja a szikséges gépeket,
berendezéseket, és szoftvereket 80 000 000 forintért. A
szolgaltatas dija legyen havi netté 8 000 forint. Természetesen van
egy csatlakozasi dij, ami fedezi az egyénekhez val6é kiépités
koltségét, ugyhogy ezzel ne szadmoljunk. Nézzik, hogyan alakul a
havonta a bevétel és a profit, ha az On vallalkozasanak havi rezsije
bérekkel, arammal, mindennel egyttt 3 000 000 forint:

Hénap | Eléfizetok Bevétel Kiadas Profit
szama

1. 0 0 83 000 000 -83 000 000

2. 2 000 16 000 000 3 000 000 -70 000 000

3. 4 000 32 000 000 3 000 000 -41 000 000

4. 4 000 32 000 000 3 000 000 -12 000 000

5. 5 000 40 000 000 3 000 000 +25 000 000

A tervezett 10 000 el6fizetd felével szamolva is azt latjuk, hogy a
befektetett 83 000 000 Ft-ot mar akar a 4. hénapban ki tudjuk
termelni. Minden utana bejovo 6sszeg profit! Természetesen ez egy
durva megkozelités. Tapasztalataim szerint azonban elmondhaté,
hogy az Internet szolgaltatasba koriltekintéen befektetett
infrastruktdra értéke 6-8 honap alatt megtéril!

Internetes sablon rendszerek

Az Internetet sajnalatos médon még mindig a technikai oldalrél kozelitik
meg sokan. Ami érthetd is, hiszen nagyon sok tehetséges programozé van
hazankban, am annal kevesebb az, aki mindezt a profit iranyabdl nézné.
Miért is mondom ezt?

Azért, mert bar mindenhonnan azt hallani, hogy az Internet igy
automatikus, meg ugy egyszer(i, aztan amikor arra kerll a sor, hogy
valaki sajat maga elkészitse a weboldalat, vagy Internetes vallalkozasanak
komplett rendszerét, akkor megall a tudomany. Beszélnek neki mindenféle
kdédokrol, meg hogy ezt irja ide, meg azt irja oda. Az ember totdlis
kaoszba Utkozik és kipukkan a remények buborékja.

Lehet, hogy az Interneten sokakat érdekelnek a kédolas trikkjei, de sok
Uzletembert nem érdekelnek ezek a dolgok. Még akkor sem, ha ingyen
adjak. Ugyanis a megtanulas és kitapasztalas idGbe telik. Az id6 pedig egy
ugyanolyan er6forras, mint a pénz. So6t, sokszor sokkal értékesebb annal.
Ha a boltban akarok venni egy TV-t, akkor nem az érdekel, hogy milyen
aramkori megoldasokat tartalmaz és hogyan tudok hozza magam
taviranyitot gyartani, hanem az, hogy van-e hozza taviranyité és azzal mit
tudok csinalni.
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Az emberek és az lzletemberek kész megoldasokat keresnek. Olyanokat,
amiket er6forrasként fel tudnak hasznalni. S6t, ezért hajlanddak fizetni is,
hiszen az id6 terén megtakaritashoz jutnak.

Miért ne adnd meg nekik On? Miért ne nyljtana egyszer(i, kdnnyen
kezelhet6 sablon megoldasokat problémaikra? S, mindezt automatikusan.
Ugy, hogy ott sem kell lennie. A lehetéségek végtelenek kezdve a
weblapépitést6l a banner rendszeren at az online fizetési rendszerekig.
ime néhany:

Weboldal generaléas

Weboldal sablonokon keresztiil lehetévé tenni azt, hogy barki képes
legyen profi weboldalakat késziteni. Kulféldén az ingyenes tarhely
szolgéaltatoknal alapelem egy-egy ilyen rendszer. Hazdnkban még a
fizet6soknél sem elterjedt, bar van ahol elérhet6.

E-mail

Mindenkinek szilksége van e-mailre. Még annak is, akinek weboldal
nem kell. Egy egyszerl, konnyen kezelhet6 fellilettel, ahol barki
nyithat sajat cimet, sikere lehet.

Keresok

Barmire lehet keres6t |étrehozni. Weboldalakra, képekre,
térképekre, lakcimekre, sztarok autégramm cimeire, last minute
utakra, olcsé replléjegyekre, barmire. A lényeg, hogy maga a
keres6 teljesen automatikus legyen. Lehet egy Oriasi adatbazis
mogotte, de torekedni kell arra, hogy minél kisebb emberi
beavatkozas legyen szikséges a folyamatos és naprakész izemhez.

Ilyen rendszerek mar vannak a repuldjegyekre, az ingatlanokra. Az
allami kormanyzatok sajat adatbazisaikat igyekszenek
0sszehangolni, akar Interneten is elérhetévé tenni.

Természetesen ehhez programozoéi hattér is kell, de ne feledje,
Nem Onnek kell a programozénak lennie! Ha Oné az 6tlet, Onnek
csak a sziikséges eréforrasokat kell megszereznie.

FOorum

A férumok nagyszerl kozosségteremt6 eszkdzok. Emellett egy
forum motor hasznalhaté projektek megbeszélésének szinhelyéll,
lehet rajta keresztiil tanacsadast nyujtani, stb. Onnek csak annyi a
dolga, hogy létrehoz egy rendszert, ahol barki, barmikor nyithat
egy férumot. S6t, sikere lehet annak, ha a férum felliletét, szineit
sajat maga barmikor valtoztathatja.

Szavazogép

Sok weboldal hasznalja. Van, aki konkrét piackutatasra, van, aki
csak érdekességként. SOt vannak vallalkozasok, akik a
felmérésekbdl élnek. Hasznos szolgaltatas lehet az, ha Onnél barki,
barmikor barmilyen szavazast indithat, kévethet, s mindezt ugy,
hogy azt barhova beillesztheti sajat weboldalaba.

Vendégkodnyv
Akarcsak a forum. Legyen lehet6ség arra, hogy barki barhova
beilleszthesse a sajat oldalaba.
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Tipp:

Levelezdlista

Fontos eszkdz, amint azt a késébbiekben On is latni fogja. Minden
komolyan gondolkoz6 Internetes vallalkozasnak sziksége van ra.
Miért ne lehetne az Oné az a motor, amit mindenki hasznal, ahol
mindenki futtatja levelezd listajat.

Partnerprogram motor

Szintén fontos marketing eszk6z, aminek a programozasa amugy
bonyolult egy atlagember szamara. Nyisson egy rendszert, ahol
barki elindithatja a sajat partnerprogramjat.

Internetes bolt

Az Interneten egyre tobben szeretnének eladni. Epitsen egy
aruhazat, ahol barki boltot nyithat. Tamogasson minden bolti
funkciot a raktarkészlet listazastol a szamlazasig.

eBay

Szamlalo és statisztika

Mindenki szeretné tudni, hogy mennyien latogatjak oldalait. S6t,
azt is, hogy milyen bongészével, milyen képernydfelbontassal.
Miért ne lehetne az Oné a legjobb statisztika motor, ahova barki,
barmikor feliratkozhat.

Tartalomszolgaltatas

Sokan szeretnének portal jelleg(i oldalt épiteni, ahol van idéjaras,
menetrend, napi hirek, t6zsdeeredmények, stb. Nekik nagyon
nehéz a napi friss adatokat beszerezni és naprdl napra frissitgetni.
Tegye meg helyettiik On, és adja el az informaciét. Tegye lehetdvé,
hogy az On moduljainak adatait barki megjelentethesse
weboldalain.

Barmi Uj vagy mas

A lehetGségek szama végtelen. Jarjon nyitott szemmel és fillel.
Keressen problémékat, amire tud megoldast. A problémakra az a
jellemzd, hogy el6bb-utébb mindenki beléjik szalad. Legyen Onnél
a megoldas. Legyen On a kézpont.

Gondolkozzon globalisan, ne csak Magyarorszagban. Az Internetet
és az On szolgaltatasat a vildgon barki képes hasznalni! Ne
ragadjon le 10 milli6 embernél, amikor az On megoldasa eladhat6 6
milliardnak is!

Emlékszik még arra, amit a szoftverekrél mondtam, hogy szlikség
van rajuk? Nos mit sz6lna ahhoz, ha az On szoftvereit hasznalna
sok-sok Internet szolgaltatd. Mondjuk jutalékos formaban, azaz
havonta fizetnének Onnek. Mit szél ahhoz, hogy az On Internetes
bolt szoftverét egy kis atalakitas utan barki a vilagon hasznalhatna?
Mondjuk nem havi dijért, hanem az eladasokbdl val6 részesedés
fejében? Tudja mit? Automata rendszere képes figyelni és
automatikusan levonni az On részesedését, majd atutalni azt az On
szamlajara. Szemben azzal, hogy folyamatosan ulddzni meg
letiltogatni kellene a boltokat hasznal6kat, mert nem akarjék fizetni
a havi dijat!

Felejtse el a régimddi gondolkodast, ne ragadjon le a kis piacoknal
és a foldrajzi hataroknal. Az Internet 6 milliard ember globdlis
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piaca, akik az On megoldasara varnak! Folyamatosan lebegjen a
szeme el6tt egy szd: automatizalds. Ugyanis ez lesz pénzligyi és
idébeni szabadsaganak zaloga.

Az Internet ideéalis terméke — a szemiink elott
van, mégsem latjuk

Az Internet vildgaban a legjobb lehet6ség a digitalis termékek és szolgaltatasok
létrehozdsaban és értékesitésében rejlik. A felsorolt termékek kodzil barmelyik,
ismétlem barmelyik gazdagga teheti Ont. Természetesen vannak olyan termékek,
amelyek nem igényelik pénz befektetését, és vannak olyanok, amelyek igen. A
lényeg azonban az, hogy mindegyik termék lehetévé teszi, hogy mar néhany
hénap utan szintiszta profitot termeljink. Automatikusan, anélkil, hogy napi 8-12
oraban ott kellene ulnink egy munkahelyen.

A leghatékonyabb Internetes termékek 6sszefoglalva:

szoftver

elektronikus kiadvanyok
digitalis média

reklam

rendszeriranyitasi megoldasok
Internet szolgaltatas
Internetes sablonrendszerek

OO0OO0OO0OO0OO0O0

Miel6tt tovabb mennénk, hadd szlkitsem egy kicsit a termékek korét és csak
azokkal a termékekkel foglalkozzak a tovabbiakban, amelyek barmely, toke nélkil
rendelkez6  atlagember szamara  kivitelezhetéek.  Azokra, amelyeket
szamitogéppel és egyetlen Internet hozzaféréssel meg tudunk valésitani.

Nos mi az, ami ezutan fennmarad a sz{r6n:

0 szoftver

o elektronikus kiadvanyok

o digitalis média

o reklam

ot EIS,EIEE,EQEE“E

o Internetes sablonrendszerek

Kiestek a nagy beruhazast és szakértelmet igényl6é termékek. Ugyanakkor,
remélem sikerllt bemutatnom &ket is, és felhivni a figyelmet arra, hogy nem
rossz Uzlet az, ha a befektetni vald t6kénket majd annak idején ilyen virtualis
kézmUszolgaltatast végzo cégekbe helyezzlik.

Szlrjink tovabb. A rekldm olyan oldalakon milkédik, amelyek nagy
latogatottsagiak. Annak semmi értelme nincs, hogy egy oldalt csak azért
épitsink fel, hogy ott reklamok tomkelegét jelenitsik meg. A reklambevétel
altaldban masodlagos. Portalokon, keresdkben, stb. A rekldm sem az, amit
keresunk.

A digitalis média anyagok létrehozasahoz nem elégséges csak a szamitégép.
FotOkat természetesen lehet digitalis kameraval késziteni, vagy lehet masok képei
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szamara értékesitési helyet megnyitni. Azonban a valtozatos és kelléen nagy
szamu anyag 6sszegy(ljtése rengeteg id6be és pénzbe keriilhet.

A szoftver és a sablonrendszerek kialakitasa programozoéi tudast igényel. Egy
szoftver fejlesztése akar évekig is eltarthat. Igazabdl ez a két termék sem az,
amit barki képes egy szamitogéppel az asztalan Iétrehozni.

Mi marad hat?
o—szoftver
o0 elektronikus kiadvanyok
o diaitali i
o—reklam
o—Internetessablenrendszerek

Maradt az elektronikus kiadvany!

Az elektronikus kiadvany nem maés, mint egy irdsmd. Irni mindenki tud, és a
szamitogépen is taladlhato szoftver az irdshoz. S6t, még az sem szlikséges, hogy
valaki helyesen tudjon irni, hiszen a szbovegszerkeszt6 szoftverekben van
helyesiras javito funkcid. Az elektronikus kiadvanyok azok a termékek, amelyeket
egyetlen szamitégép segitségével barki Iétre tud hozni.

Bizonyara sok ,szakembert6I" hallotta mar, hogy a legjobb termék az informacio.
Azért, mert |létrehozasa, tarolasa és tovabbitasa egyszer(i és olcsd. Majd amikor
referenciat kér ezektdl a ,szakemberekt6l®, azt latja, hogy olyan termékeket
arulnak weboldalaikon, amelyek az ipari kor termékei. A TV-t6l elkezdve a borokig
mindent. Csak informaciés termékeket nem.

Aztan ott vannak azok is, akik a hireket adjak el informacioként. Ingyen. Ingyen
teszik, hogy egyaltalan legyenek latogatoik és ha szerencséjik van és sikeril sok
latogatot szerezniik, akkor talan a reklamokbdl meg tudnak élni. Tehat barmit is
mondanak, 6k sem informaciét arulnak, hanem reklamhelyet.

Ismerem ezeket a vallalkozasokat és fejlédési szakaszokat magam is, hiszen én is
végigjartam Oket, és most mar csak mosolygok akkori magamon. A nagy
félrevezetésbdl én is ,tudtam”, hogy az informacié az Internet legjobb terméke és
az ipari korban berogzilt moédszereket akartam alkalmazni az Interneten.
Szerencsére megtalaltam a megoldast, sikerilt attérnom a prébalkozasbodl a
valodi pénzkeresés szintjére. S mindezt csupan azért, mert felismertem a vilag
legnagyobb félreértését. Miutan uUgy kerestem a pénzkeresés modjat az
Interneten, hogy nem informacié eladasban, hanem digitadlis termékek
eladasaban gondolkoztam, maris a lehet6ségek végtelen tarhaza tarult fel
eléttem. Kozulik pedig a leghatékonyabbak és barki szamara elérhetéek az
elektronikus kiadvanyok, vagy mas néven digitalis informacioés termékek!
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\ Termekek

b ST

Informacids termékek
teljes palettija
wiwnar mia rkettngmilliomos. hu

Teljes penz és iddbeni
szabadsag!

Az elektronikus kiadvanyok masik legnagyobb elény az a rugalmassag, hogy
lehet6vé teszik barmely keresleti piac megcélzasat vagy létrehozasat.

Szamos esetben talalkoztam azzal az ellenvetéssel, hogy a digitalis informacios
termékeket, e-kdnyveket ugysem fogja senki sem olvasni. Mégpedig azért, mert
egyrészt nem potoljak a hagyomanyos kdnyvolvasas hangulatat, masrészt pedig
a sokadik oldal utan ,kifolyik az ember szeme” a monitor bamulasatol.

Hat igen. Lehet, hogy ezek a dolgok igy vannak...

DE! Ott az érem masik oldala is. Mégpedig az, hogy a hagyomanyos, nyomtatott
kényveknek is két fajtdja van. Vannak a Bestsellerek, amelyek tobbségében
szintén a 10 6rokzold emberi célra hatnak, és vannak a ,futottak még” kényvek,
amelyeket még nyomtatott formaban is csak kevesen olvasnak.

Az e-konyvek esetében eleve nem foglalkozunk az utébbi kategoériaval, hiszen —
valljuk be — azt nem lehetne eladni. Nem foglalkozunk a Bestsellerek kozul a
regényekkel sem, hiszen egy interaktiv, képet és hangot is tartalmazé digitalis
termék mar film, vagy jaték lenne.

Egyetlen dologgal foglalkozunk. Azzal, hogy az Interneten gyors, egyszerl és
olcs6 megoldasokat keres6 tomegeket szolgaljunk ki a 10 6rokzold emberi cél
kifogyhatatlan keresletet jelentd témaiaban. A sikerre itélt e-konyvek CSAK erre a
Bestseller kategoriara koncentralnak!

Azt, hogy az emberek mire képesek a 10 droktold cél kielégitése érdekében, azt a
torténelem mar sokszor bizonyitotta az aranylazak, a hatalomért, elismertségért,
nokért folytatott haboruk vagy éppen az 6nmagukat a hitikért felaldozé emberek
példaival. Ezekhez az aldozatokhoz és a feltaruld fontos és értékes informaciok
megszerzéséhez képest 2-3 monitor elbtt eltdltott éra szinte elenyész6. S6t, az e-
konyvek szabadon kinyomtathatéak és olvashatbak mint egy hagyomanyos
konyv!

Barki barmit is mond, az elektronikus kiadvanyok ott kopogtatnak a torténelem
ajtajdn és elGszor csak a Bestseller termékeken keresztil, de szép lassan
kiszoritjak a hagyomanyos nyomtatott kiadvanyok és kodnyvtipusok egy részét.
Valahogy ugy, ahogy a video a mozit, majd pedig a vide6t a DVD.

Az Internet idealis terméke a barki altal egyetlen szamitégépen létrehozhato és az
Interneten szabadon értékesithet6 e-konyv.
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Hogyan csinaljunk Internetes piackutatast 30
perc alatt

Tomegpiac vagy melypiac

Egy e-kdnyv hatékonysaga és a bevételink annal nagyobb, minél nagyobb a
kereslet a benne rejlé6 megoldasra. Mar az a tény, hogy a 10 6rokzold mentén van
felépitve, oriasi el6nyt jelent, de ezzel még az a gond, hogy ezeket a célokat nem
csak a mi termékiink prébalja kielégiteni. Egyes témakban lehetnek mar eldttiink
sokan, mig masokban szinte sehol senki.

Meg kell talalnunk, hogy a birtokunkban levé megoldast hogyan talaljuk a piacon
ugy, hogy az a kiszolgalatlan keresleten keresztil jelenjen meg. Piackutatast kell
végezniunk.

Miel6tt egy nyomtatott kiadvany megjelenik, a kiadék felmérik, hogy a piac
mennyire lesz vevé a kiadvanyban szerepld informacidra. Ennek felmérésére
hasznaljak sajat eladasi statisztikaikat, kilféldi statisztikakat, felkérnek kiils6
cégeket felmérések és kutatasok elvégzésére. Ez tobb hetet, hénapot és sok, sok
pénzt felemésztd procedura lehet.

Kapaszkodjon meg, mert a kovetkez8kben megmutatok Onnek egy olyan
Internetes piackutatasi technikat, amit csak a beavatottak ismernek. Ezzel a
technikaval 30-40 perc alatt képessé valik sajat maga felmérni, hogy milyen
digitalis kiadvannyal kell megjelennie a piacon ahhoz, hogy atlit6 sikere lehessen.
Megtanulhatja, hogy hogyan talalja meg azt az Internetes piacot, ahol nagy a
kereslet, de kicsi a kinalat!

A legtobb ember, aki megvasarolja ezt a kdnyvet, még nem rendelkezik
semmilyen informéaciés termékkel. Se nyomtatottal, se digitalissal. Viszont
mindannyian rendelkeznek oriasi tapasztalattal, tudassal vagy informaciéval sok-
sok dologrél. A témak tarhaza végtelen. Kezdve a f6zni tuddson at az
autoszerelésig egészen a szexualis fortélyokig. Igen am, de melyik témat és azon
beldl is mit valasszon? Kdnyvet is lehet irni millié dologrél. Melyik kategoéria lesz a
legjobb az Interneten és azon belll is melyik lesz a megoldas.

Az Interneten keresztil oriasi tomegeket érhetiink el. Ha koéziluk termékiinkkel
megfeleléen soknak tudunk megoldast vagy segitséget nyujtani, akkor bizony
jonni fog a pénz. Igen am, de ahhoz, hogy a sok ember sokféle igényét ki tudjuk
elégiteni, Oriasi termékvalasztékra van szikség. Mondhatjuk, hogy minden
termékre minden témaban, ami csak eladhat6é. Ez igy azonban nem, jo, mert
lehetetlen ennyi terméket forgalmazni, nem hogy létrehozni. FGleg nem egy
szamitogéprdl. Nincs mas hatra, minthogy sz(ikiteni kell a témak listajat.
Természetesen vele egyltt szlkilni fog a célcsoport mérete is, de ha lgyesen
csindljuk, az a téma marad meg, amivel a legnagyobb lehetéség van.

“Na — gondolja most biztosan magaban — kdsz a nagy semmit. Hogyan szlkitsek
és honnan tudjam, hogy mire van kereslet és mire nincs?”

A valasz természetesen az Interneten van. Az Interneten fogjuk megtalalni, hogy
mi az, amit az emberek a legjobban keresnek azok kozil a termékek kozil,
amiket mi tudunk nekik ajanlani.

Térjlink vissza a j6 6reg masszoriinkhoz. Emlékszik, akir6l az elején azt mondtuk,
hogy foglalkozdasa messze esik az Internettdl. Mar csak azért is, mert ha egy
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masszor, akinek a munkaja fényévekre van az Internettdl, képes pénzt keresni az
Interneten, akkor barki mas is! Egyetért, nem?

Ugyanakkor a példan végigmenve, és csak utana osszefoglalva, gyorsabban at
fogja latni az Internetes piackutatas technikajat!

Tehat, massz6rink pénzt akar keresni az Interneten. Elolvasta ezt a kis e-
konyvet és tudja, hogy milyen Internetes termékek vannak. Szépen
végighalad rajtuk, és felméri lehetéségeit, hogy mivel kereshet pénzt:

Szoftver:

~Egyenlére nem értek hozza. Idém nincs megtanulni. S, hogy milyen
szoftvert tudnék csatolni a masszirozashoz? Hat, maximum valami idealis
testsuly kalkulatort. De nem latom, hogy abbdl hol jonne pénz.”

Elektronikus kiadvany

»,Bar gépelésben nem vagyok tdl gyors, de egy jo kis masszazs kalauzt 2
honap alatt biztosan 6ssze tudok dobni. Egyel6re csak magyarul, aztan
majd angolul is. Biztos lesz valaki, aki nem tul dragan segit leforditani.”

Digitalis média

.Fotok, képek, zene? Fotdzni még oké, mert a kdnyvben lesz Ugyis egy-két
kép, de nem hiszem, hogy a képekért fizetne barki is. Vided? Videod! Hé, ez
nem is rossz! Digitalis, letdlthet6 vided. Mondjuk 3-4 kis film, amiben 5-10
perces masszazsokat mutatok be. So6t, kés6bb rendes videokazettat is
kiadhatok!”

Reklam

».Banner a weboldalon. Miért ne? Elfér rajta. S6t, ha lesz idém, megnézem
ezeket a partnerprogramokat, hatha talalok egy jot, amivel még pénzt is
kereshetek. Ez is jo.”

Internetes sablonrendszerek

,Hat, nem tudom, ez is olyan programozas-szagu dolog nekem. Bar sok
van bel6le, amit hasznalni tudnék, de én ilyet nem tudok létrehozni.
Mondjuk az a Tartalomszolgaltatas dolog érdekel. Miért ne lehetne egy
masszazs blokk is a nagy portalokon, amihez télem vennék hetente a friss
cikkeket. Nem rossz, de egyenl6re még nincs irdsos anyagom, amit
eladhatok.”

Széval masszériinknek megvan a termék palettdja. Ez a paletta két
részbdl all.

Vannak digitélis kiadvany termékei:
- Masszazs e-konyv
- Masszazs videod
- Tartalomszolgaltaté masszazs blokkja
Es van ami valaki mas terméke, de § is kereshet vele:

- Reklambanner

Tovabb gondolva a dolgot, azt latja, hogy a Masszazs e-konyv a
legfontosabb, hiszen annak tartalmahoz kapcsolédéan mehet majd a
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tartalomszolgaltatbhoz a masszazsrol szo6ld cikkek sokasaga, s6t, a
cikkekben mar lesz sajat terméke is, amit reklamozhat.

Nagyon szuper. Viszont az, hogy masszazs, az nagyon tadg fogalom. Milyen
masszazst keresnek az emberek a legjobban? Es egyaltalan nem lehet, hogy mar
van ilyen weboldal vagy e-kdnyv, esetleg e-zine? Lassuk csak, mit mutat a piac.

Harom weboldal lehet segitséglinkre a piackutatasban.

Az egyik egy keres6, a Google, ami azt fogja megmutatni, hogy milyen kinalat
van a piacon. A masik kett6é oldal pedig az Overture illetve a WordTracker
weboldal. Mindkett6 — els6sorban a vilag legnagyobb keresGinek adatai alapjan —
képes arra, hogy megadja, hogy egy adott id6szakban mennyien kerestek ra egy
adott kulcsszdra. Ebbél lehet kovetkeztetni a keresletre. A ketté kozétt a
kilonbség annyi, hogy az Overture altalunk hasznalni kivant keres6 oldala
ingyenes, bar elég egyszer(i eredményeket ad, mig a WordTracker fizetGs. 16 hir,
hogy a WordTrackerre akar egy napra is be lehet fizetni és van egy ingyenes Trial
valtozat is, ami az Overture-h6z hasonlé egyszerli eredményeket ad. A
WordTrackernél ugyanakkor fel lehet iratkozni egy ingyenes hirlevélre, ami
hetente kildi a 300 legkeresettebb szot.

Overture
http://inventory.overture.com/d/searchinventory/suggestion/

WordTracker
www.wordtracker.com

Haszndljuk az Overture-t, mert az még nyelvtudas nélkil is egyszerlen
hasznalhato és teljesen ingyenes.

Nincs mas dolgunk, mint a tablazatkezel6 programunkat megnyitni és elkésziteni
a kovetkez0 tablazatot:

Kulcssz6

Kereslet (Overture)

Kinalat
(Google)

Arany
(Kereslet/Kinalat)

Haladjunk a masszOriink példajan keresztil. Nyissuk meg az Overture oldalt a
fenti linken és irjuk be a masszazs szo6t a keres6be. Az eredmény a kovetkezd:

. Kinalat Arany
Kulcsszoé Kereslet (Overture) (Google) (Kereslet/Kinalat)
masszazs 141
Erotikus masszazs | 25

Ez azt jelenti, hogy az adott id6északban 141-szer kerestek a masszazs szora,
amibél 25-szoér Ggy, hogy az az erotikus masszazs szOkapcsolatban szerepelt a
masszéazs sz0. Erdekesség, hogy ahol két sz6 szerepel, ott a kifejezés linkelve
van, igy mélységében tovabb bonthatd, hogy az a kulcsszé milyen keresésekben
fordult eld. Példaul kattintson az erotikus masszazs szdéra. Ennek hatdsara az
jelenik meg, hogy milyen formaban, szészerkezetben kerestek a szora.

Mindenesetre ez kevésnek tlinik. Vagy azért, mert a magyar nyelv(i oldalak
szama ilyen kevés, vagy azért, mert senkit nem érdekel a dolog. Majd kiderul.
Nézzik meg angolul is. Ne ijedjen meg, nem kell tudnia angolul. Forditsa le a
Sztaki internetes szotarban a masszéazs szot. irjuk be az eredményt, a massage
szOt a keresObe.
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Huhh, ez mar mas. A massage széra 161 977 keresés tortént. Ez vajon sok, vagy
kevés? Nos, ugyanebben az idészakban a legnépszerlibbnek szamito szavakra, a
sex szbra 4 509 873, a money szbra pedig 231 902 keresés tortént. Ugyhogy
nem is olyan rossz ez a 161 ezer.

Az eredményt tovabb nézve lathatd, hogy a massage sz6 milyen mas szavakkal
egyltt, milyen gyakran kerilt keresésre. Még mindig nem kell angol tudas.
Teljesen mindegy, hogy milyen szavak jottek be; 90%-a Ugy is el lesz dobva a
végeére:

Kulcssz6 Kereslet Kinalat Arény, ’
(Overture) (Google) (Kereslet/Kinalat)
Erotikus masszazs 25
masszazs 141
massage tip 1 060
asian massage parlor 1077
massage therapy career 1097
massage therapy college 1107
hand massage 1112
massage cream 1133
bangkok massage 1138
massage training 1179
perineal massage 1180
equine massage 1 180
facial massage 1183
massage montreal 1187
massage therapist salary 1211
massage bed 1232
shiatsu massage 1 246
escort massage 1296
penile massage 1 306
couple massage 1 308
exotic massage 1 314
edmonton massage 1 356
calgary massage 1362
deep tissue massage 1381
denver massage 1 387
massage for man 1 387
massage video 1401
seattle massage 1414
massage therapy supply 1431
ijoy massage chair 1435
ga massage 1 438
massage vancouver 1519
massage recliner 1 530
massage new jersey 1 596
massage sacramento 1 608
orange county massage 1615
massage parlor review 1652
massage lotion 1672
boston massage 1 700
phoenix massage 1771
massage therapy job 1798
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aqua massage 1 805
pregnancy massage 1 894
massage warehouse 2 076
massage aromatherapy 2 094
chair massage 2119
arizona massage 2 167
new york massage 2 195
oriental massage 2 199
massage and spa 2 239
adult massage 2 252
san francisco massage 2 326
give a massage 2 332
mall massage 2 393
massage tool 2 406
massage sex 2 485
tantra massage 2591
houston massage 2 753
full body massage 2 753
sports massage 3019
gay massage 3 032
back massage 3 084
sexual massage 3 234
tantric massage 3 246
swedish massage 3 255
breast massage 3 264
massage los angeles 3 280
body massage 3 355
massage san diego 3622
dallas massage 3 936
nude massage 4 232
thai massage 4 242
massage product 4 336
massage equipment 4 384
portable massage table 4 447
massage las vegas 4673
atlanta massage 4 682
massage technique 4911
massage supply 4 956
massage chicago 5127
massage toronto 5 230
massage parlor 8 262
foot massage 8 617
massage therapy school 9 816
massage school 9 975
prostate massage 10 338
erotic massage 11 165
massage oil 14 476
massage therapist 14 991
sensual massage 18 321
massage table 18 455
massage chair 21 412
massage therapy 39 134

Az egyes kulcssz6 parokra kattintva tovabbi lebontads tekintheté meg, tovabb
lehet foékuszalni a keresést. Ha mar nem kivanunk tdbb kulcsszéra keresni, akkor
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jon az a rész, amikor fel kell deritentink, hogy mekkora kindlat van az egyes
kulcsszavakra megjelené oldalakra.

Ehhez azt kell tenniink, hogy minden egyes kulcsszéra ra kell keresni a Google
keres6ben. A Google az eredménylista jobb fels6 sarkaba odairja, hogy hany
kapcsolédd eredmény oldalt taldlt. Ez a szam lesz a kinalatot jelz6 szam.

Kulcsszo Kereslet Kinalat Arény, ’
(Overture) (Google) (Kereslet/Kinalat)
Erotikus masszazs 25 741
masszazs 141 19 600
massage tip 1 060 491 000
asian massage parlor 1077 35 200
massage therapy career 1 097 177 000
massage therapy college 1107 302 000
hand massage 1112 2 180 000
massage cream 1133 780 000
bangkok massage 1138 543 000
massage training 1179 1 710 000
perineal massage 1 180 8 680
equine massage 1180 64 100
facial massage 1183 1 270 000
massage montreal 1187 277 000
massage therapist salary 1211 21 300
massage bed 1232 1 990 000
shiatsu massage 1 246 207 000
escort massage 1296 1 280 000
penile massage 1 306 60 200
couple massage 1 308 1 090 000
exotic massage 1314 432 000
edmonton massage 1 356 197 000
calgary massage 1362 227 000
deep tissue massage 1381 138 000
denver massage 1 387 363 000
massage for man 1 387 2 110 000
massage video 1401 3 270 000
seattle massage 1414 566 000
massage therapy supply 1431 128 000
ijoy massage chair 1435 8 290
ga massage 1438 594 000
massage vancouver 1519 379 000
massage recliner 1 530 43 700
massage new jersey 1596 552 000
massage sacramento 1 608 233 000
orange county massage 1615 141 000
massage parlor review 1652 36 100
massage lotion 1672 374 000
boston massage 1 700 497 000
phoenix massage 1771 514 000
massage therapy job 1798 200 000
aqua massage 1 805 202 000
pregnancy massage 1894 530 000
massage warehouse 2 076 137 000
massage aromatherapy 2 094 1 140 000
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chair massage 2119 681 000
arizona massage 2 167 653 000
new york massage 2 195 1 280 000
oriental massage 2 199 449 000
massage and spa 2 239 2 370 000
adult massage 2 252 2 760 000
san francisco massage 2 326 539 000
give a massage 2 332 1 890 000
mall massage 2 393 341 000
massage tool 2 406 347 000
massage sex 2 485 2 870 000
tantra massage 2 591 147 000
houston massage 2 753 472 000
full body massage 2 753 1 350 000
sports massage 3019 3 010 000
gay massage 3032 1710 000
back massage 3 084 3 420 000
sexual massage 3234 1 480 000
tantric massage 3246 57 900
swedish massage 3 255 398 000
breast massage 3 264 1 100 000
massage los angeles 3280 585 000
body massage 3 355 3 850 000
massage san diego 3622 441 000
dallas massage 3 936 549 000
nude massage 4 232 1 230 000
thai massage 4 242 1 290 000
massage product 4 336 1 820 000
massage equipment 4 384 1 540 000
portable massage table 4 447 73 700
massage las vegas 4673 584 000
atlanta massage 4 682 584 400
massage technique 4911 536 000
massage supply 4 956 565 000
massage chicago 5127 612 000
massage toronto 5 230 469 000
massage parlor 8 262 97 200
foot massage 8 617 1 730 000
massage therapy school 9 816 600 000
massage school 9 975 1 700 000
prostate massage 10 338 161 000
erotic massage 11 165 1 460 000
massage oil 14 476 1 330 000
massage therapist 14 991 492 000
sensual massage 18 321 354 000
massage table 18 455 1 050 000
massage chair 21 412 678 000
massage therapy 39 134 2 210 000

Mikor mindezzel készen vagyunk, akkor jon az, hogy a jobb szélsé lires oszlopba
kiszamoljuk a Kereslet/Kinalat aranyt minden kulcsszora.

Ez az érték azt fogja megmutatni, hogy egységnyi keresletre mekkora kinalat van
az Interneten. A minél nagyobb szam jelenti szamunkra a vonzé lehet0ségeket,
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azért, mert az azt jelenti, hogy az adott keresletre kicsi a kinalat. A kis kinalat
pedig azt jelenti, hogy béven van lehet6ség Uj termék megjelenésére.

Ha megvan az Osszes kiszamitott érték, akkor rendezzik a tablazatot az Arany
értékek szerint, csokkené sorrendben és ugyanakkor masodlagosan a Kereslet
értékek szerint névekvo sorrendben. Ugy, hogy legfellil a legnagyobb érték Arany

legyen, legalul pedig a legkisebb. A kdvetkez6 tablazatot kapjuk:

Kulcsszo Kereslet Kinalat Arény, ’

(Overture) (Google) (Kereslet/Kinalat)
ijoy massage chair 1435 8 290 0,173100
perineal massage 1 180 8 680 0,135945
massage parlor 8 262 97 200 0,085000
prostate massage 10 338 161 000 0,064211]
portable massage table 4 447 73 700 0,060339
massage therapist salary 1211 21 300 0,056854
tantric massage 3 246 57 900 0,056062
sensual massage 18 321 354 000 0,051754
massage parlor review 1652 36 100 0,045762
massage recliner 1530 43 700 0,035011]
Erotikus masszazs 25 741 0,033738
massage chair 21 412 678 000 0,031581
asian massage parlor 1077 35 200 0,030597
massage therapist 14 991 492 000 0,030470
penile massage 1 306 60 200 0,021694
eguine massage 1180 64 100 0,018409
massage therapy 39 134 2 210 000 0,017708
tantra massage 2 591 147 000 0,017626
massage table 18 455 1 050 000 0,017576
massage therapy school 9 816 600 000 0,016360
massage warehouse 2 076 137 000 0,015153
orange county massage 1615 141 000 0,011454
massage therapy supply 1431 128 000 0,011180
massage toronto 5 230 469 000 0,011151
massage oil 14 476 1 330 000 0,010884
deep tissue massage 1381 138 000 0,010007,
massage technique 4911 536 000 0,009162
massage therapy job 1798 200 000 0,008990
aqua massage 1 805 202 000 0,008936
massage supply 4 956 565 000 0,008772
massage chicago 5127 612 000 0,008377
massage san diego 3622 441 000 0,008213
swedish massage 3 255 398 000 0,008178
atlanta massage 4 682 584 400 0,008012
massage las vegas 4 673 584 000 0,008002
erotic massage 11 165 1 460 000 0,007647,
masszazs 141 19 600 0,007194
dallas massage 3 936 549 000 0,007169
mall massage 2 393 341 000 0,007018
massage tool 2 406 347 000 0,006934
massage sacramento 1 608 233 000 0,006901]
edmonton massage 1 356 197 000 0,006883
massage therapy career 1097 177 000 0,006198
shiatsu massage 1 246 207 000 0,006019
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calgary massage 1362 227 000 0,006000
massage school 9 975 1 700 000 0,005868
houston massage 2 753 472 000 0,005833
massage los angeles 3280 585 000 0,005607
foot massage 8 617 1 730 000 0,004981]
oriental massage 2 199 449 000 0,004898
massage lotion 1672 374 000 0,004471
san francisco massage 2 326 539 000 0,004315
massage montreal 1187 277 000 0,004285|
massage vancouver 1519 379 000 0,004008
denver massage 1 387 363 000 0,003821
massage therapy college 1107 302 000 0,003666
pregnancy massage 1894 530 000 0,003574
phoenix massage 1771 514 000 0,003446
nude massage 4 232 1 230 000 0,003441]
boston massage 1700 497 000 0,003421]
arizona massage 2 167 653 000 0,003319
thai massage 4 242 1 290 000 0,003288
chair massage 2119 681 000 0,003112
exotic massage 1314 432 000 0,003042
breast massage 3 264 1100 000 0,002967,
massage new jersey 1 596 552 000 0,002891
massage equipment 4 384 1 540 000 0,002847,
seattle massage 1414 566 000 0,002498
ga massage 1438 594 000 0,002421]
massage product 4 336 1 820 000 0,002382
sexual massage 3 234 1 480 000 0,002185|
massage tip 1 060 491 000 0,002159
bangkok massage 1138 543 000 0,002096
full body massage 2 753 1 350 000 0,002039
massage aromatherapy 2 094 1 140 000 0,001837
gay massage 3032 1710 000 0,001773
new york massage 2 195 1 280 000 0,001715
massage cream 1133 780 000 0,001453
give a massage 2 332 1 890 000 0,001234
couple massage 1 308 1 090 000 0,001200
escort massage 1296 1 280 000 0,001013
sports massage 3019 3 010 000 0,001003
massage and spa 2 239 2 370 000 0,000945,
facial massage 1183 1 270 000 0,000931
back massage 3 084 3 420 000 0,000902
body massage 3 355 3 850 000 0,000871
massage sex 2 485 2 870 000 0,000866,
adult massage 2 252 2 760 000 0,000816
massage training 1179 1710 000 0,000689
massage for man 1 387 2 110 000 0,000657
massage bed 1232 1 990 000 0,000619
hand massage 1112 2 180 000 0,000510
massage video 1401 3 270 000 0,000428

Ezzel készen is van piackutatasunk alapja. Mindez 30-60 perc alatt elvégezheto.
Most jon azonban a legszebb része a dolognak. Ugyanis a szamok alapjan
gyerekjaték kivalasztani azt, vagy azokat a kulcsszavakat és témakat, amelyek
esetében termékiink a legjobb eséllyel indulhat. Igy masszériink elektronikus
konyve is.
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Lassuk csak, mit kell tenni a szdmunkra legjobb kivalasztasahoz, illetve milyen
szempontok alapjan torténjen a szlrés:

1. Az Arany érték a lehet6 legmagasabb legyen
2. A Kereslet érték a lehet6 legmagasabb legyen

Ez nem jelent mast, mint a kovetkezd, nagyon egyszer(i dolgot. Az adatok
jelenleg az Arany szerint vannak rendezve, igy az 1. kdvetelmény kodvetése
egyszer(, hiszen a legfels6 a legjobb, a legalsé a legrosszabb kulcsszavat jelenti.
Egyedil a Kereslet értéket kell figyelniink, ahogy haladunk lefele a sorokon. Nincs
mas dolgunk, mint kivalasztani az els6 10-20 legjobb Arany és Kereslet
értékparokat. Lassuk, milyen eredményt hoz ez a massz0Or adatai esetében:

Kulcssz6 Kereslet Kinalat Arény, ’

(Overture) (Google) (Kereslet/Kinalat)
ijoy massage chair 1435 8 290 0,173100
perineal massage 1 180 8 680 0,135945
massage parlor 8 262 97 200 0,085000
prostate massage 10 338 161 000 0,064211]
portable massage table 4 447 73 700 0,060339
massage therapist salary 1211 21 300 0,056854
tantric massage 3 246 57 900 0,056062
sensual massage 18 321 354 000 0,051754
massage parlor review 1652 36 100 0,045762
massage recliner 1 530 43 700 0,035011
Erotikus masszazs 25 741 0,033738
massage chair 21 412 678 000 0,031581]
asian massage parlor 1077 35 200 0,030597
massage therapist 14 991 492 000 0,030470
penile massage 1 306 60 200 0,021694
equine massage 1180 64 100 0,018409
massage therapy 39 134 2 210 000 0,017708
tantra massage 2 591 147 000 0,017626
massage table 18 455 1 050 000 0,017576
massage therapy school 9 816 600 000 0,016360
massage warehouse 2 076 137 000 0,015153
orange county massage 1615 141 000 0,011454
massage therapy supply 1431 128 000 0,011180
massage toronto 5 230 469 000 0,011151]
massage oil 14 476 1 330 000 0,010884
deep tissue massage 1381 138 000 0,010007,
massage technique 4911 536 000 0,009162
massage therapy job 1798 200 000 0,008990
aqua massage 1 805 202 000 0,008936
massage supply 4 956 565 000 0,008772
massage chicago 5127 612 000 0,008377
massage san diego 3622 441 000 0,008213
swedish massage 3 255 398 000 0,008178
atlanta massage 4 682 584 400 0,008012
massage las vegas 4673 584 000 0,008002
erotic massage 11 165 1 460 000 0,007647
masszazs 141 19 600 0,007194
dallas massage 3 936 549 000 0,007169
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mall massage 2 393 341 000 0,007018
massage tool 2 406 347 000 0,006934
massage sacramento 1 608 233 000 0,006901
edmonton massage 1 356 197 000 0,006883
massage therapy career 1097 177 000 0,006198
shiatsu massage 1 246 207 000 0,006019
calgary massage 1362 227 000 0,006000
massage school 9 975 1 700 000 0,005868
houston massage 2 753 472 000 0,005833
massage los angeles 3280 585 000 0,005607
foot massage 8 617 1 730 000 0,004981]
oriental massage 2 199 449 000 0,004898
massage lotion 1672 374 000 0,004471
san francisco massage 2 326 539 000 0,004315
massage montreal 1187 277 000 0,004285,
massage vancouver 1519 379 000 0,004008
denver massage 1 387 363 000 0,003821
massage therapy college 1107 302 000 0,003666
pregnancy massage 1 894 530 000 0,003574
phoenix massage 1771 514 000 0,003446
nude massage 4 232 1 230 000 0,003441]
boston massage 1700 497 000 0,003421]
arizona massage 2 167 653 000 0,003319
thai massage 4 242 1 290 000 0,003288
chair massage 2119 681 000 0,003112
exotic massage 1 314 432 000 0,003042
breast massage 3 264 1 100 000 0,002967
massage new jersey 1 596 552 000 0,002891
massage equipment 4 384 1 540 000 0,002847,
seattle massage 1414 566 000 0,002498
ga massage 1 438 594 000 0,002421
massage product 4 336 1 820 000 0,002382
sexual massage 3 234 1 480 000 0,002185,
massage tip 1 060 491 000 0,002159
bangkok massage 1138 543 000 0,002096
full body massage 2 753 1 350 000 0,002039
massage aromatherapy 2 094 1 140 000 0,001837
gay massage 3 032 1 710 000 0,001773
new york massage 2 195 1 280 000 0,001715
massage cream 1133 780 000 0,001453
give a massage 2 332 1 890 000 0,001234
couple massage 1 308 1 090 000 0,001200
escort massage 1296 1 280 000 0,001013
sports massage 3019 3 010 000 0,001003
massage and spa 2 239 2 370 000 0,000945|
facial massage 1183 1 270 000 0,000931
back massage 3 084 3 420 000 0,000902
body massage 3 355 3 850 000 0,000871
massage sex 2 485 2 870 000 0,000866
adult massage 2 252 2 760 000 0,000816
massage training 1179 1710 000 0,000689
massage for man 1 387 2110 000 0,000657
massage bed 1232 1 990 000 0,000619
hand massage 1112 2 180 000 0,000510
massage video 1401 3 270 000 0,000428
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A legjobb piaci lehetdségeket rejtd kulcsszavak tehat a kdvetkezok lettek:

Kulcssz6 Kereslet Kinalat Arény, )

(Overture) (Google) (Kereslet/Kinalat)
massage parlor 8 262 97 200 0,085000
prostate massage 10 338 161 000 0,064211
sensual massage 18 321 354 000 0,051754
massage chair 21 412 678 000 0,031581
massage therapist 14 991 492 000 0,030470
massage therapy 39 134 2 210 000 0,017708
massage table 18 455 1 050 000 0,017576
massage therapy school 9 816 600 000 0,016360
massage oil 14 476 1 330 000 0,010884
erotic massage 11 165 1 460 000 0,007647
massage school 9 975 1 700 000 0,005868
foot massage 8 617 1 730 000 0,004981

Most jon az a rész, amikor ismét szikség lehet a mar emlitett Internetes

szo6tarra.
Sztaki sz6tar

Aki angolul is érti, annak természetesen nem kell leforditani a kulcsszavakat, de
engedjék meg Ok is, hogy innen magyarul vigyem tovabb a példat, hiszen
masszoriink el6szor a magyar piacon szeretne megjelenni termékével.

Magyarul igy fest a dolog:

Kulcsszo Kereslet Kinalat Arény, )

(Overture) (Google) (Kereslet/Kinalat)
masszazs szalon 8 262 97 200 0,085000
prosztata masszazs 10 338 161 000 0,064211
érzéki masszazs 18 321 354 000 0,051754
masszazs szek 21 412 678 000 0,031581
masszazs terapeuta 14 991 492 000 0,030470
masszazs terapia 39 134 2 210 000 0,017708
masszazs asztal 18 455 1 050 000 0,017576
masszazs terapia iskola 9 816 600 000 0,016360
masszazs olaj 14 476 1 330 000 0,010884
erotikus masszazs 11 165 1 460 000 0,007647,
masszazs iskola 9 975 1 700 000 0,005868
talp masszazs 8 617 1 730 000 0,004981

Ezekbdl a leszlirt adatokbdl kell kivalasztani azt, hogy milyenre is formaljuk a
termékinket, mi is legyen az a f6 profil, ami altal a legnagyobb profitot rejtd
piacot ki tudjuk szolgalni. Visszatérve az Overture oldalara, ezek a kulcsszavak
tovabb bonthatéak, és példaul megtudhatjuk, hogy a legjobb Arany értékkel
rendelkezd masszazs szalon kulcsszé milyen kornyezetben fordult el6. Vajon az
érdekelte a latogatékat, hogy mely varosban, hol vannak a szalonok vagy az,
hogy hogyan kell Iétrehozni egy szalont? Vagy mi van a masszazs székekkel,
amire a legnagyobb kereslet volt? Az Overture oldalon tovabb mélyithetjik a
keresést.
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A lényeg, hogy folyamatos Kereslet-Kinalat elemzéssel megtalalhatjuk azt a piaci
szegmenst, akinek terméklinket célozni fogjuk. Addig sz(kitsliik a keresést, amig
minden kérdésiinkre nem kaptunk valaszt.

Sokan csak beleugranak az Internetes lzletbe, gondolvan, hogy ez vagy az majd
tuti bolt lesz.

Nos, nézze csak meg, hogy mi az a kulcssz6, ami a teljes lista legrosszabb Arany
értékével rendelkezik? Ez bizony a masszazs vide6. Ez azt jelenti, hogy tulkinalat
van masszazs videdkbol! Gondoljon bele, ha masszériink mindenféle piacelemzés
nélkil legyart néhany videot és azokat probalja arulni! Egy olyan piacon, ahol mar
most is videdk dompingjébdl valogathat barki.

No de térjunk vissza arra, hogy akkor mi is a massz6r célpiaca. Mélységében és
részleteiben megvizsgalva a kulcsszavakat — amit most itt nem részletezek, mert
tul sok lenne az adat — masszOriink harom igazan kecsegtetd, keresleti piacot
talal:

- hol vannak masszazs szalonok az egyes varosokban?
- Erzéki és erotikus masszazs.
- Masszazs székek és asztalok elemzése, bemutatasa, ajanlasa

Egyszerre harom termék lehetdsége is felmerilt. A lehetéségekbdl természetesen
ki-ki a sajat tudasanak, ismereteinek megfeleléen valasszon. Igy tesz masszériink
is:

- irjon egy e-kényvet, ami egy nagy katalégus lenne, amiben
varosonként benne vannak a masszazsszalonok cime, elérhetdsége,
esetleg fotdja, netalan reklamja? Nem rossz otlet, s6t! A reklam
plusz bevétel lehet az eladasok mellett. A gond az, hogy egyenlére
nem all rendelkezésére semmiféle lista az orszag varosainak
masszéazsszalonjairol. Ugyhogy el is dobna az otletet, ha nem
olvasta volna ezt a kbnyvet, és nem tudnd, hogy az Interneten van
erre is megoldas. Létre kell hozni egy oldalt, ahol barki értékelheti
a masszazsszalonokat. Igy automatikusan a latogatok készitik el az
elemzést. Az adatok hasznalhatéak Ilesznek majd a
tartalomszolgaltaté vallalkozasban és 1-2 éven belil egy e-
katalogus is kiadhat6. Ez ugyanaz a jaték, mint amikor a
radidadoknal be lehet telefonalni egy-egy jo recepttel. A sok-sok
Osszegyllt receptb6l aztdn a radié kiadhatja a sajat
szakacskonyvet.

- Irjon egy e-konyvet az erotikus és érzéki masszazsrol? Ez elég
kénnylnek tlnik, igyhogy ezt valasztja elsédleges terméknek.

- A székek és asztalok bemutatasaval megint csak uUgy van
masszOriink, hogy ehhez komolyan anyagot kellene gydjtenie,
hasonléan a szalonok cimeihez. Ennek megoldasa hasonld lehet.
Ugyanakkor miért ne lehetne csatlakozni valamelyik szék értékesit6
cég partnerprogramjahoz, és reklambannerik megjelenitésével
keresni egy kis plusz pénzt is?!
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Piackutatas O0sszefoglalva

Az Interneten eleve halalra van itélve az, aki nem tudja, hogy mire van tdmeges
keresleti piac és nem ennek a piacnak a kiszolgalaséara fejleszti ki termékeit. A
keresleti piacok felkutatasa 2-3 6ras munkaval kivitelezhetd. Nem kell az utcan
embereket kérdezgetni, nem kell kérddivekkel hazalni, nem kell semmilyen
szamlalast végeztetni diakmunkasok seregeivel. Nem kell hatalmas 6sszegeket
piackutatasra forditani és nem kell aimatlan éjszakakon azért torni az agyat, hogy
miért nem veszik a terméket. Az Overture és a Google oldalait hasznalva minden
szamadat a rendelkezéslinkre all. Néhany egyszer(i szamitas utan pillanatok alatt
lathatd, hogy mi lehet az a kulcsszd, amire termékiink éplilhet. S6t, még a
nyelvtudas sem akadaly, mert a Sztaki szétaraval barmi lefordithaté magyarra is.

Kés6bb lathatd lesz, hogy az elvégzett piackutatdas nem csak a termékiink
pozicionaladsara jo, hanem kulcsszerepe lesz abban, hogy weboldalunk milyen
kulcsszavak alatt szerepeljen az Internetes keres6kben, vagy éppen milyen
domain nevet valasszunk.

Hogyan hozzunk létre Ujra és ujra eladhato
termeéket

Megvan a téma. Megtalaltuk azt a piaci szegmenst ahol a nagy keresletre kicsi a
kinalat. El kell kezdeni megirni konyviinket. Higgye el, sokkal egyszer(ibb lesz,
mint gondolna.

Tlazd ki a célt

Miel6tt nekilatna elektronikus konyve irasanak, irja le, hogy mi a célja vele. irja
le, hogy miért akarja azt a célt elérni. Célként megjeldlhet hasonldékat, mint
példaul ,szeretnék elismert lenni”, vagy ,, XY 0sszeget akarok keresni”, stb. Tegye
mindezt azért, mert a kdnyv irasa soran lesznek olyan pillanatai, napjai, amikor
meg fog inogni, és a feladas gondolataval fog jatszani. Ilyenkor vegye el6 a leirt
célt, és olvassa at sokszor. Ha még mindig fontos, amit az elején leirt, akkor
meritsen bel6le erét, épitse fel Gjra dnbizalmat, és folytassa a munkat. Ha nincs
leirva a célja, akkor a harmadik ilyen megingas utan fel fogja adni. Ne adja fel.
Ne engedje, hogy a kilsd korilmények, vagy bels6 gondolatok eltantoritsak. Irja
le céljat és tegye jol elérhet6 helyre. En példaul a ruhasszekrényem ajtajanak
belsejére ragasztottam ki sajat célomat, igy azt minden reggel és este, de akar
napkozben is elolvasom! Erét ad és mozgasban tart!

Tervezd meg sikeredet

A konyv megirasa és az Internetes értékesitési rendszer létrehozasa idét vesz
igénybe. Nem egy napot és nem kett6ét. Egy profi képes megirni egy kdnyvet egy
hénap alatt ugy, hogy egész nap ezzel foglalkozik, vagy masok segitenek neki.
Egy kezd6 szédmara ez természetesen tovabb tarthat, hiszen el kell olvasnia a
témaba vago egyéb konyveket, cikkeket. Adatokat kell gy(jtenie és
rendszereznie.
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Személyes tapasztalatb6l azt mondom, hogy kalkulaljon ugy, hogy attél a
pillanattdl, hogy el6szor elkezdi felvazolni e-konyvének tartalmat, kortlbelll 150-
500 munkadra kell ahhoz, hogy a mi elnyerje végleges allapotat.

Ez alapjan szamolja ki, hogy naponta hany érat kell arra szénnia, hogy a mi a
célként kit(izott id6re elkészilhessen.

Most lehet, hogy sokan azt mondjak magukban, hogy ez tal sok. Nem éri meg. En
erre azt mondom nekik, hogy semmi gond, masnak majd megéri. De miért is?

Azért, mert a magyar piacon évi 10 milli6 forintot kbnnyedén lehet egyetlen
termékkel keresni, és azért, mert a vilagpiacon ez az érték 250-300 millio forint is
lehet. Természetesen most még nem kell ezt elhinnie, de a kodnyv tovabbi
fejezeteiben ezt a sajat szemével fogja latni.

Szoval valaszthat, hogy esti szabad 6raiban tovabbra is a TV el6tt tolti azt az 5,3
orat, amit egy atlagos magyar naponta a TV elGtt tolt, és soha nem fog kitérni a
jelenlegi moékuskerékbdl, vagy ezt az 5,3 drat kdnyve irdsanak szenteli a kellemes
profit reményében még akkor is, ha az a profit nem holnap hanem néhany hét
mulva érkezik.

Tervezze meg munkajat és ragaszkodjon a tervéhez. Ha valami el akarna
tantoritani, csak olvassa el Ujra céljait.

Ellenallhatatlan cim

Ha megvan a célunk, megvan a témank és megvan a célpiacunk, akkor
ajanlatunkat és termékiinket ellenallhatatlanna kell tenni.

Emlékszik még az orokzold emberi célokra? Ugyanis Ugy kell ellenalhatatlanna
tennie ajanlatat, hogy azt valamelyik ilyen 6rokzold célhoz kapcsolja. Mutassa
meg mar a cimben, hogy terméke milyen egyértelm{ megoldast jelent az adott
orokzold témajaban. A koényv cime az, ami el kell, hogy adja a kdnyvet. A cim
lattan fel kell ébrednie az elolvasas utani vagynak.

Ismét csak masszOriink példajat hozom el6, aki az érzéki masszazs
témajaval egyszerre tobb 06rokzold célhoz is kapcsolédhat. Egészség,
szexualitas, szépség. Minddssze rajta mulik, hogy termékének mar a
cimében hogyan jelzi, hogy mely 6rokzold célok eléréséhez szilkkséges az
e-kbnyve.

Rengeteg lehet6ség kozul valaszthat:

A tokéletes szex — az érzéki masszazs titkai

Hogyan maradjunk fiatalosak érzéki masszazzsal

Hogyan épitslik fel bels6 szépséglinket érzéki masszazzsal
Stb.

Formatum

Els6sorban a konyv szerkezeti kialakitdsara gondolok. Van néhany fontos
alapszabaly, de a legkénnyebb az, ha 6sszegylijti azokat a konyveket, amelyeket
formailag, tipografiailag és szerkesztésileg a legjobbnak tart, és felépiti beldlik
sajat stilusat.
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Az e-book tartalmanak formatumara vonatkozo6 fontosabb szabalyok:

- fehér alapon fekete bet(t hasznaljon

- a betlitipus és méret legyen konnyen olvashaté a képernyén és
papirlapon is. Nyomtatasban legelterjedtebb a Times New Roman, a
monitorokon pedig az Arial, a Tahoma és a Verdana. Méretben
legelterjedtebb a 12-es, de a szoveg 10-14-ig olvashaténak
mondhato.

- Ne hasznaljon bonyolult, tobbszérosen Osszetett mondatokat.
Torekedjen az egyszerliségre.

- A célpiac szamara fogyaszthato legyen mind a bet(tipus és méret,
mind a kényv felépitése.

Igazabdl ennyi. Minden mas ezen szabdlyokra vezetend6 vissza. Nem kotelezé
semmiféle elbirt szabalyt kovetnie. Batran engedje, hogy egyénisége megjelenjen
a konyv oldalain. Ugyanakkor ne veszitse szem el6l azt, hogy a f6 cél az, hogy a
termék vonzd és fogyaszthatd legyen a témaban érdekl6dok szamara.

Igy irjunk

Miel6tt nekildatunk a konyv irdsanak, végig kell gondolnunk, hogy mirél is akarunk
irni. Els6 |épésként irjuk le egyetlen mondatban, hogy mirdl fog szdélni a konyv.
Egyetlen mondatban! Erre azért van szikség, mert sokan hajlamosak elkdvetni
azt a hibat, hogy tul széles terlletet prébalnak fel6lelni, aminek az eredménye az
lesz, hogy mindenbdl van egy kicsi, de semmi sincs kell6 részletességgel
kibontva.

Ne feledje, hogy e-kdényvének vaséarldi megoldasokat keresnek. Nem arra
kivancsiak, hogy On mi mindent tud a témardl, hanem arra, hogy hogyan
valhatnak Ok is képessé a kdnyvben szereplé tudas hasznalatara. Készilt egy
felmérés arrdl, hogy az emberek mit is keresnek az Interneten. A kovetkezd
eredmény szlletett:

26% Lépésrol |épésre éplilé “hogyan csinald” tanacsot egy témaban
23% Ismertetést a legkdnnyebb, és legolcsébb megoldasrol egy
témaban

19% Segitséget a vallalkozdsukhoz szlikséges kifizethetd
szoftverek megtalalasahoz

17% A bennfentesek titkait egy jo poziciohoz a keres6kben

13% A hatékony weboldal szovegek irasanak titkait

Els6 |épés tehat, hogy egy mondatban fogalmazzuk meg, mirél fog szdlni
kényvink. Ha mi, az irok nem tudjuk ezt egy mondatba s(riteni, akkor az olvasdk
sem lesznek ra képesek és a megvasarolt konyviinket kevésbé értékesnek fogjak
talalni. Példaul:

“ Hogyan maradjunk fiatalosak érzéki masszazzsal”
A masodik |épés, hogy a f6 mondatunk alapjan felépitsiik a konyv f6 fejezeteit:
- bevezetés, amelyben 0&sszefoglaljuk, hogy miért és milyen
tapasztalatok alapjan irédott a konyv. Nem az iskolainkat kell

felsorolni, hanem azokat a problémakat, amelyekre magunk vagy
kornyezetiink megoldast keresett. Erdemes megemliteni, hogy
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milyen Uton, milyen tapasztalatok, aldozatok aran jutottunk el a
megoldashoz.

- A téma alapjainak ismertetése. E-konyvink vasarléi célcsoportja
tobbnyire  tisztaban van a téma  alapfogalmaival és
Osszefliggéseivel. Ugyanakkor érdemes ezeket tisztazni az
esetleges hianyos ismereteikb6l fakadd félreértések elkerilése
végett.

- A szbveg tovabbi részében kovetkezik maganak a témanak a
felépitése és kifejtése. Az egyes részek kifejtése soran kovessik a
mit-miért-hogyan logikat.

Ebben a fazisban irjuk le e-kényvink véazlatos tartalmat. Ez a vazlatos tartalom
lesz, ami mentén fogjuk magat a kodnyvet felépiteni. Példanak &lljon itt az a
vazlat, ami mentén ez a kdnyv éplilt:

- Milyen eszk6zok kellenek az Internetes vallalkozashoz

- Mi adhato el az Interneten

- Miért az e-book

- Kinek irjunk és mit — piackutatas, termékfejlesztés, ar

- Hogyan irjunk és mi legyen benne

- Hogyan adjuk el e-kdnyvinket — Automatizalt rendszer

- Hogyan noveljuk termékiink és website-unk ismertségét az
Interneten

Harmadik |épésben indulhat maga az iras. Természetesen a vazlatos tartalom
szerint. Ebben a fazisban egy nyers, alappéldany fog elkészilni. Amikor elkészlilt,
akkor tegyuk félre 2-3 napra. Ez alatt az id6 alatt kicsit pihenhet agyunk és
felkészllhet arra, ami ezutan kovetkezik. Az pedig nem mas, mint az e-kényv
alappéldanyanak kritikai vizsgalata. Kezdje el olvasni a kényvet, és minden olyan
pontnal, ahol barmilyen gondolata, észrevétele van, irja bele. A vizsgalathoz
érdemes kinyomtatni az alappéldanyt és egy piros tollal szigord tanarként
javitani. Mindent. Rossz mondatszerkesztést, rossz gondolatokat, rossz logikat,
rossz fejezeteket. Mindent. Az elejétdl a végéig. Ahol lehet, azonnal irja oda a
javitast vagy az Uj gondolatot is.

A javitasokat ezutan el kell végezni az eredeti szévegben. El6fordulhat, hogy
teljes fejezeteket kell atirnia. Ne ijedjen meg ett6él. Nem On lesz az elsd, sem az
utolsd, akinek ezt meg kell tennie.

Ezt a 2-3 napi pihentetés, javitas procedurat ismételje mindaddig, amig tokéletes
nem lesz a md. Olyan ez, mintha szobraszkodna. El8sz6r csak nagyjabdl hasitja ki
a kébdl a format, majd elkezd minél aprébb részeket lefaragni, csiszolni addig,
amig el nem készil a ragyogé m(. A javitds az igazi mlvészet. Ennek soran valik
igazan finoman tokéletessé a mu.

Ezutan johet a negyedik |épés, a végleges formatumba vald szerkesztés. A betl
tipusa, mérete, a fejezetcimek, a tablazatok és bekezdések mind ekkor nyerik el
végso formatumukat. A konyv elejére bekeril a tartalomjegyzék, a végére pedig
a szo6szedet. Majd ismét jon egy 2-3 napos pihenés és egy Ujabb javitas, de most
mar csak a formatumot kell javitani.

Ezek mar az utolso |épések. S ha ez is tokéletes, akkor elkészilt a md. Vigyazzon
ra. Mentse el tébb helyre is, floppyra, CD-re, szerverre.
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Kivalé minoség

Az Interneten jelenlevé emberek millidinak haldzata odridsi piacot jelent. Az
Internet technoldgidjanak koészénhetéen emberek ezrei, millidi érhetbek el
masodpercek alatt fillérnyi raforditassal. Ez szamunkra nagyon j6. Ugyanakkor,
ahogy ezek a lehet6ségek termékiink jé hirét pillanatok alatt szétvihetik a
vilagban, Ggy szétvihetik rossz hirét is. Az Interneten a korrekt és minGségi
szolgéltatas és termék alapkdvetelmény.

Terméklink legyen kivaldo minGségl. Emelkedjen ki a konkurencia termékei kozl.
Mindehhez nem kell sok. Elég, ha konnyen kezelhet6, érthetd, esztétikus
kialakitasti a termék. Ne legyenek benne hibak. Legyen egyértelmd, hogy gond
esetén kihez lehet fordulni, illetve milyen garanciat vallalunk ra.

Nevesités

Gondoskodjunk rdla, hogy termékiink egyértelm(ien utaljon rank. Legyen mindig
lathatd a neviink, Internetes elérhet6ségiink. A termékiink egyben reklamhordozé
is. Ez persze nem Ujdonsag. Gondoljon csak a TV csatornak mdsorajanléjara.
Vagy bulvarmagazinok hirdetéseire, ahol a sajat érdekeltségi korikbe tartozoé
m(isorokat vagy Ujsagokat reklamozzak. De gondoljon barmilyen termékre.
Cipére, ruhara, autdra, stb. Mindegyiken jél lathaté helyen ott van a cég neve
vagy emblémaja. Tegyen On is Ggy, mint a nagyok, és jelenjen meg nevével
minél tébb helyen.

Legjobb megoldas erre az, hogy a kodnyv Lab vagy Fejlécében elhelyezi
weboldalanak cimét.

Ne igérj semmit, ne allits valotlant

Az Uzlet és az Internet alapja a bizalom. Ha a vasarlok nem azt kapjak, amit
varnak, akkor ne szamitson hosszu életre az Internetes vallalkozasaval. A “make
no promises, tell no lies” egy angol kifejezés, azt jelenti, hogy “ne igérj semmit,
ne allits valétlant”. Mit is jelent mindez?

Ne igérj semmit:

Bar nagyon fontos, hogy termékeink minél nagyobb hasznossagéat be tudjuk
mutatni a latogatdinknak, de soha ne igérjiunk semmi konkrétat. Példaul egy
kényvel6 szoftver esetében ne igérje azt, hogy a szoftvert megvasarloknak soha,
semmi gondjuk nem lesz az ad6hatésaggal. Azért ne tegye, mert lehet, hogy
valaki megveszi a szoftvert, de soha nem hasznalja, mert On azt igérte neki,
hogy méar akkor sem lesz gondja, ha megveszi. Arrél nem is beszélve, hogy bar
lehet, hogy a program tokéletes és mindent szépen konyvel, mas, a szoftveren
kivili okbol még lehetnek problémak a hatdésaggal. Szoval, ne igérjen semmit! Ha
mindenképpen igérni akar, tegye azt feltételes mddban! Példaul elérhetd,
megtanulhato, stb.

Ne allits valotlant:

Soha ne allitson olyat, ami nem igaz, amivel megtéveszti a vasarlokat. Ne allitsa
mondjuk azt a termékérdl, hogy az az egyediili megoldas a problémara, vagy ne
allitson hamis adatokat, mondjuk arrdél, hogy mar hany ezren vasaroltak meg a
terméket. Hasznaljon feltételes modot és altalanositson. Példaul ahelyett, hogy
“egyeduli megoldas”, irja azt, hogy “egyedilallé6 megoldas lehet”.
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Jognyilatkozat, jogi zaradék

Mindenképpen csatoljon a termék mellé egy nyilatkozatot, amely két fontos
dolgot tartalmaz. Az egyik a termék védelmét szolgalé jogoknak a fenntartaséara
vonatkozik, a masik pedig a felel6sségek elharitasara.

Minden esetben tartsa fenn a termékéhez kapcsoldéd6é Osszes jogot. Milliokat
veszithet, ha mindezt elmulasztja. A szerzGi, terjesztési és egyéb jogokban
vagyonok rejlenek.

A felelGsségi rész szintén nagyon fontos. Itt két dolgot mindenképpen roégzitsen.
Az egyik az, hogy bar teljes koriltekintéssel készllt a termék, annak tartalmaért
nem vallal felel6sséget. A masik, hogy a termék hasznalatabdl ered6 semmiféle
karért nem vallal felelGsséget és a termék nem minésil Gzleti ajanlatnak. Egy-egy
ilyen jognyilatkozatot taldl minden szoftver mellett, de talal ilyeneket a
weboldalak tobbségén is. Olvassa el 6ket, és alakitsa ki a magdaét. Ha sziikséges,
kérjen tgyvédi segitséget.

A parhuzamos termékekben rejlo gazdagsag

A piackutatas alapjan tortén6 termékfejlesztés lényege az, hogy megtalaljuk azt
a keresleti piaccal rendelkez6 a témat, amit termékilinkkel ki tudunk szolgalni.
Igen am, de mindez nem azt jelenti, hogy egy téma az egy termék. Egy
bélyeggy(ijté sem csak egy terméket vasarol, hiszen sziiksége van kataldogusokra,
albumokra, tisztitészerekre, cimkékre, stb. A parhuzamos termékek kereslete az,
ami lehet6vé teszi, hogy informacids termékeinket Ujra és Gjra el tudjuk adni.
Internetes vallalkozasunk terméke lehet az az els6 termék, amellyel a témaban
megcélzott piacot kiszolgdljuk. Az automatikus Internetes értékesités lehetévé
teszi szamunkra, hogy legyen idOnk és pénzink tovabbi, mar kevésbé
automatikusan terjeszthet6é termékek létrehozasara a témaban. Mindez oriasi
Uzlet. De, hogy ne csak a levegb6be beszéljek, engedjen meg egy magyar példat a
parhuzamos termékekben rejl6 gazdagsagra.

Néhany autdkat szeretd fiatalember elinditott egy weboldalt, ahol autok
tesztjeinek leirasait jelentették meg. Az oldal népszerl lett, igy szép
lassan bévilt a termékkor. Jottek a szerviz, majd jogi szaktanacsadasok,
jottek a kilénféle keresG adatbazisok, mint példaul a rendszamkereso
adatbazis, és igy tovabb. A sikeres weboldalra felfigyelt egy nagy
médiavallalkozas, amelynek tamogatasaval a weboldal ma mar sajat TV
mUsorral rendelkezik. Mindezt néhany év leforgasa alatt. Mindez persze
tovabb néhet. Ki lehet adni digitdlis kényvet vagy szoftvert barmilyen
autés témarol. Kezdve attél, hogy hogyan vasaroljunk hasznalt autoét,
egészen az autds jatékokig. SO6t, mindez tulléphet a virtualis vilagon, és a
konyveket ki lehet adni nyomtatasban. Ki lehet adni autdskartyat.
Megjelenhet froccsontott kisautdok sokasaga gylijtéknek, sapkak, polok,
stb.

S8t, tudja mit, miért ne jelenne meg On ezekkel a termékekkel? Miért ne irhatna
meg On a hasznalt autdok vasarlasanak titkait és kezdhetné el noveszteni
birodalméat. Es mindez csak apropénz ahhoz, ami még ezek mogott van, ami a
parhuzamos termékekben rejlé gazdagsagot hordozhatja. Kivancsi ra, olvassa el a
Keresd Magad Degeszre — www.marketingmilliomos.hu - kényvet, ahol mindez a
tudds ott var Onre. Mindaddig, amig valaki meg nem el8zi Ont!
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De maradjunk csak az Internet vilaganal. Széval, miért ne hozhatna létre tdbb
terméket is. Ha irt, vagy jol ismer egy szoftvert, maris rengeteg digitalis konyvet
adhat ki bel6le: “hogyan irjunk programot XY nyelven 10 nap alatt”, vagy
“Programozas csukott szemmel XY nyelven”. Miért ne irhatna szoftver hasznalati
bemutatékat?

Ne alljon le az els6 terméknél. Kutassa célpiaca igényeit és fejlessze ki nekik a
kovetkez6 e-konyvét. S6t, ha megfeleld tapasztalata van mas téren s,
megcélozhat mas célcsoportokat is. Az automatikus Internetes rendszer
bevételeibdl aztan megjelenhet mas csatornakon is; nyomtatas, audid, videod, stb.

Az e-konyv gyartasanak titkai

A digitalis kiadvanyok szovegszerkesztd szoftverek segitségével készilnek. A
hagyomanyos szovegszerkesztbkkel készalt allomanyok e-konyvként vald
felhasznalasa két nagy problémat vethet fel:

1. a szovegszerkesztével készllt allomany nem olvashatdé minden
szamitégépen

2. sok dokumentum formatum esetén az olvasé bele tud irni a kiadvanyba,
és akaratlanul is a mar torzitott anyagot tarolja illetve hasznalja.

Mindezen problémak kivédésére két 4ltalanos megoldas létezik. Ismertetem
mindkettot, majd megindoklom, hogy miért ajanlom csak az egyiket.

Els0 megoldas: e-book szoftver

Az e-book szoftverek nem csinalnak mast, mint a szovegszerkesztével elkészitett
kiadvanyunkat konvertaljak HTML formatumba és az egészet egy EXE fajlba
helyezik bele. Az EXE fajl tartalmaz egy e-book olvasé szoftver fellletet is. Az
elkészilt e-kdnyv formatumban hasonlitani fog a szoftverek Sugoéihoz, azaz egy
menin keresztll érhetdek el az egyes alfejezetek.

llyen e-book generald/olvaséd szoftver vasarolhaté az Interneten, de aki ért a
programozashoz, maga is irhat egyet.

A probléma ezzel a megoldassal az, hogy nem minden operacids rendszeren
olvashat6 az EXE-be illesztett kiadvany. Rdadasul, ha valaki ki szeretné nyomtatni
a konyvet, akkor végig kell lapoznia a menuk tartalman és minden egyes aloldalt
egyenként kinyomtatni.

Masodik megoldéas: PDF

A PDF azaz a Portable Document Format hasznalata szintén nem bonyolult.
Mindéssze annyit kell tenni, hogy az elkészilt dokumentumot at kell konvertalni
PDF formatumba. A PDF dokumentum teljes egészében gy fog kinézni, mint az
eredeti, de nem lesz szerkeszthet6 az olvasdk szamara.

Ilyen konverterek szintén beszerezhetbek az Internetrol.
Ingyenes online PDF konverter

Adobe Acrobat Pro
Make PDF
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Mivel a PDF allomany olvashaté minden szamitégépen, ezért hasznalata sokkal
praktikusabb, mint az e-book szoftvereké. Masik el6nye, hogy mivel formatuma
megtartja a dokumentum szerkezetet, nyomtatasa egyetlen gombnyomassal
végrehajthato.

Személy szerint a PDF fajlok hasznalatat ajanlom.

Hogyan arazzuk be termékunket

Megvan a termékunk. Profi, kivaldo min6ségl és fantasztikus megoldasokat
biztosit célpiacunk szaméara. Mennyi legyen az ara? Legyen draga? Amit bar
kevesen vesznek, de nagy a profit? Vagy legyen olcs6, amit sokan vesznek, de
kisebb rajta a profit? Mi a helyes ar?

Természetesen, most nekilathatnak tudomanyosan mindenféle kereslet-kinalati
gorbéket rajzolgatni, de nem ez a célom. A célom az, hogy barki, barmiféle
kbézgazdasagi tudas nélkil képes legyen bearazni sajat termékét.

Fontos, hogy miel6tt barki egyaltaldan belefog egy termék fejlesztésébe, vagy
értékesitésébe, legyen egy kész Uzleti terve. Ez a terv lehet egy fejben levezetett
gondolat és szamitas sor, de lehet egy komplex, irott valédi izleti terv. En
magam mindig leirom a terveket. igy barmikor visszatérhetek, és megnézhetem,
hogy miért dontdéttem valami mellett, vagy éppen valami ellen. A visszatekintés
lehetdséget ad korrigalasra is, és lehet, hogy ami egyszer nem érte meg, hogy
foglalkozzak vele, az késGbb kedvez6 lehet6séggé valik. A gondolat elszall, az iras
megmarad.

Az Uzleti tervet csak azért emlitem itt meg, mert annak Iényege nem mas, mint
felmérni, hogy a termékbdl mennyit lehet eladni, milyen arért, és mennyi lesz a
profit. Ha a profit megfelel6 és jonak talaljuk, lehet fejleszteni a terméket.

Mindez azt jelenti, hogy a termékfejlesztés el6tt, mar nagyjabdl tisztaban kell
lennink az arral. Természetesen, a termék kifejlesztése utan mindezt Ujra kell
kalkulalni, de a két ar kialakitas ugyanugy mikodik. Lassuk csak, hogyan.

ElsO Iépés: Mennyi vasarlonk lesz?

Honnan tudjuk el6re, hogy mennyi terméket lehet eladni egy piacon? Honnan
tudjuk, hogy mennyi vasarlonk lesz?

A 10 orokzold emberi cél és az Internetes keresleti piacunk megtalalasa a Google
és az Overture segitségével mind-mind azt szolgéalta, hogy minél nagyobb esélyt
adjunk vallalkozasunknak a bevételek termelésére. Ha megvan a keresleti piaccal
jellemezhet6 témank és termékiink, akkor mar nem kell feltennlink tébbé azt a
kérdést, amit az indulé és sajnos kudarcba fullad6é vallalkozdsok nagy része
feltresz magéanak: vajon érdekelni fog a termékink valakit?

Mivel a piacunk keresleti, ezért az érdekl6dés biztos! A tobbi mar csak azon
mulik, hogy milyen tigyesek vagyunk. Milyen jé a minisite-unk, és az értékesitési
rendszerlink. Az tehat biztos, hogy lesznek érdekléddk, de vajon mennyien? Es
mennyien fognak vasarolni?
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A legjobb mddszer ennek a kideritésére az, hogy adatokat gydjtiink. Statisztikai
adatokat. Ezt megtehetjik az Interneten, szaksajtoban, kénnytarban, barhol,
ahol a tervezett termékiinkkel vagy a parhuzamos termékekkel kapcsolatban
informaciot szerezhetiink.

Tudom, hogy ez hosszadalmas és nehézkes tud lenni, rdadasul nem is mindenki
szeret a szamokkal vacakolni. Az 6 szdmukra van egy egyszer(ibb lehetdség.

Itt minddssze egyetlen szamot kell megszerezni. Azt, hogy mekkora a piac
mérete, ahol meg akarunk jelenni. Mekkora az az emberi létszam, akihez
termékink el tud jutni. Ezt azt jelenti, hogy ha valaki egy megye vagy régio
Internetezdit akarja megcélozni, akkor meg kell tudni, hogy nagyjabol mennyien
Interneteznek a terileten. Ugyanez a helyzet orszagos vagy akar az Internet
legszebb piacaval a vilagpiaccal.

Nézzik csak mindezt masszoriinkkel, aki kezdetben a magyar piacon akar eladni,
majd a vilag Internetes piacan, angol nyelven. 2003-ban a statisztikak szerint
Magyarorszagon a lakossag 15%-a Internetezett. Ez a 10 milli6 emberbél 1,5
milliot jelent. Ugyanakkor a vilagban az Internet-vilagstatisztika adatai alapjan
(www.internetworldstats.com) 682 millié volt az Internetez6k szama.

Ebbdl egy nagyon egyszerli mddszerrel el lehet kezdeni a tervezést. Nincs mas
dolgunk, mint a piac 2%-at kiszamolni, és maris megvan, hogy mekkora indulo
célpiacot valdszinlsithetlink. Ha a piac 1,5 milli6 ember, akkor 1 500 000 x 0.02
= 30 000 f6. Azaz, a célpiacunk 30 ezer ember. 682 millié esetén 13 640 000!

Természetesen lehet, hogy ennél kevesebb, de az is lehet, hogy tobb tgyfeliink
lesz. Ez nagyban fligg a termékink iranti kereslett6l és a marketing
rendszerlinktdl, de aki nem akar statisztikai elemzésekkel bajlodni, annak ez az
érték egy jo kozelitést adhat.

Ritkan fordul el6 az a szerencsés eset, hogy vallalkozasunk els6é napjaiban az
egész célpiac vasarlova valik. Kell egy kis id6, amig ajanlatunk elér a célpiac
teljes kozonségéhez, és amig ajanlatunk beérik. Eppen ezért érdemes ugy
kalkulalni, hogy a vasarldk szama az elsd évben a kalkulalt célpiac fele. 30 ezres
célpiac esetében ez 15 ezer f6. 15 ezer vasarld, 15 ezer eladott e-kdnyv.

Azt méar tudjuk, hogy nagyjabdl hany darab terméket tudunk eladni, de jo lenne
tudni, hogy mennyit tudunk ezzel keresni. Ennek megallapitasdhoz azt kell, hogy
megtudjuk, hogy mennyiért lehet eladni termékiinket és abbdl mennyi lesz a
tiszta, zsebiinkben maradé profitunk.

Masodik Iépés: mennyiért lehet terméklunket eladni?

Most johet az a lépés, hogy pillantast vessiink a piacon mar jelenlevé termékek
araira. Természetesen talalunk olcsébb és dragabb, jobb és rosszabb min6ségu
termékeket.

Nyissunk egy tablazatot és rangsoroljuk 6ket a min6ség alapjan. Azért a minGség
alapjan, mert igy képesek leszlink elhelyezni a sajat termékiinket is a mindségi
rangsorban.

A minOségi rangsorolds sok szempontot vehet figyelembe. A termék
kezelhet6ségét, méretét, alakjat, a kapcsolddd szolgaltatasokat, stb. Mivel tudjuk,
hogy sajat termékiink milyen mindséget fog képviselni, be tudjuk sorolni.

www.internetmilliomos.hu 63



http://www.internetworldstats.com/

Az Internetes Aranybanya

Pontozzuk a hibakat. Az a termék a legjobb amelyik a legkevesebb hibapontot
kapja. Azért a hibakat pontozzuk, mert két dolgot is nyerink vele. Egyrészt
konnyebb kritikus szemmel figyelni a masok termékeit, masrészt ki tudjuk szd{rni
azt, hogy milyen ne legyen a mi termékink.

A rangsorolasba vegyink fel hasonlé vagy parhuzamos termékeket. Egy e-koényv
esetén példaul hasznalhatjuk a téméba tartozé nyomtatott kényvek arait.

Valami ilyen tablazatot fogunk kapni:

Termék neve Hibapont ar

Termék 1 21 3 450 Ft
Termék 2 24 2 890 Ft
Termék 3 32 3 200 Ft
Sajat termék 34 ?
Termék 4 38 3100 Ft
Termék 5 41 2 670 Ft
Termék 6 42 2 800 Ft
Stb.

Sikerilt termékinket a minGség alapjan beletenni a rangsorba.

Most kovetkezik az, hogy termékiink arat beillesszik a piaci arakba. Legyen
dragabb, mint a rosszabb min6ségli termékek, de semmiképpen se legyen sokkal
dragabb, mint a jobb mindségliek. A példabeli adatok alapjan termékiinket
arazzuk be 3 100 forintra.

Mindez azt fogja jelenteni, hogy 15 ezer e-kényv eladasat tervezhetjuk 3 100
forintos aron. Tervezett tevétellink tehat 15 000 x 3 100 = 46 500 000 Ft kordl
alakul!!!

Es ez csak egy e-kdnyv, Magyarorszagon! Tul hihetetlen? Na jo, legyiink nagyon
pesszimistak: felezziik meg. Az is 23 250 000 forint! Egyetlen termékkel. Mi van,
ha 2, 3 vagy még tobb e-konyve van. Es mi van, ha a nemzetkozi piaccal szamol.
Oriasi lehetdség.

Emlékszik még a konyv bevezet6jében leirtakra? Hogy naponta tobb ezer forintot
kereshet? Nos a 23 250 000 / 365 = 63 698 forint joval tobb annal. Azért nem 63
ezret vagy 120 ezret irtam az elején, mert azt a kényv elolvasasa nélkil ugysem
hitte volna el.

Harmadik Iépés: mennyibe kerul a kivant pénzt megkeresni

A 46 millié forint egyenlére a bevételi terv. Ahhoz, hogy a termékilinket le tudjuk
gyartani, el tudjuk adni, be kell szerezniink eszkozoket, igénybe kell venni
szolgéaltatasokat. Ezeknek mind-mind &ra van. Természetesen nem a sajat
pénzinkbdl akarjuk fedezni mindezt, hanem azt szeretnénk, hogy a termékek
megvasarlasan keresztil bejojjon az a pénz is, amit el kellett kdltentiink minderre.

A koltségek esetében soha ne feledkezzen meg arrél, hogy az Internetes
vallalkozas koltsége toredéke az ipari vallalkozasokénak. Gondoljon csak arra,
hogy egy teljes, full extras webtarhely ara egy évre 60 000 forint, mig ennek
megfelelGje az Uzlethelyiség + raktar + szallitbeszkdzok egy ipari vallalkozas
esetében havonta ennek tdbbszérosét teszik ki!
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Harom f6 koltségelemiink lesz.
Elso koltségelem: forgalmi addk

A forgalmi ad6é az informéacids termékek esetében 25%. Ez a pénz az &allam
bevétele, rajtunk csak keresztilfolyik. Természetesen vannak csokkentd
tényez6k, de nem a konyv célja ezek ismertetése. Célszer(i szakemberrel
egyeztetni.

Méasodik koltségelem: vallalkozasi, személyi ado és jarulék terhek

Minden jovedelem utan adot és jarulékokat kell fizetni. Ezek altalaban fix szazalék
értékek. Mindenképpen érdemes szakemberrel konzultalni arrél, hogy milyen
modon érdemes kezelni ezeket az dsszegeket, mert nem mindegy, hogy 15 vagy
50% az az 6sszeg, amit bevétellinkbdl ki kell fizetni.

Harmadik elem: a bekerulési kdltség

Ide tartozik minden kiadasunk kezdve a szamitogéptél a webtarhely dijan
keresztil a vallalkozasunk kényvelGi dijaig. Ide tartozik minden a szoftverektdl a
névjegykartyan at a bankszamlédk dijaig. Minden, amit azért fizetink ki, hogy
vallalkozasunk menjen és termékinket létrehozhassuk illetve eladhassuk. Az
Internetes vallalkozdsban az a jo, hogy ezek a koltségek minimalisak a
hagyomanyos vallalkozasok termékeihez képest. Talan emlékszik még a kdnyv
eleji Osszehasonlitasra, ahol az Internetes vallalkozas 80-850 ezer forintbdl
elindithaté volt, ellenben a hagyomanyos vallalkozas minimum 2-3 millié forintos
indulo tékéjével.

Koltségelem Tervez}ett
koltség

Els6 koltségelem a 25% forgalmi ado.
46 500 000 x 0,2 9 300 000 Ft/év
Masodik koéltségelem, a fennmaradd rész utan fizetendd adé,
legyen 30% — természetesen a valésagban ennek kiszamitasa
bonyolultabb, de tervezéskor ez az arany elfogadhaté. 11 160 000 Ft/év
37 200 000 x 0,3
Harmadik koltségelem, a vallalkozas és termék koltségei egy
évre 12x360 000 Ft = 4 320 000 Ft. A havi 360 000 forint
tartalmazza az dsszes bekerilési koltséget a villanyszamlatol 4 320 000 Ft
a mobiltelefonon at a webtarhelyig. Sét, itt a példaban kicsit
tuloztam is vele, hogy inkdbb tébb legyen, mint kevesebb...

Osszes koltség 24 780 000 Ft

A teljes koltség 24 780 000 forint lesz. Ennyibe keriil a 46 500 000 forintnyi
bevétel megtermelése.
Negyedik Iépés: a profit

Most, hogy megvan minden adatunk, a bevételliink és a koltségeink is, nézzik
meg, mennyi lesz a profitunk.
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Profit = Bevétel — Kiadas
46 500 000 — 24 780 000 = 21 720 000

Azaz, egyetlen szamitégéppel, és egyetlen jol pozicionalt e-kdnyvvel koézel 22
millié forintot kereshet barki gy, hogy a kdnyvet csak magyar nyelven adja ki.
Ha érdekli, szamitsa ki mindezt a nemzetkozi piacra vonatkozoéan is!

S ha elkésziilt els6 terméke, miért ne kdvethetné azt még tébb? Csak Ondn
mulik, hogy hol hagyja abba a pénzkeresést!

Természetesen ez a példabeli 6sszeg nem garancia semmire sem, hiszen minden
piac mas és mas, minden vallalkozds mas és mas. Lesz, aki ennél sokkal tébbet
fog keresni és lesz, aki ennél kevesebbet. Az viszont nem elhanyagolhatd, hogy
egy digitalis termék, egy 150-500 ora alatt megirhaté e-kényv milyen hatalmas
bevételi lehetdséget rejt magaban barki szamara, akinek van egy szamitdégépe és
Internet elérése! Az 6rabért mar ki sem merem szamolni...

Ne ljén hat tovébb a TV elbtt esténként. Uljon le a gépe elé, és kezdje el irni
sajat kiadvanyat. En mindent megmutatok konyveimben, hogy mit, hogyan és
miért csinaljon. A tobbi magan all. Onnek kell megtenni a Iépéseket! Kilénben
egyszer csak azt latja a TV-ben, hogy valaki éppen azzal az ttlettel lett sikeres,
amit On is meg akart valésitani. Csak az a masik tett is érte!
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A siker masodik kulcsa:
Automatizalt rendszer

Most, hogy megvan a szamitdgépink, megvan Internet hozzéaférésink és
tarhelylink megvan az els6dleges termékiink és parhuzamos termékeink listaja és
azoknak arai, ismerjuk célpiacunkat, johet az, hogy felépitsik az Internetre az
értékesitési rendszeriinket.

Ne ijedjen meg attél, hogy On nem rendelkezik semmiféle programozéi tudassal.
Ugyanis nem is lesz ra sziiksége.

Az Internetes vallalkozas értékesitési rendszere a website (ejtsd: webszajt).
A website-oknak két nagy csoportja van:

- értékesitési célu
- kozosségteremtd célu

Hogyan épitsiink készpénzt termelo
weboldalt

Elsédleges célunk e-konyviink értékesitése. Az egész website csak ezt kell, hogy
szolgalja. Nincsenek felesleges figyelemelterel6 modulok és menlik, minden az
értékesitésre dsszpontosit.

Az ilyen értékesitési célu website-ok két f6 szerkezeti rendszerbe sorolhatdak:

- minisite
- téma park

Minisite

A mini website nem mas, mint egyetlen weboldal. Altalaban egyetlen
termék értékesitésére hasznaljak. Ezen a weboldalon nincs mas, mint egy
jol megszerkesztett, intenziv, vasarlasra 0sztonz6 szoveggel megirt
értékesitési levél. Aki elolvassa, kész informaciot kap arrél, hogy mit kap a
termék megvasarlasaval. Nincsenek menik, nincsenek felesleges
aloldalak, amelyek elvonnak a latogaté figyelmét. A mini website-ot
végigolvasva egyetlen dologra kell véalaszt adnia a latogaténak. El a
termék megvasarlasanak lehetdségével, vagy nem. Mivel az oldalon
egyetlen link van, az pedig a vasarlasi oldalra vezet, a latogaté nem
csapong Ossze vissza, hanem figyelme az ajanlatra 6sszpontosul.

A mini website azonban rendelkezik egy csodalatos segédmodullal. Ez nem
mas, mint a levelezd lista modul. Annak a latogatdénak, aki nem kivan
vasarolni, lehet6sége van feliratkozni az oldal ingyenes hirlevelére, e-zine-
jarda, tanfolyamara, stb. Barhova, ahol e-mail cimét o©nkéntesen
megadhatja.

www.internetmilliomos.hu 67




Az Internetes Aranybanya

A minisite-ot barki létre tudja hozni. Egy ember blOven elég a
fenntartashoz, illetve a rendszer teljesen automatizalhat6. Hatranya lehet,
hogy nincsenek banner bevételek.

A minisite-ra kival6 példa a www.marketingmilliomos.hu oldal.

Téma park

Ezt a portdl szerkezet(i értékesitési website-ot tobb, azonos csaladba
tartoz6 termék esetében érdemes alkalmazni. Az egész website nem mas,
mint egy adott témara épild Internetes aruhaz, ahol a termékkataldgusbdl
lehet valasztani, majd a virtualis kosarba gy(jtott termékeket a virtualis
kasszanal meg lehet rendelni.

Természetesen itt is jelen lehet a hirlevél modul. Ugyanakkor lehet inditani
szavazasokat, forumokat. Lehet vendégkdnyvet inditani és lehet
hozzaszélasokat, értékeléseket csatolni az egyes termékekhez. A portal
szerkezet(i értékesitési weboldalban a modulokon keresztil mar
megjelenik a kozosségteremtd website-ok gondolatvilaga is. Hasznos
feltlet lehet a példabeli masszOr szamara a szalonok értékeltetésére.

Felépitése nem bonyolult, hiszen napjainkban kész virtualis bolt
megoldasok érhetéek el. Természetesen Ilehetéség van bannerek
eladasara, illetve partnerprogramokban valé részvételre.

www.fotexnet.hu

www.corbis.com

www.templatemonster.com

A téma park jellegli komplexebb website-nak azonban van egy masfajta
hasznalati lehetésége is. Mégpedig az, hogy a termékeinket értékesitd
minisite-okat tamogassa. Téma park oldalainkon elhelyezhetjiuk a
partnerprogramkezel6 rendszeriinket, féorumokat, ingyenes letoltéseket,
forgalom-virusainkat. Mindent, ami azt a célt szolgéalja, hogy véasarldinkat
bennt tudjuk tartani informaciés termékeink rendszerében és tovabbi
vasarlasra tudjuk 6szténodzni Gket.

Minisite 1 € — Ugyféltamogatas
. <4+— Sajat partnerprogram
Minisite 2 |€— Téma
park <4—— Foérumok, cikkek, letdltések
Minisite 3 |€— L. .
4— Sajat és partner termékek
Minisite 4 |[€— <+—] Reklamfeluletek

A minisite-ok értékesitenek, a téma park pedig tamogat és fenntartja az
érdeklédést. Természetesen a téma park oldalain is biztositsunk
lehet6séget vasarlasra. Akar sajat termékeinkre, akar partnerprogramokon
keresztil masokéra.
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Kozosségteremto céla website

Ebbe a kategoéridba tartozik minden olyan website, ami nem termékek
értékesitésére Osszpontosit. Ezek a website-ok az igazi nagy portalok, a kapuk a
nagyvilagra vagy egy adott témara. Ezeknek a website-oknak a célja elsésorban
az, hogy ingyenes informéacié és elektronikus eszkozok segitségével minél
nagyobb szamu kozosséget hozzanak létre. A website-ok els6dleges bevételi
forrasa a nagy latogatottsagra épilé banner eladas, illetve egyes regisztracios
dijért igénybe vehet6 szolgaltatdsok fenntartasa.

Ebbe a kategdridba tartoznak a hirportalok, a weboldal keresék, a férum és chat
website-ok, a linkgyljtemények és minden, ami elsGsorban az ingyenes
informaciot tekinti terméknek. Hasznos fellilet lehet a példabeli massz6r szamara
a szalonok értékeltetésének 6sszegylijtésére.

Elinditdsahoz 6ridsi mennyiségl informaciot kell 6sszegydljteni, rendszerezni és
weboldalba illeszteni. Emellett naponta frissiteni kell az adatokat, informaciokat.
Természetesen van lehet6ség automatizélasra is, de a portal folyamatos
fejlesztést igényel. El6nye az, hogy nagy latogatottsdg mellett a bannereken
keresztili bevételek nagyon édesek tudnak lenni.

www.index.hu

www.lap.hu
Webmester Honlap

Most, hogy ismerjik, hogy milyen lehetdség van termékiink értékesitésére, ismét
véalasztani kell. Donteni kell arrdl, hogy a fentiek koézul melyik a szamunkra
legmegfelelobb:

a. Mini értékesitési website — egyszerl l|étrehozads, egy termék, teljesen
automatizalhat6.

b. Téma park értékesitési website — kicsit nehezebb, de megoldhat6
létrehozas, toébb termék, ugyanakkor idealis tamogato felilet.

c. Kozosségi website — komoly munkat és apparatust igényel. A teljesen
automatizalhatd részek érdekesek lehetnek. Komoly reklam nélkil évek
kellenek, mire befut és komoly latogatottsaga lesz.

Ezek alapjan, On szerint melyik website tipus az, amit barki, otthonrél, egy
szamitogéprol létre tud hozni és képes kezelni? Az a, b, vagy a c?

A jo vélasz az a!

A mini website az, ami barki szamara kénnyen elkészithet6 és mégis hihetetlen
pénzeket képes termelni. Ne is vesztegessuk tovabb az idét a tobbire. Nézzik a
minisite-ot részleteiben.

Hogyan kereshetlunk kis weboldallal tobbet,
mint a nagyok

El szeretnénk adni altalunk létrehozott elektronikus termékiinket az Interneten.
Mindezt Ugy kell megoldanunk, hogy mindenféle személyes beavatkozas nélkul,
automatikusan tudjon menni.
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Hogyan is zajlik egy vasarlas a val6 életben:

- a latogato6 belép az Uzletbe,

- korulnéz,

- ha nem taldl semmi érdekeset elmegy. Ha talal, szél, hogy
érdekelné valami,

- szbéba elegyedik az eladdval, aki igyekszik meggy6zni a termék
megvasarlasanak helyességérdl,

- ha nem sikerul, elmegy. Ha sikerul, fizet

- az elad6 becsomagol, kidllitja a szamlat, atadja az arut és atveszi a
pénzt

- alatogaté elmegy.

Az Interneten a probléma mindjart ott kezdddik, hogy még nincs boltunk. Aztan
jon az, hogy nincs eladd, aki beszélhet a vevOvel. A csomagolas és aru atadasa
elvileg nem lehet gond, hiszen a termék elektronikus, igy letolthetd, de hogyan
tudjuk atvenni a pénzt érte, mondjuk egy Ausztral vasarlotél? Mindenre van
megoldas. Lassuk.

Hogyan tegyunk ellenallhatatlan ajanlatot
weboldalunkon

Emlékszik a weboldalra, ahol ezt a konyvet sikerllt beszereznie? A
www.internetmilliomos.hu oldalra? Ez egy tipikus mini website. A tovabbiakban,
amennyiben valamivel kapcsolatban kérdése merdl fel, batran latogassa meg az
oldalt és tanulmanyozza.

Gyorsasag fel siker

Az Internetre nagyon sokan modemmel csatlakoznak. A modem a leglassabb
letoltési sebességgel rendelkez6 mddszer. Ha oldalunk gyors a modemen, akkor
minden mas rendszeren villamgyors lesz.

Miért fontos ez? Azért, mert statisztikak bizonyitjak, hogy a legtobb website azért
veszit vasarldokat, mert tal lassu az oldalak megjelenése a béngész6ben, azaz tul
nagy méretliek az oldalak.

Mekkora a megfelel6 méret — kérdezheti most. Nos, a modemek sebességét
figyelembe véve, a weboldal ne legyen nagyobb, mint 50 KB. A weboldal nem
csupan magat a HTML fajlt jelenti, hanem minden egyebet, ami vele egyutt
bet6ltddik a bongészbben. Ilyenek a weboldalon lathatd képek, a stiluslapok és a
script-ek. Az egyes weboldal szerkesztd programok rendelkeznek olyan
funkcidéval, ami képes megmondani, hogy egy weboldal és a hozza tartozé képek,
stb., mekkora méretet alkotnak. Emellett a program képes megmutatni, hogy egy
modemen mennyi ideig tart letdlteni az adott oldalt és annak teljes tartalmat. Az
idébeni maximum az 3 masodperc. Ha ennyi id6 alatt nem toltédik be az oldal, a
latogat6 tovabball.

A maximumok tehat 50 KB és 3 masodperc. Emellett az idealisnak mondhaté
értékek a 26 KB és az 1 masodperc. A 26 KB ugyanis elégséges méret ahhoz,
hogy minisite-unkat fel tudjuk épiteni.
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A minisite kevés grafikat tartalmaz. A grafika ugyanis ndveli a fizikai méretet. A
minimalis grafika a minisite fejlécének esztétikussa tételét célozza. Tiszta, szemet
megragadd, bizalmat gerjeszt6, profi grafika. Minden egyéb rész szOveg
elemekkel van megoldva, amelyek sokkal kisebb mérettel rendelkeznek, mint a
grafikak.

A minisite szerkezeti felépitésére példa:
www.marketingmilliomos.hu

Egy levél, ami elad barmit

Ez a levél nem mas, mint a minisite szoveges tartalmat kitevd értékesitési levél
(angolul sales letter).

Mi ez? Es miért pont erre van sziikség?

Az értékesitési levél nem mas, mint az az eszkdz, amely barmilyen személyes
taldlkozas nélkil képes vasarlast generélni. Abszolit nem Uj dolog, hiszen
mindenki naponta, hetente kap ilyen leveleket a hagyomanyos postaladajaba. Az
értékesitési levél az ugynevezett direkt-marketing gyermeke. Egy, a sajat
termékre vonatkozo6 értékesitési levelet barki képes 6sszedllitani.

A legkdnnyebb mindezt Ugy, hogy Osszegydjtink 10-15 kilonboz6 levelet amit
postaladankba kapunk, vagy az Interneten talalunk, és egyszer(ien megnézzik,
hogy melyik miért, vagy éppen miért nem 0sztondz minket vasarlasra. Ami
tetszik, azt felhasznalhatjuk, ami nem, azt pedig kijavitva hasznaljuk fel, vagy fel
se hasznaljuk. Kezdetnek mindez nem rossz, de nézzik, hogy hogyan is kell
felépilnie a termékinket ellenallhatatlanul ajanlé értékesitési levélnek.

Két fontos elem van, ami meghatarozza levellnk sikerét:

- egy kis mindennapi pszicholégia,
- mindségi formatum

Mindennapi pszicholdgia, ami milliokat hozhat

Véllalkozasunk célja az, hogy eladjuk termékiinket. A minisite-unk tartalmat
képez6 értékesitési levél célja az, hogy weboldalunk latogatdit azonnali vasarlasra
Osztondzze. Azonnali véasarlasra! Nem arra, hogy holnap, vagy holnaputan
jojjenek vissza, hanem arra, hogy ott, helyben, azonnal vasaroljanak.

Az emberek akkor vasarolnak, ha a termék megoldast biztosit valamilyen
problémajukra, élethelyzetiikre. Amikor meglatnak egy terméket, az elsé
kérdésik az, hogy “miért kellene megvennem? Miért j6 az nekem, ha
megveszem?”.

Az értékesitési levélben nincs mas dolgunk, mint erre a kérdésre meggy6z06
valaszt adni.

Sokan elkovetik azt a hibat, hogy egy termék ajanlasakor annak tulajdonsagait
emelik ki. Példaul az ember bemegy egy szamitégép szakiizletbe, ahol mindenféle
érthetetlen szamadatokat dobalnak felé az eladok. llyenkor jon az a mondat,
hogy “oké, de lehet rajta ezt, vagy azt csinalni?”. Természetesen az eladd
minderre meg tudja adni a valaszt, de, ez nem mikdédik a mi esetlinkben. Tegylk
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fel, hogy elkezdjik sorolni, hogy termékiink ilyen szamu valamivel rendelkezik,
meg ennyivel jobb, mint a mas hasonld termékek. A megoldasokat keres6
latogatonk szinte azonnal tovabblép, és soha nem vasarol télink! Mivel nem
vagyunk ott személyesen, nincs lehetdséglink korrigalni barmilyen hibasan indulo
értékesitési stratégiat.

ElsO szabaly: a termékben rejlé hasznokat mutasd be

Ertékesitési leveliinkben tehat nem a termék tulajdonsagat kell bemutatni, hanem
azt, hogy a termék milyen megoldasokat nyudjt, milyen médon valik hasznara
annak, aki megvasarolja.

Gondoljon csak egy autd bemutatasara egy Ujsagban. Nem azt irjak, hogy az tlés
ennyi vagy annyi centiméter, hanem azt, hogy kényelmes, vagy nem. Vagy egy
légkondicional6 esetében sem az érdekli a latogatét, ha azt mondjuk, hogy nagy
kapacitasu digitalis hitémotor van benne, hanem az, hogy akkor is stabil 22 fokot
tart a gép, ha odakint 58 fok van.

Konyviink esetében sem magardl a kdnyvrdl irjunk, hanem arrél, hogy a benne
szerepl6 informacié milyen megoldasokat nyujt annak, aki azt megvasarolja.

Minddssze annyit kell tenni, hogy a célcsoport “Miért j6 az nekem, ha
megveszem?” kérdésére valaszoljunk a termék bemutatasakor.

Masodik szabaly: a kivancsisag motivalo ereje

Mivel a terméklink egy digitalis kiadvany, oridsi lehetéség van a kivancsisag
erejének kihasznalasara. A kivancsisagot nem ébreszti fel jobban mas, mint a
“titok” sz6. Az emberek utalnak lemaradni dolgokrél. Kivancsisaguk nem hagyja
Oket nyugodni, ha azt latjak, hogy “titok”. Mi lehet az a titok? Mi van, ha mas
elébb megtudja és emiatt pont én maradok ki a bulibdl?! — gondoljak sokan.

Ertékesitési levelinkben mindenképpen meg kell nyomnunk a kivancsisag
gombjat. Nincs mas dolgunk, mint megmutatni néhany eredményt, amit az
altalunk eladni kivant informacié vagy rendszer hasznalataval értek el. Mindezt
agy, hogy a rendszer maga a sejtelmesség moégé rejtézve lathatatlan marad.

llyen mondat lehet az is, hogy “miért ne hasznalna On is a bennfentesek altal
hasznalt és eddig titokban tartott 3 hihetetlenul hatékony technikat?”

A kivancsisag nagyobb ur, mint a fésvénység. Ha levellinkkel kivancsiva tesszik
az olvasoét, nyert tgylunk van.

Harmadik szabaly: kulonlegesség alacsony aron

Az emberek lépést akarnak tartani a naluknal jobbakkal. A szomszéddal, a
munkatarsakkal, a sztarokkal, stb. A lehetd legjobbat akarjak maguknak és
élvezik, ha azt egy nagyon kedvez6 aron kapjak meg. Senki sem szereti azt
érezni, hogy valamiért tul sokat fizetett. Eppen ezért, be kell mutatni, hogy miért
hihetetlentl értékes és kilonleges termékiink, aminek forintositott értéke ezek
utan azt sugallja, hogy az ar hihetetlentl kedvezé.
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Az esetek tbbbségében, igy a digitalis kiadvanyok esetében is, sokszor ehhez nem
kell tébb, mint dsszefoglalni, hogy milyen folyamat vezetett a termék, a kiadvany
|étrejottéhez. Példaul masszOriink esetében ez lehet annak ismertetése, hogy 6
év és tbbb ezer paciensen végzett gyakorlati és kutatasi munka eredményeként
tisztult le a kiadvanyban kinalt rendszer. Mondja el nekik On is! Hadd lasséak,
hogy milyen érték all a termék mogott.

Egy masik fantasztikus eredménye van, ha ismerteti a létrehozas torténetét.
Mégpedig az, hogy mindazok, akik On utan jonnek, és hasonloképpen ismertetik
termékiik térténetét, mar nem tudnak olyan hitelesek lenni, mint On, aki el8szér
fedte fel mindezt.

Természetesen igyekezzen kiemelni azokat az elemeket a térténetbdl, amelyek a
célcsoport szamara értéket jelentenek. Ami felesleges, ne irja le. Ne feledje, a
rendszer annal hatékonyabb, minél kevesebb benne az értéktelen, felesleges
elem.

Torekedjen ra, hogy az ertekesitési levelet olvasoban sokkal nagyobb eértek
keraljon kialakitasra a termékrél, mint amennyiért On arulja azt.

Negyedik szabaly: a rossz dontéstol valé félelem

Az emberek azért kérdezik azt, hogy miért j6 nekem, ha megveszem a terméket,
mert félnek attél, hogy a vasarlassal rossz dontést hoznak. AlapvetGen
szkeptikusak és elutasitéak minden Ujdonsaggal, igy termékiinkkel szemben is.

Az embereket mar sokszor atverték, sokszor hazudtak nekik, igy minden, amit a
termékrol mond, ir vagy allit, abszol(t szamon lesz kérve altaluk. Amikor az On
értékesitési levelének sorait olvassak, mindig ott van bennuk a kétely: “ez megint
valami Uj lehuzas lehet!” Ha sikeril legy6zni ezt a félelmet, akkor meg fogjak
vasarolni a terméket.

A félelem legy6zésének egyik modja az, hogy bebizonyitjuk hitelességiinket.
Ennek a legjobb eszkdzei az ajanlasok. Ajanlasok azoktdl, akik megvasaroltak a
terméket, és elégedettek voltak vele. Kérjlink ajanlast minden Ugyfellnktdl.
Legyen az j6 vagy rossz, mindegy. A jo ajanlasokat egyeztetés és az irdja
beleegyezésének megszerzése utan tegyuk bele az értékesitési levél szovegébe
az illet6 elérhetGségével. Ezaltal a kétkeddknek lehet6séget biztositva arra, hogy
akar tébb helyrdl is részletes informaciét szerezzenek termékliinkrél. A rossz
ajanlasokban taldlhaté kritikat pedig elemezzik, és ha van alapja, hasznaljuk
termékink, vagy rendszerink fejlesztésére.

A félelem legy0zését szolgadljak a kiprobalasi lehetéségek. Szoftverek esetében
adjunk lehetOséget probaverzidé hasznalatara. Digitalis kiadvanyok esetében pedig
tegylk ingyenesen elérhetévé a kiadvany 1-2 fejezetét, hogy a vasarlast tervezd
nyugodtan “belelapozhasson” a kiadvanyba. Sok esetben elég a tartalomjegyzék
is.

Harmadik eszkdz a minOségi, ingyenes termékek letdlthetéségének biztositasa.
Hirlevélben, e-zine-ban, ingyenes kiadvanyokban, szoftverekben adjunk
maximalis mindséget, ami hitelességlinket épiti. Ne erGltesslink semmit.
Statisztikdk azt mutatjak, hogy atlagosan 7 alkalommal talalkozik a latogato
termékinkkel, mire vasarlo lesz. Mutassunk mindenhol hitelességet és adjunk
min6séget. Kitartd munkank meghozza gylimaolcsét.
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Otodik szabaly: exkluzivitas

Mindenki szereti, ha valamilyen kildnlegesség csak neki készil. Ha személyuk
kulénleges lehet masok szemében. Az emberek szeretik, ha nevilk megemlitésre
keril. Szeretik, ha a nevik rajta van a terméken, amit megvéasarolnak.

Fontos, hogy ugyfeleink érezzék, hogy a megvéasarolt termék, vagy a vele egyutt
jard szolgaltatasok csak nekik jarnak. Mas kiviilallé szamara nem elérhetéek. Ez
az exkluzivitas. Gondoljon a draga golf klubokra. Azért exkluzivak, mert csak egy
szUk réteg szamara elérhetdéek. Ezekben a klubokban nem zoldebb a f{, vagy
kénnyebb a jaték. Vonzerejiket kizarélag exkluzivitasuk adja.

Az “ingyenes” sz6 hasznalata nagyon veszélyes. Ez a sz0 tulsagosan el van mar
csépelve.

Sokan ezért tévesen azt latjak, hogy az Interneten minden ingyenes. Az
ingyenesség nem noveli az eladasokat addig, amig az ugyfél nem ismeri a
mogotte rejld értéket vagy a létrehozasahoz felhasznalt forrasokat.

Amikor valamit ingyenesen kivan tovabbadni a weboldalon fontos, hogy annak
célja kizardlag a bevételek névelése legyen. Az ingyenes termék a terméklanc
elsé eleme. A csali. Felejtse el, hogy az Interneten mindent ingyen megszerezni
akaré “ingyenélOket” vonzza csak oldalaira. Fontos, hogy az ingyenes mintank
tovdbb novelje az exkluzivitdst. Csak ugy adjunk ingyenesen barmit is, ha
mellette garantaltan tovabbadhatjuk a termék valédi értékének torténetét is.

Mondja el, hogy pénzben mekkora értéket képvisel az ingyenes termék és, hogy
miért adja ingyen. A kettd csak egyitt hasznalva hatasos. Ha csak az arat emliti,
de nem mondja meg, hogy miért ingyenes, akkor az arat kitalaltnak fogjak vélni.

Sok helyen sokat olvashat, hallhat az ingyenesen tovabbadhaté termékekrol. Van
aki azt mondja, hogy egyaltalan ne adjunk ingyenes mintat.

Az ingyenesség valoban érzékeny dolog. Azonban, ha kizardlag marketing
eszkozként banunk vele, kivaldéan szolgalja céljainkat.

A nyero formatum

A formatum nem elsésorban a fizikai formatumot jelenti, hanem azt a tartalmi
formatumot, amely altal értékesitési leveliink képessé valik a latogaté pillantasat
megfogni, majd Ugy végigvezeti az egész weboldalon, hogy a latogaté mar nem
kivdn mast, csak azt, hogy megvasarolhassa mindségi elektronikus termékinket.

Talan hihetetlen, de ez megvaldsithatd6. Emberek ezrei élnek csak abbdl, hogy
képesek értékesitési levelet irni masok szamara. Mindezt tehetik csak azért, mert
ismerik azt az altaluk féltve 6rzétt tartalmi formatumot, amelyet most megosztok
Onnel.

Lassuk el6szor a teljes képet, majd johetnek a részletek és a triikkok:
- hatasos f6cim
- azonosulas
- ismertetés
- kulonlegesség
- vasarlas ajanlasa
- figyelmeztetés
- vésaroljon most
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- alairas
- utdirat

Hatasos focim

Ez a levél legfontosabb része. Ha ez nem fogja meg az olvasot, akkor a levél
tobbi részének esélye sem lesz. A latogatéd tovabbmegy. A fécim az egyik
legfontosabb alkotéelem.

A profik hajlamosak azt gondolni, hogy valamiféle kiilonleges tudas vagy tehetség
kell a jo fécim megirdsahoz. Ezt hallva persze a magunkféle “halandé” hajlamos
ezt el is hinni. Nos, elarulok Onnek egy titkot: semmiféle kulénleges tudas nem
kell jé6 fécim irdsdhoz. Ha megtudja On is, hogy hogyan csindljdk a nagyok, el
fogja hinni, hogy barki képes erre.

Szoval a nagyok ugy csindaljak, hogy elkészitenek 10, 20, 50, 100 vagy még tdobb
variaciét és abbol valasztjdk ki a legjobbat. S6t, tesztelik a legjobbakat.
Megkérdezik ismerbseiket, célcsoportjuk néhany tagjat, hogy melyiket talaljak a
legjobbnak. Valéban sziikség van egy kis kreativitasra és a célpiac ismeretére, de
nem hiszem, hogy ezt specidlis tudasnak kellene neveznink.

A fécim nemcsak azt donti el, hogy egyaltalan elolvassak-e értékesitési
levellinket, hanem azt is meghatarozza, hogy mekkora bevételliink lesz. A fécim
megvéalasztdsa akar 50%-ban is ndvelheti a bevételeket. Vagy éppen
csokkentheti. Erdemes ezért nem leragadni egynél, hanem kisérletezni és csak a
leghatékonyabbat megtartani.

A legjobb reklamok és értékesitési levelek elolvasasakor azt érezzik, hogy az
egészet személy szerint nekink irtak. Azért, mert az altalanositas helyett az ir6
képes volt a célcsoport fejével gondolkozni és az egészet a “miért j6 nekem, ha
megveszem” kérdésikre formalni.

Ilyenné kell tennink sajat levellinket is, beleértve a f6cimet. Példaul, ha
kényvink arrol szél, hogy hogyan lehet hasznalt autét vaséarolni a legjobb
feltételekkel, akkor a focim lehet a kovetkezd:

“Szeretné kdvetkez6 autdjat megvenni fél aron?”

Vagy, mi van, ha konyve a gyermeknevelésrol szél? Fcime lehet valami
ilyesmi:

“Megfaradt és tanacstalan szil6k figyelem!”

A fécim nem mas, mint az azt kovetl levél reklamja. Felhivja a figyelmet és
tovabbiranyitja azt a levél szévegére. A f6cim legyen frappans, rovid, de mégis
sokat mondd. Széljon a célcsoportnak és fogja meg figyelmiket a termék
elényeinek megcsillantasaval.

Azonosulas
Miutan a focim megfogta olvasdnk figyelmét, johet a szoveg els6 része. Ebben a

részben az a feladatunk, hogy bemutassuk, hogy mi is jartunk abban a cipében,
amelyben az olvas6. Be kell mutatni, részletesen leirni, hogy milyen gondokra
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kerestik a megoldast, ami mentén aztan rajottink arra, amit digitalis
kiadvanyunkban éppen megosztani készulink.

Mutassuk be réviden, hogy milyen fazisokon, nehézségeken és kudarcokon
mentink at azért, hogy megtaldljuk az (dvozité megoldast.

Ha sikerl elérniink, hogy az olvas6 azonosulni tud veliink, akkor a célcsoportunk
egyik tagjara talaltunk.

Az azonosulds, a ko6z0s nevez6 megtalaldsa nemcsak a bizalom kiépulését nyitja
meg, hanem fokozza a vasarlasi hajlandésagot és noveli a termék értékét, ami
weboldalunk olvasojanak fejében kialakul.

Nem szabad elfelejteni, hogy egyes esetekben az emberek annyira vagynak a
megoldas megtalalasara, mint a sivatag vandora egy pohar vizre. Sokak szamara
termékink értéke felbecsilhetetlen lehet.

Természetesen a rész megfogalmazasakor szintén a célcsoportunk, a majdani
véasarloink fejével kell gondolkoznunk.

Ismertetés

A termék bemutatdsat tartalmazza az elénydk bemutatasan keresztil. Mire ideér
az olvas6, mar rendelkeziink annyira bizalmaval, hogy t6bb sort is szentelhetiink
a termék altal elérhet6 el6nybk bemutatasara.

Ebben a részben mar meg lehet jelentetni azokat az ajanlasokat is, amelyeket
elégedett tigyfeleinkt6l kaptunk.

Fontos, hogy a termék bemutatasakor ne vesszink el az unalmas és szaraz
tulajdonsagok felsorolasaban.

Kuldénlegesség

Ha a latogatd idaig elért értékesitési levellink olvasasaval, akkor valdszinlleg
siker(lt felkelteniink érdekl6dését. Ez nagyon jo, de ennél tébbet szeretnénk. Azt,
hogy vasaroljon is.

Ennek a résznek a feladata az, hogy a megszerzési vagyat felébressze a
latogatdban, alkalmazva a kivancsisag és a valamirdl valdé lemaradas félelmét
fokoz6 eszkozoket.

Mindezt azért, mert azt szeretnénk, hogy most vasaroljon. Nem holnap, nem a
jové héten, hanem most. Nem akarjuk, hogy megbeszélje fOnokével,
hazastarsaval, barataival. Azt akarjuk, hogy 6nmaga dontsén ugy, hogy vasarol,
mert ajanlatunk visszautasithatatlan.

A lemaradastol valo6 félelmet nem novelhetjik jobban semmivel, mint azzal, hogy
id6beli korlatokat szabunk meg ajanlénkban.

“mar csak korlatozott ideig elérhet6...”
“csak XY datumig elérhetd...”
“a kedvezmény barmikor visszavonasra kerilhet...”
“az ingyenes Bonuszok csak a kévetkez6 24 déraban jarnak...”
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“korlatozott szamban érhetd el, mar csak 50 darab van...”

Mindegy, hogy mit irunk, a Iényeg, hogy az id6 vagy az ajanlat tartalmazzon
olyan elemet, ami a “valamirél lemaradas félelmét” fokozza.

Ugyanakkor, fontos figyelni arra, hogy amennyiben konkrét datumot emlitink
ajanlatunk végességére, akkor az valéban torténjen is meg. Ellenkez6 esetben
elveszitjuk hitelességiinket és tgyfeleinket is.

A szamitastechnika és az Internet lehet6séget ad ennek automatizalasara is, azaz
nem kell folyamatosan figyelnink a datumokat és ajanlatokat, hanem megteszi
azt helyettiink automatikus rendszerunk.

Ebben a részben érdemes bemutatni azokat a Bonusz vagy Ajandék elemeket,
amelyeket a termékinkh6éz ingyenesen adunk. Természetesen fontos, hogy
megjeldljik pénzbeni és bemutassuk eszmei értékiiket.

Vasarlas ajanlasa

Ez az a pillanat, amikor latogatonk vasarlasi hajlandésaga a maximumon van.
Ismeri a termékkel elérhets elénydket, megfelel6en felcsigaztuk érdekl6dését és
vasarlasi hajlandésagat. Nincs mas hatra, mint megadni a lehetéséget az azonnali
vasarlasra.

A vasarlasi oldalakon kristaly tiszta, egyszer(, révid, de mégis pontos és kimerito
tajékoztatast kell adnunk a teenddkrol.

- be kell mutatnunk a vasarlasi lehetéségeket

- azonnali vasérlasinditast kell biztositani

- ismertetni kell, hogy hogyan jut el a termék az tugyfélhez a vasarlas
soran

- fel kell tintetni, hogy probléma esetén kihez fordulhat

Ne feltételezzik, hogy latogatonk barmit is tud. Részletesen ismertessiink
mindent. Aki gyakorlott Internetez6 mindezt nem banja, aki viszont még kezdé
annak nagy segitséget jelent. Miért buknank el pont a vasarlas pillanata el6tt csak
azért, mert latogatonk elbizonytalanodik, hogy mit is kell tennie.

Egyszer(, pontos és érthetd tajékoztatas kell.

A rendelés megtorténte utan természetesen vezessik egy vasarlast megkészono
oldalra a latogatoét, ahol még egyszer 6sszefoglalhatjuk, hogy mit is vasarolt.
Amennyiben tobb termékiink is van, ezen az oldalon rovid ajanlast tehetiink azok
megvéasarladsara is. Ezzel az eszkdzzel élve tovabbi 20-30%-0s bevétel
novekedést érhetink el, mert sok latogaté ott helyben megvasarolja ezeket is.
Olyan ez, mint amikor a McDonalds-ben a rendelésiink leadasa utan még
megkérdezik t6link, hogy akarunk e stilt krumpli, vagy shake-et is. A McDonalds-
nek ez a kérdés tébb millié extra dollar bevételt hoz.

Figyelmeztetés

Gyakori eset, hogy a latogaték nem vasarolnak rogton az elsé ajanlatkor. Ezért,
rogtén az ajanlat utan fel kell vazolni, hogy milyen jovd var rajuk a termék
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nélkil. Hol lesznek 10 év mulva azok, akik megvették és azok, akik nem. Meg kell
mutatni, hogy mit veszitenek, ha most nem vasarolnak.

Ebben a részben még van lehet6ség tovabb fokozni a vagyat és a lemaradastdl
valo6 félelmet, amelyen keresztill a vasarlas generalhaté.

Nem szabad elfelejteni, hogy az emberek nem termékeket vesznek, hanem
megoldasokat. Mutassa be nekik, hogy milyen megoldasrél maradnak le, ha most
nem vasarolnak.

Vasaroljon most

Itt kerll megismétlésre a vasarlasi lehetdség felvillantasa. El kell mondani, hogy
életik nagy lehetGsége el6tt allnak, amit kdonnyen elszalaszthatnak, ha nem
vasarolnak most.

Alairas

Rengeteg Internetes vallalkozds kiuzd problémaval, mert nem merik sajat
személyiségiiket beleadni weboldalaikba, termékeikbe. Mindenaron és gorcsdsen
valamiféle altalanos standardnak prébalnak megfelelni, aminek az az eredménye,
hogy a latogatéban minddssze az a benyomas alakul ki, hogy na, megint egy
unalmas “tdmegcucc”.

irjuk ala értékesitési leveliinket. Scanneljilk be kézzel irott alairasunkat és
gépeljuk oda nevinket is.

Egyrészt minden levelet ala illik irni, masrészt ezzel tovabb noveljuk a bizalmat,
hiszen személyes garanciat és feleldsséget vallalunk ajanlatunkért.

Utdirat

Az utdirat nem csak a maganlevelezés része, hanem értékesitési leveliinkek is.
Azok, akik koriltekint6en, teljes terjedelmében végigolvassak a levelet, muszaj,
hogy a vasarlas gondolataval fejezzék azt be. Ezzel mintegy még egyszer
kiemelve ajanlatunk jelent6sségét és a vasarlas szlikségességét. Legyen ez az
utols6 gondolat, ami az olvaso fejében marad.

Utdiratunk a pont a levél végére. Hatasossaga a f6ciméhez hasonlithatd. Itt
azonban mar nem kell a révidségre torekednink. A tartalmi rész fontosabb.
Utdiratunk mindenképpen tartalmazza, hogy milyen megoldasok biztositottak
termékiink megvasarlasa, hogyan lehet megvasarolni és milyen hataridé van a
megvéasarlasra.

Mutasd meg termékedet — a zsakbamacskat senki
sem szereti

Mindennapjaim soran talalkoztam olyan megoldasokkal, ahol az értékesitési levél
tokéletesre volt csiszolva és a termék is kival6é volt. Az eladasok azonban nem
igazan mentek.
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A vallalkozas ajanlatanak néhanyszori attanulmanyozasa soran arra jutottam,
hogy azért nem veszik a terméket, mert azt nem latjak. Természetesen erre azt a
valaszt kaptam, hogy lehetetlen egy digitalis terméket, e-kényvet, szoftvert
lathatéva tenni.

Nos, ez nem igaz. Nagyon is lathatéva lehet tenni. Es kell is. Ugyanis az emberek
szeretik minél tobb érzékszerviikkel felmérni a terméket, miel6tt megvasaroljak.
Szeretik latni, szeretik megfogni, szeretik prébéalgatni. Az Interneten ezt a
vagyukat ugy elégitik ki az Internetes véllalkozasok, hogy fotét vagy fotokat
mutatnak be a termékrdl. Digitalis termékek esetében nem nagyon van mit
fotdézni, de mégis van lehet0ség a bemutatasra.

Gyarthatunk csomagoldsra utalé szines dobozokat, digitalis kiadvanyunkat
imitalhatjuk egy rajzolt kényv vagy brosura forméaval, melyen a mi boritonk
szerepel. A rajzolas és a grafika eszkozeivel lehetséges valosagos “hordozé”
fellleteket késziteni. Természetesen nem kell a valésadgban is legyartanunk
mindezeket, de ha latogatéink szamara egy ilyen formatumot mutatunk, akkor a
latvanyon keresztiil képet kapnak arrél, hogy mit is vasarolnak. Legyen hat
kiszolgalva minden érzékszervilk, hogy masra ne kelljen gondolniuk csak arra,
hogy véasaroljanak!

A grafikus megjelenités eléréséhez léteznek kivalé szoftverek illetve a kdnyv
irasanak pillanataban létezik egy ingyenes Internet alapu felllet is, amit barki
korlatlanul hasznalhat.

A példamban szerepl6 vallalkozas esetében is ez segitett. Ahogy megjelent a
digitalis termék képe a weboldalon, megndvekedett az értékesités volumene is,
tobb e-konyv kerult értékesitésre.

Természetesen tobbféle szoftvert ajanlanak az ilyen grafikdk elkészitésére.
Ugyanakkor a bOség miatt nehéz kivalasztani a legmegfelel6bbet. Jdmagam
hénapokon keresztiil kerestem és teszteltem kozel 40 grafikai szoftvert, mire
sikerlilt megtaldlnom az erre a célra a legmegfelel6bbet.

A szoftver és jonéhany borité sablon is szerepel abban a szoftverkollekcioban,
amit kizardlag az Interneten egy automatikus weboldallal pénzt termelni akaro
érdekl6ddknek allitottunk Ossze.

www.magyarmilliomos.hu/szoftver.php

Hogyan épul fel az automatikus kiszolgalo
rendszer

Weboldalunk, a minisite csak a hegy cslcsa. A hata mogott azonban ott dolgozik
4 eroteljes modul, amelyek nélkill a weboldalunk semmit sem ér:

- latogatottsagi statisztika
- levelez6 rendszer

- tranzakcios rendszer

- partnerprogram rendszer
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Latogatottsagi statisztika

Ez a rendszer nem csinal mast, mint minden egyes latogatoérol, aki weboldalunkra
érkezik, feljegyez néhany informaciot. Ezek tdbbnyire latogatottsagi és technikai
informéacidok, melyeknek nagy hasznat vehetjik website-unk folyamatos
fejlesztésekor.

A legfébb adatok, amirdl statisztika késziil, a kovetkez6k:

- latogatok szama
- 0Osszehasonlitva értékesitéseink szamaval, megtudhatjuk,
hogy hany latogatasra jut egy értékesités
- minél nagyobb a latogatok szadma, annal tdbben ismerik
meg ajanlatunkat — ugyanakkor a cél, hogy minél tobben
véaljanak vasérlova is
- megtekintett oldalak neve
- figyelemmel koévethetjuk, hogy mely oldalakat tekintettek
meg legtébbszor. Ebbdl lathatjuk, hogy mely oldalakat
érdemes fejleszteni, csiszolni, mely oldalakra érdemes
hatékony ajanlatunk linkjét feltenni.
- Informaciét kaphatunk arrél, hogy latogatéinkat mely téma
érdekli a legjobban
- a latogatd képernyGjének mérete
- oldalaink méretének meghatarozasakor fontos. Lehet, hogy
nekink nagy méreti monitorunk van, amin jol néz ki
oldalunk, de latogatéink monitora kisebb és szamukra a
nagy oldal kényelmetlen. Azonnal el is veszitjik Oket, mint
lehetséges vasarlokat.
- a latogatd béngészojének tipusa
- természetesen az a j6, ha weboldalaink minden
béngészében mikodnek.
- a latogat6 operacios rendszerének tipusa
- emlékszik, egyes operacidés rendszerek nem tudjak kezelni a
masik rendszerben késziilt allomanyokat. Gondolja el, mit
érez az, aki letolti az On termékét, majd képtelen azt
elolvasni, mert On nem tette azt alkalmassa erre. Ezért jo a
PDF formatum, mert azt minden rendszer képes olvasni.
- a latogatd béngészijének nyelve
- kulénésen akkor van jelent6ssége, ha nemzetkézi szinten
kereskedik. Ha azt veszi észre, hogy egy adott orszagbdl sok
a latogatdja, érdemes kilon az 6 nyelvikre leforditott
termékkel és oldallal megjelenni. Természetesen egy gyors
piacelemzés utan.
- a latogatdé mely orszaghbodl érkezett
- célja ugyanaz, mint a latogaté bongész6jének a nyelve

A statisztikak tablazatos és grafikonos formaban is képesek megmutatni az
adatokat.

Honnan vegyek statisztika modult?

Rengeteg megoldas létezik.

A legjobb az, ha Internet szolgaltatonk a webtarhelyhez eleve ad statisztika
modult. Ebben az esetben semmiféle teenddnk nincs azon kivil, hogy figyeljik az
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adatok alakulasat. Az adatok tablazatai és grafikonjai ebben az esetben az
Interneten egy csak altalunk ismert jelszoval védett oldalon tekinthetéek meg.

Aplus

A masik eset, amikor szolgaltat6 nem biztosit statisztikai modult. Ebben az
esetben igénybe kell vennlnk egy ingyenes statisztikai szolgaltaté moduljat. A
csatlakozas egyszerl. Csak fel kell iratkoznunk és el kell helyeznink egy
megadott linket a figyeltetni kivant oldalunkon. A statisztikat a szolgaltato
oldalain érhetjuk el.

Extreme tracking

Best-stat

Levelez6 rendszer
A levelez6 rendszer a kovetkez0 feladatokat végzi el helyettiink:

- vasarlas esetén azonnali kdszon6 és altalanos tajékoztatd levelet
kild a vasarlé e-mail cimére

- azok, akik nem kivantak vasarolni, feliratkozhatnak hirlevelinkre,
e-zine-unkra

- a rendszer meghatarozott id6kozonként automatikusan kuldi a
feliratkozott személyeknek a kijel6lt vasarlasra 6sztonzo levelet

A levelez6 rendszer azért fontos, mert rajta keresztll valunk képessé a
kommunikéaciora ugyfeleinkkel. Aki egyszer vasarlonk lett, miért ne lehetne
legktzelebb is az, ha 0j termékkel jelenink meg. Miért kellene varnunk arra,
hogy Ujra megtaldljon minket és ajanlatunkat, amikor a levelezd rendszer
segitségével azonnal értesithetjik Uj termékinkrol.

Mar emlitettem, hogy lesznek olyanok is, akik egybdl nem fognak vasarolni,
hanem inkabb feliratkoznak ingyenes heti vagy havi hirleveliinkre, mintegy
tesztelve bennilinket. Ha értékesnek talaljak a hirlevelet, valdszinlleg vasarlova
fognak valni. Egy ilyen lista természetesen szintén hasznalhaté arra, hogy sajat
vagy masok Uj termékeit ajanljuk. Feliratkozhatunk egy j6 partnerprogramra és
ajanlhatjuk partnereink termékeit is.

S, hogy mekkora lehet egy ilyen lista? Nos tébb 10 000, nemzetkdzi szinten akar
tobb milli6 embert is tartalmazhat. Oriasi szamok ezek, féleg annak tudataban,
hogy a listdn szerepl6k mind-mind a célcsoportunk tagjai. El tud képzelni annal
idedlisabb esetet, amikor ismeri a célcsoportjaba tartozé emberek elérhet6ségét
és egy e-maillel egy perc alatt az Osszesnek elkildheti ajanlatait?! Oriasi
lehet6ség. Nézze csak:

Tegyiik fel, hogy cimlistankon 30 000 ember e-mail cime szerepel. Ok
mind a célcsoportunk tagjai. Olyanok, akik a témaban biztos érdekl6dbk.
Kuldjunk ki nekik egy szuper ajanlatot e-mailben. Postan ez tobb szazezer
forintba és napokba kerlilne. Internettel 1 perc és alig par fillér. A lIényeg
azonban az, hogy ajanlatunkban 24 o6rat adunk arra, hogy éljenek a
legljabb, kedvezd ajanlatunkkal. Hasznaljuk ismét a 2%-os kulcsot, azaz
valészin(ileg

30 000 x 2% = 600 ember vasarolni fog 24 o6ran belil. Ha csak
1 000 Ft/termék tiszta profittal szamolunk, akkor az 24 o6ra alatt
600 x 1 000 = 600 000 forint!!! Egy nap alatt! Es akkor még mindig ott a
lehet6ség, hogy a tovabbi tébb, mint 20 000 ember 7 e-mail utan szintén
vasarléva valik.
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Ugye most mar érti, hogy micsoda fantasztikus lehet6ség rejlik az e-mail cimek
gylijtésében. Eppen ezért, nagyon fontos, hogy minden weboldalunkat
meglatogatdé ember e-mail cimét megszerezzik.

Tegyik lehet6vé, hogy website-unk minden oldalan legyen lehetdség feliratkozni
a listdnkra. Adjunk ajandékot a feliratkozoknak! Adjuk nekik ingyen termékiink
proba verzidjat, vagy adjunk nekik egyet a termékhez jaré Bénusz termékekbdl.
A lényeg, hogy szerezzilk meg e-mail cimiket.

A rendszert teljesen automatikussa lehet tenni, azaz elinduldsa utan semmi, de
semmi dolgunk nem kell, hogy legyen vele.

Természetesen lesznek olyanok, akik e-mailben fognak véalaszolni leveliinkre. Erre
az esetre is gondolva mindenképpen olyan valasz e-mail cimet jeléljunk meg,
ahol képesek vagyunk kezelni, tarolni levelek sokasagat. Idonként — legalabb
hetente egyszer - latogassuk meg ezt az e-mail cimet és kezeljik a beérkezett
leveleket. Valaszoljunk rajuk, vagy toroljuk Oket.

Honnan vegyek levelezé6rendszer modult
A levelez6rendszer beszerzése szintén tobb helyrdl torténhet.
Természetesen vannak ingyenes levelezOrendszer szolgaltaték, ahova

feliratkozhatunk mi is.
http://lista.prim.hu

Az ingyenes rendszerek gyakran nem elégségesek igényeink kiszolgalasara. Ekkor
johet az, hogy az Internetrdl toltiink le ingyenes rendszereket, és csatolunk be
oldalainkba. Fontos, hogy a letdltésre kerild rendszer képes legyen m(ikédni a
szolgaltatonk altal nydjtott webtarhely kérnyezetben (PHP, MySQL...).
http://www.php.resourceindex.com/Complete Scripts/

Harmadik lehet6ség az, hogy teljesen Uj rendszert alakitunk vagy alakittatunk ki
megfeleld programozasi tudas rendelkezésre allas esetén. Ezzel két legyet is
Utink egy csapasra, hiszen rendszerink teljesen a sajat igényeinkre lesz
kialakitva, masrészt méaris készen van egy Uj szoftver termékiink, amit szintén
arulhatunk az Interneten.

Tranzakcio kezelo rendszer

A tranzakcié nem mas, mint vasarlas maga, azaz fogadni a fizetett Osszeget,
atadni az arut és a szamlat.

Digitalis termékek esetében alapvetéen ketté rendszer |étezik:

- online fizetés kartyaval — termék letoltése
- postai utanvétel
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Online fizetés — termék letoltése
Az idealis rendszer. Ugyanis minden az Interneten keresztul torténik.

Digitalis formaban I|étez6, e-konyvinket toémoritett formaban elhelyezzik
webtarhelyunkon. Ezaltal az e-konyv az Interneten keresztil elérhetd és
letolthetS. Az elérhetGség természetesen korlatozott, hogy csak az férjen hozz3,
akinek mi engedjik, miutan kifizette annak vételarat az online banki rendszeren
keresztil. A rendszer teljesen automatikus, és elégséges egyetlen példanyt
elhelyezni a szerveren, hiszen letéltéskor nem torténik mas, mint az, hogy egy
masolat jon létre a felhasznal6 gépén.

Ez a szabadon masolhatdsagi, tobbszordozhetdségi tulajdonsag teszi lehetové,
hogy nem kell raktarkészletet tartanunk a termékbdl. Az automatikus online-
fizet/online-vihet rendszer pedig végzi az eladast, pénzkezelést a
bankszamlankig. Egyszer(ien minden automatikusan végrehajtédik, anélkil, hogy
barmit tennink kellene.

A vasarlasok tényérol gyarapodd bankszamlank és az értesité e-milek adnak csak
tudomast! Postazni mindodssze egyetlen boritékot kell a szamlaval.

A rendszer a kovetkezdképpen m(ikodik:

1. 2. 3.
A vasarlé kitolti az A vasarl6 atkerul a Megtorténik a fizetés, és
adminisztraciés Urlapot fizetési (irlaphoz, amely a felhasznal6 a termék
— név, cim, szamlazasi a partnerbank szigortan letoltési oldalara léphet.
adatok, e-mail cim... titkositott és védett

szerverén van.

v

5. 4.
A szamla postazasra A termék letdltésre
kerul kerul

—

Magyarorszagon az online bankkartyas fizetés gyerekcip6ben jar. lelenleg az
Inter-Eurdpa Bank és a K&H bank kinal ilyen megoldast. Jelenleg szinte mindenki
ezeket hasznalja a Fotexnettdl a Libriig. A rendszerek csatlakozasi dija O forint és
az egyetlen koltség a 3%-0s tranzakciés dij, ami igy Osszességében nagyon
korrekt lehetdség.

KHB eCommerce szolgaltatas

IEB eCommerce szolgaltatas

Ujfent csak ismételnem kell 6nmagam, hogy a nemzetkézi piacon kedvezdbb
lehetdségeink vannak. A ClickBank nev(i szolgaltatds nemcsak kész tranzakcid
kezel6 rendszert ad, hanem mellé egy komplex partnerprogramot is. Jelenleg 49
dollaros csatlakozéasi dijjal és 1 USD + 7,5%-0s jutalékkal dolgoznak. ElGnye,
hogy kb. 10 perc alatt rendelkezéslinkre allhat egy kartyas fizetést elfogadni tudé
rendszer. Hatranya, hogy elsGsorban nemzetkdzi piacokra ajanlott, ugyanis
magyar bankon keresztll torténd fizetés esetén kartyank gazdabankja plussz
Osszeget von le a forint-dollar atvaltas miatt.

ClickBank
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A letoltésnél fontos tényezd, hogy mindenképpen ismertetni kell még a fizetési
moédok valasztasa el6tt, hogy milyen méret(i fajl letoltésére kell felkészlilni, mert
mondjuk egy 1 MB-os allomanyt modemen is le lehet biztonsagosan és belathato
idén belll tolteni, de egy 80 MB-os szoftver esetében senki nem akar 6 orat varni
a letoltésre.

A tranzakcids rendszer teljesen automatikus. Az egyetlen manualis dolog a
szamla eljuttatasa a termék vasarléjahoz. Mivel a szamlat a jelenleg hatalyos
jogszabalyok szerint kézzel alad kell irni, ezért nincs lehetéség a digitalis szamla
adasara.

Nemzetkozi szinten az online-fizet, online-letdlt rendszer az egyetlen, amivel
boldogulni fogunk. Felesleges postai utanvételt felajanlani, mert egyrészt a
kartyas fizetés abszolut elterjedt és hétkdznapi dolog, masrészt pedig senki nem
akar egy 14 dollaros termék utan 100 dollar postadijat fizetni.

Postai utanvétel

Jelenleg még ez a legelterjedtebb megoldas Magyarorszagon. Postai utanvét
esetén az e-konyvinket fel kell masolnunk egy adathordozéra (CD, floppy, stb.).
A megirt hordozot pedig egy boritékban fel kell adni postan.

Ez sajnos még az ipari kor emberi munkat igénylé mddszere és a gond vele az,
hogy nehéz automatizalni, jelent6s kézi munkat igényel.

Ugyanakkor ki lehet hasznalni azt, hogy a csomagban a szamlat is azonnal
kildeni lehet.

Az utanvét azt jelenti, hogy a vasarlé a postan csak akkor veheti at a terméket,
ha kifizeti annak és a postazasnak a koltségét. Ebben az esetben a fizetett
Osszeget a posta eljuttatja az utanvételi cimen megjelolt feladé cimére.

Postai szolgaltatasok

A postai utanvétes rendszerben mindenképpen tobbletkoltségink mertl fel az
adathordozok, a csomagoléanyagok beszerzése miatt és nem utolsé sorban sajat
draga idonket veszi el, ami szintén pénzbe keril. Persze kiadhatjuk a
tevékenységet alvallalkozénak is, de kezdetben mindenképpen személyes jelenlét
szilkséges.

A lényeg az, hogy részletes, lépésekre lebontott kezelési rendszeriink legyen,
amely garantalja, hogy a leggyorsabban, legpontosabban legyink képesek
kezelni és kielégiteni a postai utanvétes rendeléseket. Els6 a min6ség!

Mindkét tranzakcids lehet6séget valdsitsuk meg a magyar piacra iranyuld
oldalunkon, és favorizdljuk a kartyas fizetést kedvezményekkel, extra
bénuszokkal. A rendszer alkalmazasaval mar készen fogunk allni a kartyas fizetés
berobbanasara, masrészt pedig sajat érdekiink, hogy a lehetd legkevesebb
személyes jelenlétet kivanja meg rendszerink.

A szamla, vagy a termék postazasa lehetGséget ad papirra nyomtatott
koszonllevél és termékkataldgus kikildésére is. Lehet6ség nyilik apré
figyelmességet mutatd ajandékok kiklildésére. Ilyen lehet akar egy hitémagnes
is vallalkozadsunk vagy termékiink logojaval.
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A magyar online kéartyas fizetési rendszerek és online vasarlasi szokasok
kezdetlegessége a masik oka annak, amiért érdemes a nemzetkdzi piacokat
megcélozni. Nemcsak a piac nagyobb, hanem valdban teljesen automatizalhatjuk
rendszeriinket.

Partnerprogram rendszer

A partnerprogram lényege, hogy elhelyezziik valakinek a linkjét az oldalunkon, és
amikor a linken keresztul vasarol valaki, akkor részesedést kapunk. A
partnerprogram tulajdonosa végez minden munkat. O adja el, csomagolja be,
szdllitja ki a terméket, 6 kezeli a reklamaciot és all helyt a garancialis
kérdésekben. A program tulajdonosa utalja ki a mi részesedéslnket is. Mindezért
csak annyit kell tenni, hogy egy linket elhelyeziink az oldalunkon.

Ki ne hasznalna ezt ki? Nézze meg a nagy magyar website-okat az Indextél a
FigyelONET-ig. Mindenki a Libri és a Fotexnet partnerlinkjeivel van tele. Ha nekik
megéri, Onnek miért ne?!

DE! Akinek igazan megéri, az a partnerprogram tulajdonosa! Vajon hany és hany
ezer vagy milli6 ember tenne fel szivesen olyan linket a weboldalara, amin
keresztiil pénzt kereshet. Nos, miért ne hasznalna ki On is mindezt.

Ha elinditja partnerprogramjat, pillanatok alatt sok-sok ezer weboldalon jelenhet
meg ajanlata. Teljesen ingyen. Igen ingyen, hiszen addig nem fizet egy fillért
sem, amig nem termel az adott link bevételt Onnek. Ha pedig termelt, akkor
miért ne fizetne érte egy téredéknyi részt a bevételbdl.

A Libri és a Fotexnet 5-10%-ot fizet a termék ardbdl. Nyugati és amerikai
partnerprogramokban 20-30%-ot is tudnak fizetni, hiszen ez a pénz nem megy el
csomagolasra, CD irogatasra, meg postazgatasra. SoOt, lattam olyat, aki 70%-os
ajanlattal indult, csak azért, hogy minél gyorsabban minél tdébb weboldalon
megjelenjen. Persze 1-2 hdnap utan 6 is bedllt a 20-30%-ra, de a 70%-al olyan
csalit dobott be, aminek senki nem tudott ellendllni. Ajanlata oldalak milliéin
jelent meg, ahonnan azt a csdkkentett részesedés utan sem vették le!

Miért fizetne feleslegesen banner reklamért, amirél soha nem dertl ki, hogy
val6jaban mennyi bevételt hozott!

El kell inditania sajat partnerprogramjat! Ne sajnalja azt az 5-10%-ot. S6t, épitse
be koltségeibe, szamoljon vele mar akkor, amikor a termék arat tervezi. Higgye
el oriasi lehet6ségek rejlenek benne.

Partnerprogrammal rendelkezik a Magyar Milliomos weboldal is, ami jelenleg az
egyik legjobb, 12%-0s részesedést fizeti minden rajtunk keresztil érkezett
vasarlas utan. Nem rossz! www.magyarmilliomos.hu/partnerprogram.php

Honnan vegyek partnerprogram kezel6 rendszert

Harom lehet6sége van. Nemzetkdzi piacok megcélzasa esetén kész
partnerprogram szolgaltatasokhoz lehet csatlakozni néhany szazalékos jutalék
fejében. Igy szinte percek alatt sajat partnerprogram rendszeriink lehet.
ClickBank
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Az Interneten elérhet6ek olcso, letdlthetd, szerverre elhelyezhet6 partnerprogram
motorok, amelyek kisebb moédositasok utan kivaléan alkalmazhatoak.
http://www.php.resourceindex.com/Complete Scripts/

A harmadik lehet6ség Ujra csak a jo 6reg “megirjuk a sajatunkat” moddszer.
Amellyel azonnal egy Ujabb eladhat6é digitalis termékkel jelenhetink meg a
piacon.

Automatizalt rendszer dsszefoglalva

Automatizalt rendszer — elsGsorban a magyarorszagi online fizetési piac
elmaradottsaga miatt — kiilénésen a nemzetkézi piacokon hozhato létre.

A rendszer Osszerakhatdé kész megoldasokbdl, de megépithetjik sajat
moduljainkat is, amelyek azonnal Ujabb digitalis termékként ndvelhetik Internetes
vallalkozasunk palettajat.

Minisite

Statisztika Levelezd Tranzakcid Partner-
rendszer rendszer kezeld program
rendszer rendszer
< =
Piacelemzés Ugyfél- Vasarlas Reklam
kezelés kezelés

a__

Nos, igy néz ki az automatizalt rendszer. Mindez programozoéi tudas nélkdl is
Osszeadllithatd, hiszen az egyes rendszerek, mint Internetes szolgaltatasok
elérhetéek. Ezekhez csak csatlakozni kell. Természetesen annal jobb és
testreszabottabb lehet az automatank, minél nagyobb tudassal és tapasztalattal
rendelkezd partner segitségét tudjuk igénybe venni.
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Segitségképpen a kovetkez6 fejezet arrdl szol, hogy hogyan épitse fel sajat
website-jat. Milyen eszkdzok allnak rendelkezésére és, hogy mire figyeljen
website-ja arculatanak kialakitasakor.

A hatékony weboldal készitesenek 4 modja

Most, hogy minden csinjat-binjat ismeri a minisite-on keresztili értékesitésnek,
johet az a rész, amikor megtanulhatja, hogy a website felépitése mennyire
egyszerld és olcsé is tud lenni. Természetesen ugyanakkor lehet id6t rabld és
draga is. Minden attdl fligg, hogy mennyi idét és pénzt akar belefektetni.

A kovetkezd lehet6ségei vannak a weboldalak létrehozasara:

- sajat kivitelezés

- eldgyartott website sablonok hasznalata

- website/eCommerce csomag hasznalata

- szakemberek igénybevétele — programozd, grafikus

Sajat Kivitelezés

Az Osszes kozil ez a legolcsobb megoldas. Bar az ovatlan kezd6 hajlamos lehet
draga szoftverek megvasarlasara, holott rengeteg ingyenes weboldal készit6
program érhetd el az Interneten.

www.download.com
www.magyarmilliomos.hu/szoftver.php

Amennyiben On ismeri a HTML/PHP programozasi nyelvet, valdszin(ileg tudja azt,
amit minden bennfentes tud, hogy a legkénnyebb és leghatékonyabb weboldal
készit6 program egy egyszerl Text editor, mint amilyen a Notepad (Jegyzettomb)
is, ami eleve az operacios rendszer része.

Kezd6 Internetes vallalkozdk szamara elég id6t rablo lehet az els6 néhany
probalkozas, de megtanulva a HTML vagy PHP nyelv alapjait, mindez hihetetlenl
le tud rovidulni.

Sablon hasznalata

Az Interneten el6re legyartott sablonok ezrei varjak a latogatdkat, hogy aranylag
alacsony arért, azonnal fantasztikusan attraktiv és modern website-ot
kezdhessenek el épiteni. S6t, a sablonok készitGi készek akar apré médositasokat
is eszkdzalni.

A sablonok lényege, hogy a grafika, az arculat és a szerkezet teljesen el van
készitve. A sablon felhasznal6janak nincs mas dolga, mint beirni az &ltala
megfogalmazott szovegeket a megfeleld helyekre.

www.templatemonster.com

Természetesen esetiinkben a minisite az, amihez sablont keresiink. Ehhez példa
és minta lehet a www.marketingmilliomos.hu weboldal is.
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Website/eCommerce csomag hasznalata

Egyes szolgaltatok, mint példaul az amerikai Aplus, hihetetlen ajanlatokat
képesek Osszeallitani. Az Aplus Pro csomagjaban évi 50 000 forintért minden,
ismétlem minden szolgaltatas a rendelkezésre all, ami egy Internetes
vallalkozashoz valaha kellhet:

- domain név regisztralas

- tdbb szaz e-mail cim

- térhely szolgaltatas korlatlan savszélességgel

- online grafikus eszk6z6k

- Trellix weboldal varazslé

- Adatbazis és mindenféle nyelvi tamogatas

- Levelez6 rendszer, hirlevél motor

- Keres0 regisztralas és optimalizalas

- Statisztika rendszer

- Kapu a Kkartyas fizetéshez

- Es még sok-sok mas...

A lényeg a Trellix weboldal varazslo, amelynek hasznalataval mindenféle
programozo6i tudas nélkidl, sablonokon keresztil percek alatt hihetetlen
weboldalakat lehet Iétrehozni.

A fent felsorolt kapcsolddd szolgaltatasok egy egyszerlien kezelheté Control Panel
felileten keresztil szintén percek alatt aktivizalhatéak. Mondhatom, hogy 30 perc
alatt elkészithetd egy csodalatosan szép és funkcidgazdag website.

Természetesen esetlinkben a minisite létrehozdsa az els6dleges, amely
egyszerlen megvaldsithatd a Trellix rendszerben is.
www.aplus.net

Profi designer igénybevétele

Fontos, hogy csak jo és megbizhaté programozot illetve grafikust fogadjunk fel. A
profik hasznalata ugyanis pénzbe Kkerlil és gyakran a kivitelezés is
hosszadalmassa valhat, ha nem tudjuk az elején egyértelmien felvazolni
igényeinket.

Szakember hasznalatakor nagyon fontos, hogy minden egyes megvalésitando
rész, elem, szerkezet miikodési elve régzitve legyen a szerz6désben.

Személyes tapasztalatom az, hogy a megyeszékhely szintli varosokban nagyon
koénnyen lehet talalni kivalé programozoékat és grafikusokat, akik a budapesti arak
toredékéeért fantasztikus munkat tudnak végezni.

Akarmelyik megoldast is véalasztja, elkerilhetetlenil bele fog cséppenni a HTML
nyelv vildgaba, amely gyermeki egyszerliségével akar egy hét alatt elsajatithatd!
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10 alapszabaly a hatékonysag tovabbi
noveléséhez

A konyv elsOdleges célja nem az, hogy részletekbe mend és teljes website
tervezdi tudast adjon. A sikerhez fontos azonban, hogy tudataban legytunk mi az,
ami muikaodik és jo, és mi az, ami nem.

Betiitipus, Szin & Méret

Mamoritéan vonz6 lehet egy kilonlegesen egyedi betltipus hasznalata
oldalunkon. A gond az, hogy a bet(tipust nem fogja ismerni minden latogaténk
bongészGje. Ebben az esetben 06k abszolit nem azt fogjak latni, amit mi
szerettunk volna.

A kilonleges betlik masik atka az, hogy iszonyatosan leromlik az olvashatdsag.
Egy id6 utan farasztd és unalmas lesz a széveg.

Eppen ezek miatt a szabvanyos Arial, Verdana és Tahoma bet(itipusok hasznalata
ajanlott.

A betl mérete legyen akkora, hogy ne kelljen a bongészében barmit is allitani a
megfelel6 olvashatdésaghoz. Ugyanis senki nem fog szészmoétdlini ilyesmivel. Ha
nem olvashatd a sz6veg, mert kicsi vagy nagy a betli, akkor azonnal |épnek is
tovabb latogatdink. Talan ennek tudataban érthetd, hogy miért kell a latogatok
monitor felbontasanak méretérdl statisztikat vezetni.

A szoveg mindig legyen sotét szin(i, vilagos hattérrel.

Egy példa erre. Egyik informaciés termékekkel foglalkozé mar milliomos
holgyt6l magatdl hallottam, hogy els6 értékesitési oldalainak egyikét sotét
alapon vilagos széveggel készitette el. Az eladasok mentek, elégedett is
volt a bevételekkel. Mindéssze néhanyan keresték meg azzal, hogy nem
tetszett nekik a sotét hattér-vildgos betli megoldas. Természetesen azt
gondolta, hogy minden oké, ,megy a bolt“, miért is valtoztatna. Néhany
nap utan azonban jott egy gondolata: ,miért ne valtoztatna? Miért ne
probalna ki a vildgos hattér, sotét betli kombinaciét?".

Ahogy ezt megtette, az eladasok szama megnott...és nem is kevéssel.

Két tanulsdga van a példanak. Az els6 az az, hogyha néhanyan veszik a
faradtsagot, és jelzik felénk a problémat, akkor az nem csak nekik probléma,
hanem még sok-sok masik embernek, akik egyszerlien nem foglalkoznak azzal,
hogy panaszkodjanak miatta. Egyszer(ien tovabb allnak. A masodik az, hogy csak
azt higgyuk el, amit ki is probaltunk.

A link legyen link

A bodngészében a linkeknek létezik egy alapbeadllitdsa, kék szinlien vannak
megjelenitve. Mivel mindenki, aki internetezik, tudja ezt, azonnal fel is ismeri a
linkeket.
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Lehet0ség van azonban a szabvany szinek megvaltoztatdsara, amikor is olyanra
szinezzik a linkeket, amilyenre akarjuk. Sok esetben alkalmazzak ezt a
megoldast, amikor a website arculataba nem nagyon illik a szabvany kék szin.

Személy szerint azt ajanlom, hogy eleve Ugy legyen tervezve az arculat, hogy a
linkek maradhassanak a szabvany szinlkkel az egyszer(ibb észlelhetdség
kedvéért.

Szinvilag

Minden szinnek van jelentése és minden szin valamilyen érzetet general benniink.
Fontos, hogy website-unk szinvildga a célpiacra legyen ,kihegyezve“. Azaz a
szineken keresztil noveljuk a bizalmat, vaséarlasi vagyat, barmit, ami
célcsoportunkra jellemzé.

Egy versenyautokrol szolé oldal példaul ne legyen rézsaszin, vagy egy
testépitéknek szdl6 oldal ne legyen levendula szind.

Természetesen a szinekre is igaz, hogy érdemes idonként valtani, prébalgatni és
azt hasznalni, ami a legjobban bevalik.

Az egyes szinek jelentésérdl tébbet tudhat meg itt:
FactMonster

PoynterExtra
Three-Musketeers

Fehér felulet

A fehér felulet egy nagyon fontos tényezl, amelyet a kezd6 weblap készit6k
gyakran nem tudnak. Megfeleld mennyiség(i fehér fellilet hianyaban ugyanis a
szbveg olvashatatlannd valik, a grafikak vesztenek hatasukbdl és felborul a
weboldal elemeinek az egyensulya.

A fehér felulet azért is fontos, mert a monitoron levé szOvegek olvasasa
meger6ltetobb, mint egy papiré és a fehér szin, mint a szemiinknek és agyunknak
semleges felliletet jelentd szin, konnyit ezen.

A fehér nem egyszerlien csak egyike a hattérszineknek, hanem egy fontos
arculati elem.

Oldalméret

Bizonyara talalkozott mar olyan weboldallal, ami olyan széles volt, hogy nem fért
ra a képernyo6re. Ugye milyen nehéz kezelni? Nos, sokan nem is kezelik, hanem
az ilyen lattan azonnal Iépnek is tovabb. En magam is ilyen vagyok.

Ezt a problémat altalaban az okozza, hogy a weblap készitéje nem rendelkezik
megfeleld ismerettel a kilonb6z6 képernyd felbontasokrol.

A legjobb megoldas az, ha a weboldal 800x600-as monitorra készil. Azaz,
maximum 800 pixel széles. Ez azt eredményezi, hogy a 800-as monitoron is elfér
és a nagyobbakon pedig bGven elfér az oldal. Személy szerint mindig koézépre
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rendezem az oldalt, igy a nagyobb felbontasok esetén a weboldal a monitor
k6zépso részén helyezkedik el. Ez a legpraktikusabb megoldas.

Természetesen lehet alkalmazni azt a technikat is, amikor a weboldal szélességét
100%-ban adjuk meg azaz oldalunk mindig olyan széles lesz, mint a béngész6
ablak. Ez azért nem teljesen j6, mert esetenként nagyon torzulhat oldalunk
arculata.

Ne bizzunk semmit a vakszerencsére. En mindenképpen az elsé megoldast
ajanlom.

Hattérképek

Nagyon oOvatosan kell velik banni, mert igazan tonkretehetik oldalunkat. En
személy szerint nem szeretem dket, és az online evollcié is mar évekkel ezeldtt
atlépett rajtuk, mert bebizonyosodott, hogy felesleges informacio tartalmukkal
csak zavardak, sét ijesztéek tudnak lenni.

Konnyi navigalas

Nagyon fontos, hogy oldalaink kozé6tt nagyon konnyd és egyszeru legyen az oda-
vissza mozgéas. En a maximum 3-4 kattintas hive vagyok. Ugy tapasztaltam, hogy
ha a latogat6 3-4 kattintds utan nem talalja amit keres, akkor elhagyja az oldalt.
Minisite esetében ez elvileg nem lehet gond, de volt ra példa, hogy sikerilt ezt is
tulkomplikalni.

Igyekezziink ugyanazt a szerkezeti sablont hasznalni minden oldalunkon. Minden
elem — logo, menik, hirlevél feliratkozas... — legyen ugyanott. Latogatoink
halasak lesznek a gyorsan és egyszer(ien megszokhato szerkezetért.

Hattérhangok és zene

Soha, ismétlem, soha ne tegyen automatikusan elindulé és folyamatosan
ismétl6d6é hattérhangot vagy zenét weboldalai mogé. Taldlkozni néhany olyan
oldallal, ahol szdl a zene. Egy darabig elhallgatja az ember, de mikor sokadszorra
ugyanaz elkezdbdik, akkor mar idegesitd.

Egyszerlen nincs értelme. Az eladasok abszolit nem nének attél, ha hattérzene
van. S6t, sokan elmenekilnek ezekr6l az oldalakral.

Ha mindenaron hattérzenét akar feltenni, akkor mindenképpen adjon a
weboldalon lehetGséget annak kikapcsolasara.

Ugyanakkor azt mondom, hogy a trend tullépett az ilyen jellegli kisérleteken.

Keretek

A kereteket sokan azért szeretik, mert aranylag egyszerli megvalositani veliik a
meni-aloldal rendszert. Egy Ugynevezett keret weboldalba beletesznek kettd,
egymastol figgetlen oldalt. A menioldalra kattintva az aloldalak anélkil
valtoznak, hogy akar a fo keret oldal, vagy a meni keret valtozna.
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Azt kell mondjam, hogy ez a kezdGk és a lustak eszkoze.

A gond a keretekkel az, hogy a megjelenitett oldal harom kiilénb6z6 URL-en
szerepl6 oldalbdl all, mely URL-eket a keres6k egyenként is kezelnek. Képzelje el,
amikor valaki megtaldlja az On menu oldaldt a keres8ben, rakattint, és nem jon
be mas, mint egy menlsor. Azutan hidba Kkattintgat a menlkre csak
hibaizeneteket kap. Mindezt azért, mert a keretet alkoté harom oldal csak egyutt
képes mlkddni. Kulon-kulon semmit sem érnek.

A masik gond az, hogy valaki végre megtalalta azt az oldalt, amire sziiksége van.
Mivel szeretne késbbb is visszatérni, beteszi az oldal linkjét a Kedvencek kozé. Itt
jon a gond. Ekkor ugyanis nem a keresett alodal URL-je kertl elmentésre, hanem
a f6 keret oldalé. Legkozelebb, amikor visszatér, ismét a féoldal fogja fogadni és
nem az altala kivant aloldal. Nem kell félni. Harmadszor mar nem fogja Gjra
megkeresni a szlikséges aloldalt. Vagy elfelejti oldalunkat, vagy egyszerlen
kiszedi a keresett aloldalt maganak, de akkor meg felesleges az egész keret
rendszer.

Egy sz0, mint szaz: felejtse el a kereteket. A cyber evollci6 életképtelen dganak
bizonyultak. Ha komolyan gondolja az Internetes vallalkozasat, akkor ne kinozza
latogatoit a keretekkel.

Meta-k, a kddba rejtett varazsszavak

A meta-k nem masok, mint olyan attribGtumok, amelyek hasznéalataval HTML
kédunk ,tarsalogni* tud a keres6k robotjaival. Tiszta Csillagok haboruja, nem?!
Egy weboldal, ami robotokkal beszélget.

Nos ezek a meta-k olyan utasitdasok és kulcsszavak, amelyekkel befolyasolni
tudjuk, hogy az Internetes keres6kben milyen szavak beirdsakor és milyen
maodon jelenjen meg oldalunk.

Hasznalatukat érdemes jol atgondolni, mert hihetetlen haszonnal tudnak jarni.
Csak egy példa. Egyik tesztoldalamon meta optimalizalassal elértem, hogy 2
honap alatt a tobb tizezer oldal kozul oldalam 5.-ként jelenjen meg. S6t, ennek
készonhetGen igy alakult az oldal rangsoroldsa: 1. hénap 23., 2. hénap 5., 3.
hénap 3. Métak nélkul ez nem lett volna lehetséges.

Google Kalauzban részletesen olvashat a meta-krdl és a keresGoptimalizalas még
sok hasznos triikkjérdl!

Google Kalauz

A spanyolviaszt mar felfedezték

Az Interneten mar minden informacié elérhet6, ami a weboldal készitéssel
kapcsolatos. Ne torje a fejét napokig, hiszen lehet, s6t biztos, hogy valaki mar
talalt megoldast a problémara. Keressen ra a keres6kben, és hasznalja.

Az aldbbiakban hadd alljon itt néhany oldal segitségképpen:
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Szinte minden féle-fajta nyelvrél, programozassal, weboldal fejlesztéssel
kapcsolatos dologrél értékes megoldasokat talalhat az aldbbi oldalakon
levl linkeken:

http://webmester.lap.hu

www.htmlgoodies.com

www.php.resourceindex.com

Minden, amit az Interneten a szinekrdl tudni kell.
www.webcolors.freeserve.co.uk

S6t, van website, ahol megtekinthetjik a leggagyibb weboldalakat és
tanulhatunk hibaikbaol.
www.websitesthatsuck.com

S, ha mar végleg elakadt, akkor latogasson el zart fejleszt6i féorumunkba,
aminek a kényv megvasarlasaval On is tagja lett, és kérjen ott segitséget.
www.magyarmilliomos.hu/support.php
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A siker harmadik kulcsa:
Latogatottsag generalasa

Amikor készen all automatikus értékesitési rendszeriink, hogy digitalis
termékinket értékesitse, akkor készen allunk az indulasra. Fontos, hogy
barmennyire is slirget az id6, a bevételek termelése vagy akarmi mas, soha ne
induljunk el addig, amig nincsen kész a rendszer. Ellenkez6 esetben a toldozas-
foltozas fogja fel6rolni vallalkozasunk eréforrasait és a sajat energiankat. Legyen
minél tobb dolog automatizalt, ami pedig nem az, arra legyen irott, |épésrdl-
lépésre szolo végrehajtasi lista.

Szoval mostanra van egy minisite-unk 2-3 weboldallal a cybertér tobb ezer
milliardnyi méas weboldala ko6zott. Valahogyan el kellene indulnunk, hogy
megtalaljanak bennlinket. Valahogyan fel kell pérgetnink a latogatottsagunkat,
ismertségiunket. Minél tébben jénnek, annél tébb bevétellink lesz!

Hogyan tegyuk weboldalunkat ismerté 9
Iépésben

Elso lépés: aki keres, az a mi oldalunkat talalja

Az Internet sok milliard weboldala koz6tt Ugy talaljak meg az emberek amit
keresnek, hogy igénybe vesznek Ugynevezett keres6ket. Ezek a keres6k nem
masok, mint egy-egy oOriasi adatbazisai az Interneten megtalalhat6
weboldalaknak. Minden egyes weboldalrdl nyilvantartas van, amely ugy készil,
hogy a keresd robotja sziintelenll pasztdzza az Internetet, és amikor egy
weboldalra érkezik, akkor kielemezi azt. Bizonyos dolgokat — példaul a weblap
URL-je, cime... - eltarol a keres6 adatbazisaban, és amikor valaki egy szét beir a
keresGbe, akkor mar csak az eltarolt informacidban kell keresni.

Ezek a robotok a weboldalakat a forraskodjuk alapjan elemzik. Részletesen és
gyakorlati tanacsokkal bévitve olvashat a www.magyarmilliomos.hu oldalon
megszerezhetd Google Kalauzban arrdl, hogy hogyan lehet weboldalanak
forraskodjan keresztll a legjobb poziciokat megszerezni a keres6k eredmény
listajan. Anélkil, hogy egy fillért is kellene fizetnie!!!

A lényeg az, hogy a keresOk az eredménylistdjukat altaldban 10-25-0s
csoportositasban jelenitik meg. Azaz, ha 10 000 weboldalt taldl a keres6é a
téméaban, akkor 1 000 db eredményoldal lesz, mindegyiken 10 talalt weboldal
nevével. Természetesen ennek az 1 000 oldalnak az atnézése is napokba telhet.
Nem is nézi meg senki mindet. Altalanosan elmondhatd, hogy a 4. Eredmény
oldalnal senki nem megy tovabb. Ha az els6 40 eredményként kapott oldal kozott
nincs az, amit keres, akkor inkabb indit egy Uj keresést mas paraméterekkel,
minthogy atnézze a maradék 9 960-at.

A cél az, hogy weboldalunk az els6 oldalon legyen. Persze az a jo, ha az els6
haromban van, de az elején elég, ha bekeril az els6 oldalra.
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Magyar weboldalak szazainak forraskédjat vizsgaltam meg, és arra a
tapasztalatra jutottam, hogy sok-sok esetben a lista elsé 10 szerepldje egyaltalan
nem hasznéalja a meta-kat. Oridsi lehet8ség ez az On szamara. Ugyanis egy jol
optimalizalt kéddal 2 héonapon belll weboldala az elsé 10-be keriilhet.

Nemzetkozi szinten mar komolyabb a verseny. Természetesen ott is vannak
tertiletek, ahol jé esélyeink vannak a Google Kalauzban szereplé tudas
hasznalataval. Azonban a kédok elemzése azt mutatja, hogy itt mar nem elég
csak a meta-k hasznalata. Itt komplex optimalizalasra van szilkség. Ez nem
nehéz. A lényeg, hogy hasznélja batran a Google Kalauzt, tesztelje a
megoldasokat.

Ami fontos, hogy a keres6k altalaban 1 hdénapos atfutdssal dolgoznak — lasd
Google Dance -, ugyhogy vallalkozasunk id6zitésekor mindenképpen szamoljunk
legalabb 2-3 hénapos atfutassal, mire sikeril j6 helyre bedolgozni magunkat.

Masodik Iépés: linkgyljtemények

A keresOk altal regisztralt sok milliard oldal legjobbjainak ingyenes kivonatat
jelentik a linkgyljtemények. Ezek altalaban emberi kézzel szerkesztett és blovitett
gyljtemények. Emberek bdvitik, szerkesztik, frissitik a gyljteményt.

Vannak bizonyos témakra szakosodott linkgyljtemények és vannak olyanok,
amelyek minden témat igyekszenek feldlelni.

www.yahoo.com

www.dmoz.com

www.lap.hu

Ezekhez a listakhoz érdemes és szilkséges csatlakozni, hiszen naponta ezrek,
milliok latogatjak és haszndljdk Oket. Nincsenek pontos statisztikdim az egyes
listdak hatékonysagarol, de a sajat gyakorlatombdl kiindulva naponta egyszer
legalabb hasznalom a linkgy(jtemények altal nydjtott kényelmet.

Hogyan kerilink fel a linkgy(jteményre?

Két lehet6ség van. Az egyik az, hogy a link hozzaadasa automatikus, azaz sajat
kézzel a gyldjteményhez adhatjuk linkiinket — ilyen a DMOZ. A masik lehetdség,
amikor a link szerkesztéjének ajanlunk egy linket, aki meglatogatva azt, dont
annak szerepeltetésérdl. Természetesen mindez ingyenes. Tapasztalatom az,
hogy a szerkeszt6k altaldban végtelenll nyitottak, segitOkészek és szamukra is
orém, ha valaki linket ajanl, hiszen ez bizonyitja gyljteménylk sikerességét.
Ilyen szerkesztOs rendszer a Yahoo, vagy a Lap.hu.

Alapban a listahoz val6 csatlakozas ingyenes, ugyanakkor példaul a Yahoo az
Express regisztraciot pénzért ajanlja.

Regisztraljunk mindenhova! Azaz minél tobb helyre.

Harmadik lépés: egy kis ingyen reklam

A nyomtatott és az Internetes sajtd nagy segitségiinkre lehet egy Kkis ingyen
reklamban. Nincs mas dolgunk, mint dsszeallitani egy sajtokoézleményt és azt
eljuttatni a megfelelé6 médiakhoz.

www.internetmilliomos.hu 95



http://www.yahoo.com/
http://www.dmoz.com/
http://www.lap.hu/

Az Internetes Aranybanya

Emberek ezrei, milliéi olvassak, hallgatjak, nézik a kilonb6z6 médiakat.
Uzenetiink rajtuk keresztiil elérhet sok olyan érdekl8d6t, aki vasarlonkka valhat.
Személyes tapasztalatom volt tobbek ko6zétt az, amikor egy nemzetkodzi
vadaszatszervez6 weboldalrdl cikk jelent meg egy észak Amerikai szaklapban, és
a weboldal latogatottsaga néhany nap alatt egy magasabb szintre ugrott. A jo
cikk érdekl0dést gerjesztett, amit a min6ségi weboldal fenn tudott tartani.

De gondoljon csak arra, hogy az Ujsagokban egyes cégek fizetett bemutatkozo6
hirdetéseket jelentetnek meg. Egy-egy ilyen megjelenés az érdekl6ddk szamat
hihetetlenil megsokszorozza. Minél nagyobb témeget ér el az adott média, annal
nagyobb ez a n6vekedés.

A koztudatban a dolog Ggy él, hogy a hirdetésért fizetni kell. Ez valéban igy van.
De, a szerkesztd az, aki eldonti, hogy mi az ami hir és mi az ami hirdetés. Ha
tehat sikerll a szerkeszt6t meggydzni arrdl, hogy az altalunk megjelentetni kivant
anyag hir, akkor az ingyen megjelenik. Ha nem, akkor csak hirdetésként megy el
a dolog. Néhany példa. A Harry Potter kényv 5. részét tudatosan éjfélkor
jelentették meg az Uzletekben azért, hogy a média irjon arrél, hogy milyen jo
vagy éppen rossz dolog ez. A lényeg azonban az volt, hogy a hirben szerepelt a
Harry Potter kényv. A hir igazabdl hirdetés volt, de olyan bulvar értéke volt a
szokatlan éjféli atadasnak, hogy a sajté nem birt ellenalini. De ott van az egyik
hires angol férfi popsztar, aki botranyaival folyamatos szerepl6je a médiaknak.
Nem az a lényeg, hogy a hir éppen arrdl sz6l, hogy mit csinélt, hanem az, hogy
minden hirben ott a neve, és egy id6 utan mindenki kivancsi lesz arra, hogy ki is
ez az ember és mit is csinal. De emlithetném az egyik févarosi televizié tarsasag
frontemberét is, aki folyamatos botranyaival nemcsak maga lett ismert, hanem a
mogotte levo televizid, reklamiroda és még sok minden mas.

Erti mar? Reklamja ingyenes lehet, ha sikerul hirként “eladnia”.

A kovetkez6 néhany sorban azt fogom bemutatni, hogy hogyan lehet mindezt
megcsinalni!

Mindennek az eszkdze a sajtokdzlemény.

A sajtoékdzlemények 95%-val, ha nem tobbel, az a gond, hogy soha nem jelennek
meg. Ezért sokan azt mondjdk, hogy felesleges is velik foglalkozni. Ezek
nagyjabdl ugyanazok az emberek, akik az Internetre is azt mondjak, hogy nem
mUikddik. De csak nekik, akik nem tudjak, hogyan is kell csinalni.

A sajtokdzlemény olyan, mint az életrajz. Minél toébb kozul kell valasztani, annal
kevesebb id6 jut belblik egy elolvasasara. A sajtokdzlemények esetében sokszor
2-3 sor elolvasasa utan dont a szerkesztd. Megjelenik vagy torlésre keril. A gyors
sz(irés utan bennmaradt néhany lesz elolvasva és talan megjelentetve.

Eppen ezért, hogy a sajtokozlemény tllélje a gyorsszirést, fontos, hogy legyen
érdekes, helyesen irt, és rendelkezzen minél nagyobb hirértékkel. Ha ezek
nincsenek meg, akkor levellink kovetkezd utja a slillyesztébe vezet.

A legnagyobb probléma a meédidknak kikildott sajtokdzleményekkel az, hogy
azok nem masok, mint az adott termék rovid értékesitési levelei. Sokszor
semmilyen informaciét nem tartalmaznak, amit a szerkeszt6 hirként
hasznalhatna. Mintha barmelyik szerkeszté hajlandd lenne csak gy megjelentetni
barkinek a “hirdetését” total ingyen. Ne legyen naiv. Ha On ebbél élne, On sem
tenné!
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Miel6tt tehat nekildt megirni a sajtdokozleményt, gondolkozzon a megcélzott
média szerkeszt6jének fejével. Milyen hirt keres? Mi az a téma, amire azonnal
ramozdulna, ha On lenne a szerkeszt4?

A szerkeszt6 hirt keres. Nem terméket vagy szolgaltatast. Termékiinket ugy
tudjuk a hir kdntdsébe tenni, hogy meglovagoljuk velik a friss trendeket vagy a
mostansag megjelentetett torténeteket, cikkeket.

A kozlemény legyen rovid. Ne legyen hosszabb egy oldalnél és ne tartalmazza a
teljes torténetet. Az Ujsagirdk elég porgbs életet élnek. Sajtokdzleménylink
egyetlen célja az, hogy felkeltsiik az érdeklédésiiket. Ha sikerllt, és raharaptak,
ugyis meg fognak keresni a tovabbi részletekért.

A bal fels6 sarokba irjuk fel, hogy “FOR IMMEDIATE RELEASE” vagy “AZONNALI
KOZLESRE”. Ha valamilyen eseményhez, példaul karacsonyhoz kapcsol6dd a
téma, akkor jeloljuk azt: “FOR RELEASE BEFORE CHRISTMAS DAY” vagy
“KARACSONY NAPJA ELOTTI KOZLESRE”. De irhatunk barmilyen datumot. A
Iényeg, hogy jelezziik a megjelenités (release) id6épontjat.

A jobb felsd sarokban szerepeljen elérhet6séglink. Név, telefon, e-mail, fax, cim,
website cim, stb. A név ne a cég neve legyen, hanem egy személyé. A sajatunk, a
szovivOonkké, barkié. A lényeg, hogy az Ujsagiré tudja, hogy kivel kell felvennie a
kapcsolatot. A telefonszam is nagyon fontos, hiszen az U(jsagiré6 azonnali
eredményt akar, azonnal el szeretné érni a kapcsolatként megjel6lt személyt.
Ugyelni kell arra, hogy a hivasok mindenképpen fogadva legyenek. Ha
személyesen nem is, de legalabb egy Uzenetrogzit6 vegye a kereséseket. Ha
egyszer sajtokozleménylink felkeltette a média érdeklédését, ne hagyjuk veszni a
lehet6séget csak azért, mert éppen nem tudtuk a hivast személyesen fogadni.

Mindezek alatt néhany sorral, az oldal kbzepén kovetkezik a fécim. Csaklgy, mint
az értékesitési levél esetében, a focim itt is kritikus elem. El kell “adnia” az alatta
szerepl6 cikket. Ha nem elég érdekes, vagy figyelemfelkelté és nem ragadja meg
az Ujsagird figyelmét, akkor felesleges id6pocsékolas volt a kézlemény megirasa.
A fécimben rejlik a siker 90-95%-a!

A fécim legyen a szovegtél nagyobb méretli és félkovér betlivel irott. Csak olyat
allitson, amit ald is tud tamasztani.

Fontos, hogy mar a fécim legyen kilonleges. Harom olyan dolog van, amire a
média képes “raharapni”:

- valamilyen megoldas egy problémara
- az éppen aktualis hébort, vagy trend részesei
- adilibogyok

Mivel senki nem akarja, hogy vallalkozasat a “dilibogydk” kézé soroljak, ezért
marad a masik két lehetéség. A fdcimmel egyetlen ember figyelmét Kkell
megszerezni: az Ujsagiréét, akinek kuldjuk.

A f6cim alatt kovetkezik a szovegrész, amely harom f6 részbdl all: a kozlendd,
hitelesség igazolasa, zaras.

A kozlendd részben egyetlen rovid bekezdésben keril leirdsra részletesen a
focimet alatamaszté torténet, informacié. Legyen benne, hogy ki, mit, mikor,
hogyan és miért. Igy szinte egy olvasatra azonnal képet kapnak a kdzlemény
mogott rejlé hir értékérdl.
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A kovetkezd bekezdésbe johet a hitelesség igazoldsa, ami nem mas, mint egy
rovid torténet a kozlendd valdsagtartalmanak aldtdmasztdsara valamelyik
Ggyfellinktdl. Fontos, hogy legyen ott a referenciat nyujté személy neve. Ez a rész
hasonlé az értékesitési levélben megjelenitésre keriil6é ajanlasokhoz.

Az utolsé bekezdés, a zards nem mas, mint egyszerlien annak kozlése, hogy mi a
tovabbi teendd, ha érdekesnek taladljdk a kozleményt. Kihez és milyen moédon
fordulhat az Ujsagiré tovabbi részletes informaciéért.

Az egész kozlemény aljara, kozépre zarva tegyuk oda a ### jelet, ami a
kozlemény végét jelenti.

Amennyiben a sajtékdzlemény megfeleléen lett elkészitve, bizony szamitani kell
az Ujsagirdk telefonjaira. Fontos, hogy legyen egy el6re 6sszeallitott kis “média
csomag”, amely tartalmazza a valaszokat a varhaté kérdésekre. Természetesen
fejben is fel lehet készllni a valaszokkal, de tapasztalatom az, hogy az irott anyag
bizony sokszor gyorsabb, pontosabb és magabiztosabb valaszadast tesz lehetové.
Legyen egy informéacidés csomag Osszedllitva arra az esetre is, ha az Ujsagiro
szeretne minden részletet irdsban is megkapni — ez nagyon gyakori. Ne akkor
alljunk neki fejbdl legyartani minden egyes levelet.

Legyen felkésziilve. Ha a koézlemény felkelti az érdekl8dést, Onnek gyorsan és
pontosan kell tudnia valaszolni, ellenkezd esetben az érdeklddés és az aktualitas
varazsa elveszhet.

Negyedik lépés: beszéljenek rolunk

Az emberek kozétti kommunikacié, tarsalgas és eszmecserék Internetes
koézpontjai a chat és forum oldalak.

Mindkett6 képes a valdos ideji kommunikaciéra, ugyanakkor a legnagyobb
kilonbség a kett6 kozott az, hogy a chat-be beirt szovegek a chat ablak
bezardsaval elvesznek, mig a férumban nem. A férum rendszere tarolja a
hozzéaszo6ladsokat, igy azok barki szadméara lathatéak. Ez a megmaradas teszi a
forumot alkalmas eszk6zzé arra, hogy bejegyzett ajanlasunk akkor is eljusson a
féorum résztvevdihez, amikor mi mar nem vagyunk jelen.

Természetesen az kevés, hogy csak beirjuk weboldalunk cimét, mert a férumok
altaldban az utols6 15-25 hozzaszo6last jelenitik meg. Ez pedig azt jelenti, hogy
bejegyzésiink masnap mar csak térténelem.

A férumban a célunk az, hogy folyamatos eszmecsere alakuljon ki termékinkrol.
El kell kezdentink a téma fonalat, és addig heviteni a témat, amig masok is nem
kezdenek el réla beszélni. Egy id6 utan mar nem kell jelen lenniink a téma forrén
tartaséara, hiszen a tobbiek megteszik azt helyettiink.

Természetesen ennek is megvannak a trukkjei, amiket, ha hasznal, nagyon jo6
eredményeket érhet el. Lehet, hogy idGigényesnek fogja tartani a férumokban
valo jelenlétet, de ne feledje, hogyha sikeriil 10-15 embert a kivalé min&ség
termékkel igazan elhivatottd tenni, akkor 6k a sikereik miatt mar ingyen és
boldogan fogjak az On termékét képviselni.

A férumok ugyanakkor rossz hirtinket is képesek pillanatok alatt szétvinni. Ha
bejegyzéseink nem fedik a valésagot, vagy termékink nem azt adja, amit a
forumban hiresztelink, akkor hiteliink hamar el fog veszni.
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A forum igazi méréeszkoze lehet termékiinknek. Erdemes figyelni a reakciokat, a
hozzéaszoélasokat. Kritika esetén igyekezziink korrigalni a felvetett hibakat.

De térjink vissza a férumos triikkokre.

Elsé l|épésként valasszuk ki azokat a férumokat és téma szalakat, ahol
termékinkkel kapcsolatos eszmecserék zajlanak. Ugyanis itt vannak azok, akik
altaldban a téma Internetes hangadoi.

A férumokon minden Uj hozzaszé6l6nak regisztralnia kell. Regisztraljon 3-4 nevet,
majd szépen mindegyikkel, mint kidlonall6 személyiséggel jelenjen meg és
mélytljén el a foérumban. Regisztralt kis “l(gyndkeink” legyenek kilénb6zé
személyiségliek. Lehet egyikik baratsagos és nyitott, lehet kritikus és kemény.
Barmi. A lényeg, hogy fliggetlenek legyenek egymastél. SoOt, létre lehet hozni
kozottik is parbeszédet, vitat. A lényeg, hogy integraljuk 6ket a kozbésségbe.
Ehhez 1-2 hét mar blven elég.

Egyszer csak egyik “lUgynokunk” felfedezheti termékiinket, amirdl pozitiven
beszamolhat a forumban. Ha 1-2 napon belll egy télink fliggetlen féorum tag is
vasarol a termékbdl és elmondja véleményét, akkor sikeriink van. Ha 1-2 nap
kevés, johet egy masik “lgynokink”, aki szintén beszamolhat a termékrdl,
hivatkozva az el6z6 bejegyzésre. Szép lassan, akar fliggetlenil a tébbiektdl, a 3-4
“Ugynokink” be tudja csempészni a témat a forumba.

Ez olyan kivancsisagot ébreszthet a tobbiekben, ami Oket is vasarlasra 0sztonzi.
Mivel a férumban él6 téma a termék, 6k is elmondjak véleményiiket. Es ez igy
megy tovabb. Ha termékiink valéban sikeres, akkor férumbeli tarsaink masoknak
is beszélni fognak réla. S6t, ezt is irdnyithatjuk “lgynokeinkkel”.

Egyszerlen egyik “lUgynoklink” elkezdhet mesélni arrél, hogy az egyik szakértd
baratja, ismer6se is megvasarolta a terméket és milyen jénak talalta.

Most talan azt gondolja, hogy ez csalas. De nem az.

Ez nem mas, mint ugyanaz a technika, amit a nagy cégek alkalmaznak, amikor
fizetnek szinészeknek, sportoloknak, hogy legyenek termékeik arcai. Biztos latott
mar szinészt sort reklamozni, vagy hallott arrél, hogy egy utazasi iroda évente
elviszi a vilagon barhova teljesen ingyen egy nyaralasra, cserébe azért, hogy
mindenhol az utazasi iroda kivalésagat hangsulyozza. Az “lUgyndkeink” a
forumban ugyanezt teszik.

Az Ugyfeleket Ugysem tudja becsapni, hiszen ha a termék nem jé mindségd,
akkor nem valdsul meg célunk. Az, hogy 6k vigyék tovabb termékink jé hirét.

Erdemes a forumokba rendszeresen visszatérni, és folyamatosan utalasokat tenni
a termék altal biztositott elénydkre.

Otodik Iépés: partnerprogram

Azt, hogy vallalkozdsunk és termékiink folyamatosan jelen lehessen minél
nagyobb felileten és minél tobb helyen az Interneten, a reklamon keresztll
val6sithatjuk meg.
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A gond azonban az, hogy a nagy latogatottsagu oldalakon a reklam nem olcsé
mulatsag. A reklamfelllet tulajdonosa azt mondja: “ha pénzt akarsz, reklamoznod
kell. Nalam!”.

Forditsuk meg mindezt, és mondjuk azt a reklamfelllet tulajdonosanak: “ha pénzt
akarsz csinalni szabad reklamkapacitasoddal, csatlakozz partnerprogramomhoz!”.

A partnerprogram lényege, hogy a partnerprogram-motorunk felismeri, hogy
kinek az oldalarél érkezett az a latogatd, aki vasarlonk lett, és ezért bizonyos
szazalékot fizetink a megvasarolt termék arabdl. Olyan ez, mintha egyfajta
Ugynoki részesedést fizetnénk.

Mivel minden website, kicsik és nagyok, rendelkeznek szabad reklamfelllet
kapacitassal, azt a politikat folytatjak, hogy miért hagynak Uresen ezeket a
kapacitasokat, amikor a partnerprogramokon Kkeresztil pénzes reklamhoz
juthatnak.

S6t, ha valaki okosan csinalja, nemzetkozi szinten 6sszehozhat olyan website-ot,
ahol semmi méast nem értékesit, mint sok-sok partnerprogram termékeét.

A partnerprogramokrél mar volt részletesen sz6 az el6z6ekben. A Iényeg az, hogy
a partnerprogramunk képes kitélteni a szabad reklamkapacitasokat, és igy olyan
magas latogatottsagu oldalakon is meg tudunk jelenni hirdetéstnkkel, ahol
amugy komoly pénzeket kellene kifizetni ezért.

Magyar Milliomos Partnerprogram

Hatodik lépés: sajat e-mail lista
A sajat levelezési lista el6nyeir6l mar olvashatott az el6z6ekben.

Oriasi el6nye azonban a bérelt listdval szemben is szdmottevé:

- nem kell fizetni a hasznalatért, akar hetente kuldhetink ki akcios
ajanlatokat

- listdank hatékonysaga nagy, hiszen els6sorban azok szerepelnek
rajta, akik mar vasaroltak, vagy vasarolni szeretnének, de még
bizonytalanok. Tudja, 7 alkalom utan mindenki vasarol.

- maéasok fizethetnek nekiink, hogy hasznalhassék listankat

- mivel a lista hasznalata ingyenes, hasznalhatjuk arra, hogy masok
partnerprogramjain keresztil ajanljunk termékeket és a linkiinkkel
pénzt keressiink

Nem gy6z6m hangsulyozni, a sajat e-mail lista minél nagyobbra novesztésének
fontossagat. A listara feliratkozast természetesen befolyasolhatjuk ingyenes
termék vagy informéacié ajanlasaval és kluldésével.

A lényeg, hogy aki éppen nem véasarol, az iratkozzon fel a listankra. Ha jo a
rendszerink, akkor 7 alkalom utan vasarlé6 lesz. Ha még akkor sem, az
valdszin(lileg azt jelenti, hogy terméklink nem teljesen megfelel6 neki. Viszont lat
fantaziat tevékenységinkben. Lehetséges, hogy egy masik termékink mar
elnyeri tetszését és vasarol. Vagy éppen a partnerlinkiinkén vasarolja meg mas
termékét, amibdl mi is profitalunk.
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Hetedik Iépés: linkink a cégarculatban

Azért, mert az Interneten m(ikddik vallalkozasunk, még nem kell elfeledkezniink a
hagyomanyos, offline reklamhordozoékrol.

Cégunk arculatanak hordozéi, a levélpapirok, névjegykartyadk, cég emblémak
mind-mind Kkell, hogy hordozzak weboldalunk cimét. Website-unk URL-je legyen
ott minden feltleten, ami cégiink arculatat hordozza.

Erdekes, hogy a magyar vallalkozasok esetében még mindig hianyzik a URL.
Sokszor egyszer(ien kilén kell keresni az Interneten a vallalkozas oldalait, mert a
URL nincs a névjegykartyan. Hiba.

On ne kovesse el ezt a hibat. A URL plusz egy sora semmiféle tobbletkoltséget
nem jelent. Viszont hidnya ma mar veszteséget okozhat.

Nyolcadik Iépés: forgalom-virus

Ez a virus nem olyan, amelyik barmi kart okoz barkinek a szamitégépében vagy
véllalkozdsaban. A forgalom-virus abszolut nem kéartékony..maximum a
konkurenciéara.

A forgalom-virus csak azért hordozza magaban a virus nevet, mert egyes
tulajdonsagai azokkal megegyeznek.

A szamitégépes virusok automatikusan géprdl gépre kerililnek. A létrehozd csak
elinditja Oket és azok maguktdl szépen bejarjak az egész Internetet. A virus
terjedhet floppy-n vagy e-mailen keresztul.

A forgalom-virus hasonlé tulajdonsagokkal rendelkezik. Ugyanis képes
felhasznalo6tol felhasznaldig vandorolni anélkil, hogy barmit is tennink kellene.
Természetesen a forgalomvirus semmilyen kart nem okoz a fogaddja gépén. Sét!
Oriasi hasznot hozhat neki. Eppen ez a hasznossag az oka annak, hogy mindenki,
aki megkapta azonnal tovabbkildi ismerbéseinek, mert szeretné, ha &k is
részesilnének a hasznossagbol!

Klasszikus eszkdz a képeslapkildd rendszer, ahol a képeslapot Ggy lehet atvenni,
hogy az illetd ellatogat a website-ra, ahonnan azt kuldték. Ha tetszik neki, és mar
ott van, valdszinlileg 6 is fog kildeni képeslapot masoknak. Es igy tovabb.

Mindez teljesen automatikusan torténik, anélkil, hogy a képeslap rendszer
tulajdonosanak barmit is tennie kelljen.

A forgalom-virusok egy részéhez még weboldal sem kell. EQy humoros kép vagy
jaték hihetetlen gyorsan képes weboldalrél weboldalra vandorolni. Masokhoz
viszont kell egy weboldali hattér. Ezeket a téma parkunk oldalain belil valdsitsuk
meg.

Nézzik, milyen eszkdz6k vannak a forgalom-virus elinditaséara:

1. Képeslap — A latogatok lapot kildenek ismerOseiknek. Az ismerdsok
jonnek atvenni a lapokat, majd Ok is kildenek az 6 ismer6seiknek.

2. E-book — Egy informativ, hasznos dolgokat tartalmaz6é ingyenes
elektronikus kiadvany, e-book szintén hamar el tud terjedni az Internetes
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kérokben. SOt, hozzajarulhatunk ahhoz is, hogy a konyv tartalma
szabadon felhasznalhaté legyen barki altal mindaddig, amig egy a
linkinkkel ellatott hivatkozas megjelenitésre keril. Sok esetben az e-zine-
ok, hirlevelek ilyen ingyenes konyvek tartalmara épulnek. Ha valahol a
hivatkozas nélkil jelenik meg kényvink részlete, természetesen azonnal
érvényesithetjik a szerzdi jogainkat.

Gondoljon csak arra, hogy ebben a kdnyvben hany olyan linket latott,
amire On is rakattintott?!

3. Kiildje el ismerdésének — bizonyara sok weboldalon latta mar ezt a kis
linket. Féleg hirek mellé teszik. Elklldés soran nem a cikk keril elktldésre,
hanem csak egy link. A cimzettnek meg kell latogatnia oldalunkat.

4. Szoftver — Az ingyenes szoftverek letoltése szintén forgalom virust
generalhat. Itt van példaul az ICQ, amivel anélkul chat-elhet, hogy meg
kellene latogatnia barmilyen chat oldalt. Viszont nagyon-nagyon sok
ember latogat el arra az oldalra, ahol az ICQ-t le lehet tdlteni.

5. Ingyen e-mail — A nagy klasszikus. Nézze csak meg, hogy mekkora
forgalma van az ilyen ingyenes e-mail site-oknak. A Yahoo, a Hotmail, a
Freemail mind-mind oriasi reklambevételekhez  jutnak, mert
latogatottsaguk olyan nagy, hogy mar megéri bannert vasarolni naluk.
S6t, minden e-mail aljara odatehetik a sajat ajanlasukat is, hogy aki a
levelet kapja szintén valassza az 6 rendszeriket.

6. Ingyenes website hosting, tarhely — Nos, ez is egy forgalom-virus.
Abbdl senki nem élne meg, hogy megveszi a draga szervereket, majd
azokat ingyen adja at masoknak hasznalatra. Ezek a website-ok szintén
oriasi latogatottsaggal rendelkeznek, ahol mar megéri reklamozni. Talan
On is észrevette, hogy az ingyenes tarhely szolgaltatok altalaban
elhelyeznek egy reklambannert az oldalhoz kapcsolédéan. Lasd Angelfire,
50Megs, vagy éppen a magyar Freeweb. A latogatottsagot az hozza, hogy
a sok elégedett tgyfél ajanlja masoknak is a szolgaltatast.

7. Kétszintll partnerprogram — Az els6 szint az, hogy fizetlink annak,
akinek a linkjén keresztll vasarlas generalodott. A masodik szint az, hogy
fizetink azért, ha valaki Uj partnert szerez. Azaz, nemcsak a terméket
reklamozzuk, hanem a partnerprogramot is. Igy sokkal intenzivebb, két
szint{ jelenlétet valdsithatunk meg a cyber piactéren.

8. Jaték, zene, humor — Az emberek szeretik mindharmat. Egyedi
megoldasunk linkje pillanatok alatt szallhat baratrél baratra a cyber
térben.

A forgalom-virus nagyon jol m(ikodik egyltt a sajat e-mail listaval. Ugyanis e-
mailben megszoélithatjuk kdzonsegunket és egy jo értékesités kdzpontd levéllel
pillanatok alatt elérhetjuk, hogy “harapjanak ra” a forgalom-virusra. Ok aztan
tovabbadjak az informaciot, és nekiink csak a bevételeket kell kezelnitnk.

Kilencedik lépés: e-mail lista bérbevétel

Az eddigi lépések elsésorban a maradandd hirdetési lehetéségeket mutattak be.
Ugyanakkor nem kell heteket varni arra, hogy ezek a stratégiak beérjenek és
jelentds forgalom jelenjen meg oldalunkon.
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A gyors latogatottsag szerzés egyik leghatékonyabb mdédja masok e-mail listainak
hasznalata. Vannak ingyenes lehet6ségek, de tapasztalatom az, hogy ezek nem
rendelkeznek akkora tagsaggal, mint egy profi fizetds lista, ahol tobb millié tag is
lehet.

Mindenképpen valassza ki azokat a listdkat, amelyek els8sorban az On
célcsoportjanak szélnak. Ne pazarolja se idejét, se pénzét olyan listakra, amelyek
nem az “éhes” célcsoportbdl épiilnek fel. Nem az a lényeg, hogy minél tébb
latogato legyen, hanem az, hogy minél tébb vasarlo latogato.

Nemzetkozi szinten léteznek listak, ahol milliok vannak feliratkozva. Ha 1 millié
emberhez jut el lGzenetlink, és 2%-nak csak a fele vasérol, az is 10 000 vasarlo.
Akar egy nap alatt! Vajon mennyit ér meg Onnek mondjuk egy 49 dollaros
digitalis kiadvany vagy e-book esetén az, ha egy nap alatt 49x10 000 = 490 000
dollart kereshet? Ez forintban — kapaszkodjon meg — 112 700 000, azaz 112
millié forint. Egy nap alatt!

Vajon megérne ez Onnek 1 000 dollart? Vagy 2 000-et? Nekem meg, és még sok
mas embernek is. Ne ijedjen meg attdl, hogy fizetnie kell a lista hasznalataért. Ha
rendszere jol fel van épitve, a kifizetett 6sszeg tobbszoréosen megtérl!

Latogatottsag generalasa osszefoglalva

Internetes vallalkozasunk szempontjabél nem elég kiépiteni az automatikus
értékesitési rendszert, hanem sziikséges, hogy a hirdetési és ajanlasi rendszeriink
is automatikus csatornakon keresztil torténjen.

Induldskor mindenképpen sziikséges, hogy minél révidebb id6 alatt minél tébben
szerezzenek rélunk tudomast. Erre kivald eszkdz a sajtokdzlemény, a keres6kben
és linklistakon tortén6 regisztralds. Mindezt tamogathatja a férumokban és
Uzendtablakban vald szereplés és a forgalom-virus.

A legfontosabb eszkdziink a sajat e-mail listdnk. Ezen keresztil pillanatok alatt
ezreket, milliékat érhetiink el ajanlatunkkal. Legyen az barmi, amit ki akarunk
kuldeni. Legyen az egy Uj forgalom-virus célu e-book vagy szoftver, legyen az
egy Uj termék vagy akcio, legyen az egy partnerprogram ajanlat. A vallalkozas
ismeretségének elinditasdahoz minél tobb eszkdzt érdemes megragadni, és
figyelni, hogy melyik az a csatorna, amin keresztil a legjobb hatékonysaggal
érjik el a célcsoportunkat. Lehet, hogy a nyomtatott sajtékézlemény, lehet, hogy
a partnerprogram, de lehet, hogy mas hozza a legtdbb bevételt. Erdemes az
egyes lépéseket nem egyszerre, hanem egymas utan végrehajtani és figyelni az
altaluk hozott eredményeket.
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Tars az uton — a konyv mogott allo
rendszer

Most, hogy elolvasta a kdnyvet valaszthat. Nekilat, és végre megteszi az els6
|épéseket sajat gazdagabb jovOje érdekében, vagy tovabbra is engedi, hogy
félelmei megakadalyozzak ebben, és nem tesz semmit.

Dontsbn barhogy is, biztos vagyok benne, hogy a kdnyvben olvasottakkal mar
gazdagabb lett. Ugyanakkor hadd mutassam meg, hogy miért is toébb ez a kdnyv
azoktol a kényvektdl, amelyeket egy hagyomanyos konyvesboltban vasarolhat.

A tébbletet a kényv mdgétt all6 €18, aktiv Internetes rendszer jelenti. On a kényv
megvasarlasaval nem csak vasarolt egy konyvet, hanem egy fantasztikus
lehet6ségeket tartogatd rendszer részese lett. A kényv utolsd soraval nem ért
véget az, amit kapott.

Hogyan tanuljunk a tapasztaltabbaktol
teljesen ingyen

A konyvben igyekeztem minél részletesebben, minél gyakorlatiasabban bemutatni
azt, hogy milyen moédon és eszkdzokkel valthat egy gondolatot vagy torténetet
pénzzé a digitalis kiadvanyok nyUjtotta lehetGségeken keresztiil.

Akadrmennyire is igyekeztem a teljességre torekedni, bizonyara sokakban
merilnek fel olyan kérdések, amelyekre a kéonyv nem ad valaszt. Legyen az
barmivel kapcsolatos. Kezdve azzal, hogy mi legyen az elsé |épés, egészen addig,
hogy milyen szoftvereket érdemes hasznalni.

Tudom, hogy nekem is felbecsiilhetetlen lett volna, ha valaki tanacsot tudott
volna adni, amikor szikség lett volna ra. Tudom, hogy milyen fontos lehet egy
mentor, aki el6ttlink jar, és mar megtapasztalta mindazt, ami el6ttiink még csak
most merdlt fel kérdésként.

Ez indokolta azt, hogy a http://www.magyarmilliomos.hu/support.php weboldalon
kialakitasra kerilt egy Mentoring forum, ahol a felmeriilé kérdésekre valaszt lehet
kapni.

A forum teljesen zart kor(i. Csak azok férnek hozza, akik valamelyik konyv
megvéasarlasaval elindultak az Interneten val6 pénzkeresés utjan. Senki mas nem
fér hozza a Mentoring férumban targyalt és megvalaszolt kérdésekhez. Ez az On
exkluziv ajandéka. Latogassa meg, ha barmilyen kérdése meril fel, ha elakad
valahol, vagy csak éppen segiteni szeretne és tud azoknak, akik On mogott
jarnak az aton. Miért ne lehetne valaki akar On is a Mentora masoknak egy-egy
hasznos tanaccsal?!
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Hogyan jussunk hozza a szukséges
eszkozOkhoz 1 perc alatt

Az elektronikus kiadvanyok itt bemutatott Internetes értékesitési rendszerének
felépitése soran az eréforrasok legnagyobb részét a megfelel6 szoftver eszk6zok
megtalalasa és megszerzése emészti fel.

Az elérhetd szoftverek, Internetes modulkdédok ezrei koézil a megfelel6k
megkeresése és 0Osszehasonlitasa iszonyd feladat. Szamos weboldalon
talalkozhatunk kllonb6z6 ajanlatokkal, amelyek mindegyike tobbé-kevéshé
szolgélja csak valddi céljainkat. Ezek letdltése, tesztelése és értékelése Oriasi
munkat jelent.

Hogy mindezt leegyszer(isitsiik Onnek, exkluziv lehet8séget biztositunk arra,
hogy az Aaltalunk is hasznalt leghatékonyabb szoftvereket kiprébalhassa és
megszerezhesse. Ezzel probalunk Onnek még nagyobb eldnyt biztositani a késébb
jovokkel szemben!

ME-H'&H}”{ A gyljtemény azokat a szoftvereket tartalmazza, amelyeket

F=W  mi is hasznalunk Internetes vallalkozasunkban, igy garantalt,

"% hogy azok valéban kipréobalt, az elektronikus kiadvanyok
elkészitését és értékesitését tamogatd hatékony szoftverek.

A tokéletesség igénye nélkil, a csomag a kovetkezd
szoftvereket tartalmazza:

e Weblapkészitd szoftver
e Grafikai szerkeszt6 és kezel6 szoftverek
¢ Ingyenes irodai alkalmazas szoftver
e PDF szerkeszt6/konverter
e E-kdnyv borité szerkesztd és sablonok
e Es még masok
A teljes és részletes tartalmat és ajanlatot a

www. magyarmilliomos.hu/szoftver.php weboldalon talélja.

Hogyan hozzuk ki a maximumot Az
Internetes Aranybanyabadl

A digitdlis kiadvanyokon keresztiil On megteheti az elsd Iépést a informacios
vallalkozasanak felépitésére. Ismeretei, tapasztalatai, tudasa, amely emberek
sokasadganak felbecsilhetetlen érték lehet! Ha tudja, hogy hogyan épitse fel
azokat az Internetre!

Az Interneten keresztlil lehet6sége nyilik hatalmas vagyonokat termeld
Informécios birodalom felépitésére. Nem kell zsenidlis programozoénak lennie, de
tudnia kell, hogy mit és hogyan Kkell csinalnia. Tudnia kell, hogy milyen
csatornakon jelenhet meg informacios termékeivel, tudnia kell, hogy milyen
sorrendben és milyen mélységben fejlessze azokat. Mindezt |épésril-lépésre
mutatja meg Onnek Keresd Magad Degeszre cim{ e-kényv!
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Amire valaszt kap, az a teljesség igénye nélkil nem mas,
mint:

Hogvar
ut sl SikATEEE
3;Iﬁ;rrt:ﬂ:; ugkrs gban | ’

‘t-r! Hogyan induljunk el egyetlen o6tletbdl, egyetlen gondolatbdl.

Hogyan maximalizaljuk a keresletet a 10 6rokzold emberi
célon keresztil. Hogyan épitsik fel az Interneten
birodalmunk els6 lépcsOjét. Hogyan fejlessziik Internetes
termékeinket és hogyan adjuk el ugyanazt akar tobbszor is.
Hogyan és milyen csatornakra kezdjink el terjeszkedni az
Internetet kovetdéen. Hogyan emelkedjink egyre feljebb és
hogyan szélesitsiilk az informacios termékeinkkel lefedett
piacainkat.

KERESD MAGAD DEGESIRE

A most olvasott kényv mogott allo rendszer része ez a
www.marketingmilliomos.hu oldalon talalhaté fantasztikus e-kényv, a Keresd
Magad Degeszre.

Most, hogy tudja, hogyan épitheti fel sajat birodalmanak els6 |épcséjét az
Interneten, ideje, hogy felfedezze azt, hogy milyen hatalmas erejl Gton is indult
el. Tegye ezt az egyetlen teljes és magyar nyelv(i kalauz segitségével, a Keresd
Magad Degeszre cimil e-kdnyvvel.

Hogyan keresheti meg barki elso ezreit sajat
termék nélkul

Tal bonyolultnak taladlja a konyvben leirtakat? Vagy jelenleg nincs lehetGsége
elindulni az uton? Akkor se dobjon ki sok ezer forintot az ablakon csak azért, mert
nem csatlakozik ingyenes Partnerprogramunkhoz.

Partnerként mindenféle kotelezettség nélkul kereshet pénzt minden olyan termék
utan, amelyet az On partnerlinkjén keresztilk vasarolnak meg. Ajanlja
termékeinket sajat weboldalan, vagy sajat hirlevelében és tegye zsebre a
bevételeket.

S, hogy mennyit kereshet? Partnerprogramunkban magyar viszonylatban
egyedulallé 12%-o0s részesedést fizetiink Onnek a brutto arbol! A tobbi mar csak
Onoén malik!

Programunkhoz csatlakozva sajat adminisztracios fellleten
keresztil ellenérizheti az On altal kiildétt latogatdk szamat, a
vasarlasokat és a kifizetéseket. S6t, szabadon valogathat
el6re elkészitett ajanlé linkjeink és bannereink kozdl!

S, hogy igazi kiloénlegességgel is szolgalhassunk azoknak,
akik csatlakoznak Partnerprogramunkhoz, teljesen ingyen
hozzdjuttatjuk Oket egyik e-konyvinkhoz. A konyv cime
Hogyan keressiink pénzt Partnerprogramokkal, és mi masrol
sz6Ilna, mint arrél, hogy On hogyan hozhatja ki a maximumot
az Internetes partnerprogramokbdl.
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Mi — ellentétben masokkal - nemcsak egy eszkozt adunk Onnek, hanem egy
paratlan hasznélati utasitast is. Ingyen!

Kar lenne kihagyni — végre egy link, ami pénzt hozhat!
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Vélemeénye fontos szamunkra

Legyen az jo, vagy rossz. Szoljon arrdl, hogy hasznosnak talalta e-kényvinket,
vagy szoljon arrdl, hogy hianyolt bel6le dolgokat. Legyen az egy kérdés, amire
nem kapott valaszt sehol, még Mentoring forumunkban sem.

Ossza meg vellink véleményét, gondolatait a
http://www.magyarmilliomos.hu/feedback.php weboldalon!

Oszinteségét eldre is koszonjuk!
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Vegszo

Gratulalok! Megcsinalta! A konyv végére ért, és remélhetdleg felcsillant On elétt
az ,Uj és Jobb Elet” lehet6sége!

Ahogy a Nike szlogenje mondja: Just do it! Csak csinald! Ennyit kell tennie Onnek
is. Elindulnia, és kitartéan tennie azért, hogy az informécios termékeken és az
Interneten keresztil az ,Uj és Jobb Elet” ne csak abrand, hanem valosag
lehessen.

Barhogyan is dont, kivanom, hogy o6romre és sikerre leljen mindenben amibe az
Eletben belefog!

Tisztelettel,
' 4

= "g‘."‘;/'_i_' -

Szabd Ferenc
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JOGI ZARADEK:

A KIADVANYBAN SZEREPLO TERMEKEK SZEMELYEK, VALLALKOZASOK VAGY SZERVEZETEK
TELJESEN FUGGETLENEK A SZERZOTOL ES A KIADOTOL. TISZTELETRE MELTO ES TULAJDONUKAT
KEPEZO NEVUK MEGEMLHESENE( HZAROLAGOS CELJA A TEMA ISMERTETESET SZOLGALJA.
KIVALASZTASUK TELJESEN VELETLENSZERU ES NELKULOZ BARMILYENFELE ANYAGI TAMOGATAST.

A KIADVANY CELJA, HOGY PONTOS, NAPRAKESZ, EGYSZERUEN HASZNALHATO INFORMACIOT ADJON
A BENNE LEFEDETT TEMAROL. SEM A SZERZO, SEM A KIADO NEM VALLAL SEMMIFELE GARANCIAT
ARRA VONATKOZOAN, HOGY A KONYV ELOLVASASAVAL ES/VAGY A BENNE FOGLALTAK EGYSZERU
KOVETESEVEL A VASARLO ES/VAGY AZ OLVASO KEPESSE VALIK A KIADVANYBAN VAGY A VASARLO
ES/VAGY AZ OLVASO GONDOLATAIBAN LETEZ® CELOK MAXIMALIS ELERESERE.

A FELMERULO ESETLEGES KERDESEK ESETEN HOZZAERTO SZAKEMBER MEGKERESESE AJANLOTT.

A SZERZO ES A KIADO A TOLE ELVARHATO GONDOSSAGGAL IGYEKEZETT A KIADVANY TARTALMAT,
SZOVEGET ES OSSZEFUGGESEIT OSSZEALLITANI, UGYANAKKOR SEM A SZERZO, SEM A KIADO, SEM
BARMILYEN HARMADIK SZEMELY SEMMIFELE FELELOSSEGET NEM VALLAL AZ ESETLEGES SZOVEG-,
TARTALOM-, VAGY ERTELMEZESBELI HIBAKERT ES/VAGY AZ EZEKBOL FAKADO KOZVETLEN,
KOZVETETT, ANYAGI VAGY EGYEB KAROKERT. SEM A SZERZ®, SEM A KIADO NEM VALLAL
FELELOSSEGET BARMILYEN HARMADIK SZEMELY ALTAL A KIADVANY TARTALMARA VALO
HIVATKOZAS ALTAL OKOZOTT SEMMIFELE KARERT.

A KONYV NEM MINOSUL SEMMIFELE AJANLATTETELNEK SEM A SZERZ® SEM A KIADO OLDALAROL.

2004.
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